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Netie$as apmainas modelis

1. TieSas apmainas ierobeZojums
Ieprieksejas sadalas més aplikojam, kada veida katrs apmainas dalibnieks giist sev
labumus un ka darba daliSana tirgti sekmé produktivitates paaugstinasanu. Tomér ta

apmaina, par kuru diskut&jam, bija tie$a apmaina vai barters — resp. viena labuma

apmaina pret citu, kur katram dalibniekam bija savs iemainama labuma tieSas

lietoSanas noliiks. Lai gan ekonomikas analiz€ tirgoSanas tiesas apmainas forma ir

svarigs izpetes priekSmets, tomér tie$as apmainas apjoms sabiedriba ir loti ierobeZots.

Tikai Joti primitiva sabiedriba, pieméram, tada, kuru veidoja Kruzo un DZeksons,

pastavéja $ads apmainas veids, un tur Kruzo izmantoja DZeksona darbu sava ferma

apmaina pret ferma sarazotas produkcijas dalu. Ta cilvéki rikojas, tacu §ada sabiedriba

tieSas apmainas tips tomer nesekmeja §1s razoSanas sist€mas pietickamu attistibu un

kapitala uzkraSanu parejai uz augstakas pakapes razosanas veidu. Un vispar nespé€ja to

nodros§inat. Ta, pienemsim, ka A ir uzn€meéjs maju celtnieciba. Vins btivé majas,

noslédzot ligumus ar miirniekiem, namdariem u.tml. Ka tie$as apmainas rezima vins

varétu maksat Siem cilvékiem par padarito darbu? Vins tacu nevar iedot katram

stradniekam uzceltas majas gabalu. Vinam jacenSas maja pardot ta, lai iegiito derigo

labumu kombinacija apmierinatu katru stradnieku un katru izejmaterialu pardeveju. Ir

saprotams, ka Sadas griitibas ir neparvaramas un razosana — majas celtnieciba sada

situacija nav turpinama.

Vajadzibu nesakritibas probléma, un, saistiba ar to -- nesp&ja atrisinat razosanas
problémas, lieck mums atgriezties pie vienkarsas tieSas patérina labumu apmainas. Ta,
pienemsim, ka A, kuram ir noteikts daudzums olu pardosanai, grib par tam apmaina
nopirkt kurpju pari. B ir kurpes, bet vinam nav vajadzigas olas. Sada situacija A un B
savstarp&jam darfjjumam nav nekada pamata. Lai kads pardotu savu visvienkarsako
patérina priekSmetu, vinam jaatrod ne tikai kads cits cilvéks, kurs gribétu vina mantu
nopirkt, bet gan tads cits cilvéks, kurs to grib pirkt un vipam apmainai ir tads patérina
priekSmets, kuru otrs grib iegiit sev apmaina. Atseviskam cilvékam piederosa patérina
priekSmeta pardosSanas tirgus ir loti ierobezots; tirgus paplaSinasanas iespéjamiba kada
konkréta produkta pardosanai ir loti maza, un dalama darba kopapjoms ar1 nenozimigs.
Turklat cilvéks, kuram pieder tads praktiski nesadalams darba riks ka arkls, ir grita
situacija. Uzskatisim, ka D, kuram pieder arkls, to labprat apmainitu pret olam, sviestu,
kurpé€m un daziem citiem patérina priekSmetiem. Tacu vins nevar savu arklu sadalit
atseviSkos gabalos un tad vienu gabalu apmainit pret olam, otru - pret sviestu utt. Katram
atseviSkajam arkla gabalam prieks otra apmainitaja praktiski ir nulles vértiba. Un vispar
tieSas apmainas sisteéma arklam gandriz nav tadas ipasibas ka pardodamiba apmaina un
tade] tos nevajadzetu daudz razot.

Pastavot visam §adam gritibam, kuras izriet no tieSas apmainas kartibas, nav praktiski iesp&jams ar1
risindt vértésanas problémas. Ar tam jau saskaras Kruzo', ka més to redzgjam §is gramatas pirmaja dala
Ta ka nebija vienota apmainamo vienibu principa, tad nebija arT dazado razoSanas faktoru liniju
vertéSanas metozu. Vai labak ir razot automobilus, traktorus, majas vai téraudu? Ka izdevigak razot
noteiktu produkciju — nodarbinot nedaudz cilvéku, apstradajot lielas lauku platibas, vai nodarbinat
vairak cilvéku, apstradajot mazakas lauku platibas? Vai izdevigak ir kapitala strukttiru saglabat vai to
patérét? Nav iesp&jams dot atbildi ne uz vienu no Siem jautajumiem, jo tulit€jas pateréSanas pakape
nebija iesp&jams salidzinat atseviSku faktoru produktivitati, faktoru noderigumu vai produktus.
Secinajums ir skaidrs — neviena civilizéta sabiedriba nav veidojama uz tie$as apmainas pamata. Tiesa



apmaina, lidzigi ka izolgtais Kruzo, var biit zinama izpratn€ produktiva tikai visprimitivaka tipa
ekonomika’,

2. Netiesas apmainas rasandas
Tiesas apmainas griitibas novers netiesa apmaina. Ta ir tada veida apmaina, kad
individs pérk vienu patérina prick§metu apmainai pret citu patérina priek§metu, kuru vins
doma vai nu patérét vai izmantot razo$ana, nevis tiesai savas vajadzibas apmierinasanai
vai razo$anai. Improviz&ti netie$a apmaina var izskatities ka aplinkus operacija. Faktiski
sada operacija ir nepiecieSama jebkura primitiva nabadziga ekonomika. Pieméra p&c
atgriezisimies pie A, kur$ savu olu krajumu grib apmainit pret kurpju pari. Kurpnieckam B
ir kurpes
1
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30. zim. NETIESAS APMAINAS MODELIS

pardosanai, bet A olu krajumu apmaina pret kurp€m vinam nevajag. Un tad nu iznak ta,
ka A nevar iegiit kurpes apmaina pret vinam piederosu lidzekli — olam. Ja A tomer grib
nopirkt kurpju pari, tad vipam jaatrod tads patérina priekSmets, kuru B gribétu iemainit.
Un tads patérina priekSmets vinpam — A -- vispirms ir jasagada. Ja A noskaidro, ka B grib
iegiit sviestu apmaina pret pari kurpju, tad A vispirms savas olas jaapmaina pret C
sviestu, un tikai tad A iemainito sviestu vares talak apmainit pret B kurpju pari. Saja
gadijuma sviests tika izmantots ka netieSas apmainas starplidzeklis. PriekS A sviests ir
daudz vértigaks neka olas (teiksim, maina desmit ducus olu pret desmit marcinam sviesta,
un, tatad, pret vienu pari kurpju), bet ne tadel, ka vin$ gribétu sviestu patérét vai izmantot
to velaka razoSanas stadija cita labuma razosanai, bet gan tikai tade], ka sviests atvieglo
kurpju para ieguvi apmaina. Un tas nozimé, ka sviests no A viedokla ir daudz
pieprasitaka prece neka vina — A — olas, un sviests var tikt piedavats pirkSanai par
augstaku maksu ta augstas precspéjas del. Sadas apmainas modelis paradits 30.zim.
Nemot vera lielo izdevigumu, D iemaina pret savu arklu kadu starplidzekli. D
savu arklu, kura precspéja ir loti ierobeZota, labprat apmainitu pret zinama
daudzuma patérina priekSmetiem, kurim ir augstaka precspéja, pieméram, pret
sviestu. Sviestam ka amorfai vielai, atSkiriba no arkla, kurs ir pilnigi noteiktu
dalu precizs savienojums, precspéja ir daudz augstaka, jo sviests nezaude savas

ipasibas ari tai gadijuma, ja lielais gabals tiek sadalits mazakos gabalos un tie
tiek pardoti katrs atseviski. D tagad var izmantot sviestu ka netieSas apmainas
starplidzekli, lai iegiitu dazadus patérina priekSmetus, kurus vins$ vélas paterét
katru atseviski.
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31.zZim. Zemakas precspé€jas patérina priekSmeta apmainiSanas
rezultats pret augstakas pre¢sp€jas patérina prickSmetu

Cik liela un biitiski nozimiga cilvéces pieredzg ir resursu, vélamu labumu un cilvécisko
prasmju daudzveidiba, tiesi tik pat liela un daudzveidiga ir ari patérina priekSmetu
precsp€ja un piedavajums tirgi.

Patérina priekSmetu precsp€jas pieauguma tendences nosaka arvien pieaugosais to
cilvéku skaits, kas tos pieprasa lietosanai, daliSanai mazakas vienibas, nezaudgjot to
derigumu, ilgtsp&ju un transport&jamibu lielos attalumos. Ir acimredzams, ka cilvéki ir
sp€jigi arvien paplasinat produc€sanu un apmainai paredzeto labumu klastu, un, vélak
apmainot patérina prickSmetus pret tadiem labumiem, kuriem ir lielaka precspéja,
izmantot tos ka starplidzekli apmainai pret sev vélamiem labumiem. Arklu razotaja D
arklu apmainas modelis varétu izskatities tads, ka tas att€lots 31.zZim&juma.

Pirmaja apmainas darfjuma vins$ savu arklu apmaina pret X1 sviestu, un péc tam So
iemainito sviestu vins apmaina pret virkni citiem sev vélamiem labumiem, proti, ar X2
vins apmaina iegist sev olas, ar X3 — kurpes utt.

Lidz ar augstas precsp€jas paterina priekSmetu ka apmainas starplidzeklu uzkrasanos
sabiedribas individu paSuma, vinu izvéles strauji fokus€jas uz nedaudziem
vispardodamakajiem patérina prieckSmetiem, un vini tos iegadajas. Tiklidz ka, piem&ram,
D konstate, ka olam ir augstaka pre¢sp&ja neka sviestam, vin$ apmaina savu arklu pret
olam, un tad tas izlieto ka starplidzekli apmainai pret citiem patérina prickSmetiem. Ir
labi saprotams, ka tiklidz ka individi centréjas uz nelielas izlases patérina prieckSmetiem
ka apmainas starplidzekliem, So pat€rina priekSmetu pieprasijums tirgl ievérojami
pieaug. Tik liela mera kada Sie paterina priekSmeti var€s tikt izmantoti ka apmainas
starplidzekli, tiem rodas pieprasijuma papildkomponente. ST papildkomponente veidojas
ne tikai So priekSmetu tiesas lietoSanas d€l, bet gan ari pateicoties iesp&jai izmantot Sos
patérina priekSmetus ka netieSas apmainas starplidzeklus. Patérina priekSmeta ka
starplidzekla pieprasijums klajas virsii §1 pasa patérina priekSmeta pieprasijumam, kuru
nosaka ta tiesa lietoSana. Un §ads kompozitpieprasijuma kapinajums selektiviem
starplidzekliem ieverojami paaugstina vinu precspéju. Ta, luk, ja sviesta apmaina sakas
ar to, ka tas bija viens no vispardodamakajiem patérina prick§metiem, un tad to arvien
vairak un vairak izv€l€jas ka starplidzekli, tad sviesta pieprasijuma pieaugums tirgii
ievérojami paaugstinaja sviesta faktisko pre¢sp€ju un rezultata izveidoja to par pirma
ranga lietojamu starplidzekli. Sis process ir kumulativs, proti, lidz ar pieprasitako



patérina priekSmetu pieaugumu, milzigi pieaug ari to pre¢spéja, un, savukart, picaug ar1
pamudinajums izmantot tos ka apmainas starplidzeklus. Procesam turpinoties, arvien
paplasinas aiza starp starplidzeklu pardodamibu un citiem patérina prickSmetiem, lidz
kamer gala rezultata viens vai divi patérina priekSmeti klast daudz prec¢sp€jigaki neka
citi, un, beigas tie tiek lietoti tikai ka apmainas starplidzekli®.

Ekonomikas analize nenodarbojas ar to, kur§ patérina prickSmets tika izv€l&ts par
apmainas starplidzekli. Ta ir ekonomikas vestures tematika. Tiesas apmainas ekonomikas
analize nav atkariga no ta pat€rina prickSmeta tipa, kuru lietoja ka starplidzekli kada
kopiena vai sabiedriba. Vestures gaita tika lietoti daudzi patérina priekSmeti ka kopigi
apmainas starplidzekli. Katra komiina jeb sabiedriba cilveki tiecas iegiit sev
priekSmets bija tabaka, Rietumindija — cukurs, Abesinija — sals, Senaja Griekija — liellopi,
Skotija — nagi, Senaja Egipte — vars un vietumis vél citi priekSmeti, ieskaitot krelles, t&ju,
gliemezvakus un zivju zvejas akus®. Gadsimtu gaita zelts un sudrabs pakapeniski kluva
par visizplatitakajiem apmainas starplidzekliem. Zelta un sudraba augstas pieprasitibas
galvenie faktori bija to pieprasijums ornamentiem un izrotajumiem, to nepietickamiba
salidzinajuma ar citiem priekSmetiem, to viegla, parociga dalamiba un liela ilgtspé;ja.
P&dgjos divos gadsimtos zelts un sudrabs $o 1pasibu dél kluva vispar atziti par vispasaules
meéroga apmainas starplidzekliem.

PriekSmetu, kas tada veida ieguva visparéjas lietosSanas statusu ka apmainas
starplidzeklis, nosauca par naudu. Ievérojot to, ka apmainas starplidzeklis ir skaidri
izteikts, precizi formuléts jedziens, un ar netieSo apmainu iesp&jams skaidri nodalit no
tieSas apmainas, naudas jédziens nebiit nav neprecizs jédziens. Laika moments, kad
apmainas starplidzeklis nonaca vispargja lietosana, ka ar1 to vai konkrétais starplidzeklis
jau bija vai vél nebija nauda, nav precizi nosakams. To sp&j noteikt tikai v€stures p&tijumi
un vésturnieku noveértéjumi. Tomér vienkarSosanas noliikos, ka ar1 ieverojot to, ka naudas
paradiSanas bija licls impulss apmainas starplidzekla tirgus attistibai, més ar $o bridi
visus apmainas starplidzek]us attiecinam ar naudu vai reduc€jam uz naudu, un pret
visiem starplidzek]iem attieksimies ka pret haudu.

3. Dazas implikacijas sakara ar naudas rasanos

Naudas veidosanas tirgi loti palielinaja darba specializacijas un daliSanas apjomus,
milzigi paplasinaja katra produkta tirgu un veicinaja sabiedribu pariet uz civilizétu
razoSanas ltmeni. Ne tikai likvid€ja nesp&ju sadalit labumus atbilstigi cilvéku vajadzibam.
Bet tagad, lai iegtitu vélamos labumus, individi var&ja konstruét arvien plasakas ekas
tehnologiski attalinatam produkta razoSanas stadijam. Kluva iesp&jams organiz&t
sarezgitas un tehnologiski attalinatas produkta raZzoSanas pakapes, var€ja specializét katra
raZoSanas procesa dalu un ar1 producgjamo labumu tipus. Ta automobilu razotajs tagad
var pardot savu automobili apmaina pret naudu, sviestu, vai zeltu, un tad zelta dalas
apmainit pret darbu, pret t€raudu, pret hromu, pret gumijas riepam u.tml. T€rauda
razotajs dalu zelta var apmainit pret darbu, dalu pret dzelzi, dalu pret mehanismiem u.tml.
Savukart melnstradnieki, zemes 1pasnieki u.c., kuri zeltu sanem par savu darbu un
razoSanas procesu, var izlietot to ka starplidzekli olu, automobilu, te€rpu u.c. sev
vajadzigu priekSmetu pirkSanai.

Modernas sabiedribas visparigais modelis ir naudas lietosanas modelis. Naudas
lietoanas milzigo nozimi noskaidrosim §is analizes turpinajuma’. Ir labi saprotamas
daudzu tadu autoru klidas, kuri v€las turpinat modernas ekonomikas doktrinas
iztirzasanu, analizgjot tikai tieSo apmainu, un, nemot véra tieSo gala uzdevumu, naudas
J&dzienu ieviest tikai $is analizes beigu posma. Pretstata teiktajam, tieSas apmainas analizi



ir lietderigi izmantot tikai ka tas sabiedribas analizes ievirzes paliglidzekli, kura doming

netiesa apmaina. Bet tirgii vai razosana tieSajai apmainai ir loti neliela pielietojamiba.

Cilvecisko prasmju un dabas resursu liela dazadiba izraisa loti daudzveidigu darba
dalisanu, naudas eksistence lauj sadalit razoSanu nelielas nozar€s vai filial€s, katrs cilvéks
var pardot savus razojumus par naudu un par naudu nopirkt sev vajadzigos produktus.
Patérina labumu joma arsts pardod savus un skolotajs savus pakalpojumus par naudu, un
sanemto naudu izlieto sev vajadzigu labumu pirksanai. Razosanas nozarg katrs cilveks
var razot kapitalpreces, pardot tas par naudu un par sanemto zeltu pirkt sev citu cilvéku
darbu, zemi, kapitalpreces augstakas kartas produkcijas razosanas vajadzibam.

Vins var izmantot savu naudas parpalikumu — starpibu starp ienakumu summu un
izdevumu summu — ka faktoru sev vajadzigu patéripa priekSmetu pirkSanai. Katra
produkta razoSanas stadija cilveks var apstradat zemi, nodarbinat darba faktorus, iemainit
naudu saviem pakalpojumiem ka ar izlietot to nepiecieSsamo kapitalprecu iegadei un tad
pardot savus raZzojumus par naudu, lai varétu uzsakt nakamo — zemaku raZzoSanas pakapi.
Sis process turpinas tik ilgi, kamér gala produkts tick pardots patérétajiem. Sie paterétaji,
no otras puses, naudu pérk, sev piederoso ilgsp&jigo labumu vai sava razoSanas darba
pardosanas procesa. Peédgja drikst ietvert darba pakalpojumu pardoSanu, zemes apstrades
darba pardoSanu, savu kapitalprecu pardosanu, ka art mantojumu no tiem cilvékiem, kuri
ieprieks veicinajusi So servisu (darbu, darba jomu)e.

Tadgjadi var teikt, ka visas apmainas tiek veiktas pret naudu, tadel nauda uzspiez savu
zimogu visai ekonomikas sist€mai. Patérina labumu razotaji ka arT ilgsp&jigu patérina
precu 1pasnieki, kapitalprecu 1pasSnieki, sava darba pardeveji, visi vini pardod sev
piederosos labumus par naudu un ar1 par naudu pérk sev vajadzigos faktorus. Vini izlieto
savus skaidras naudas ienakumus to patérina precu pirkSanai, kuras razo citi. Tadgjadi,
visi individi, atbilstigi savai razotaja un ipasnieka kapacitatei, piedava labumus ( patérina
priekSmetus un pakalpojumus) pardosanai un apmaina pieprasa naudu. Individs, atbilstigi
savai razotaja kapacitatei, pérk faktorus, un, atbilstigi savai patérétaja kapacitatei piedava
naudu, un, apmaina pret to, pieprasa gandriz bezgaligi daudzveidigus labumus. Tad&jadi
ekonomika ir naudas ekonomika, un gandriz visi labumi tiek salidzinati ar naudu un
apmainiti pret tadu preci ka nauda. Sim faktam ir izgkirosi liela nozime katras tadas
sabiedribas analize, kuras attistiba ir augstaka par visprimitivako Iimeni. Tagad més
varam rezumét apmainas modelu kompleksu naudas ekonomika.

Cilveks, atbilstigi savam spé&jam, ka:

Razotajs
Pardod. Perk
Paterina preces Razotaju preces
Razotaju preces Darba speku
Darbu Zemi
Zemi Kapitalpreces
Kapitalpreces
Par naudu Ar naudu

(lv.631.pérk un pardod par naudu)

Pateretajs:
Perk:
Paterina preces
Par naudu




4.Monetara vientba

No ieprieks skaidrota zinam, ja kads labums ir sadalams homogenas
vienibas, tad $adu vienibu kopums ir §T labuma krajums. Jebkurs labums ir pérkams vai
pardodams tikai $adu vienibu nosaukumos. Bet tadi labumi, kuri ir nedalami un ir unikali,
resp., viengabala labumi, to raksturot ka krajumu, kas sastav no vienas vienibas.
Taustamie patérina prickSmeti parasti tiek tirgoti svara vienibu nosaukumos, piem&ram,
tonnas, marcinas, unces, granos (0,0648 g), gramos utt. Naudas prece nav §1 likuma
izn@mums. Visplasak tirgotie patérina priekSmeti kada komtina vienmér tiek pirkti un
pardoti to svara vienibu nosaukumos. Svara vienibas un citas mervienibas var savstarpgji
konvertét — parverst vienas vienibas citas vienibas. Ta, luk, viena marcina ir 437,5 grani
vai 328,35 grami. Tadgjadi, ja Dzons pardot savu traktoru par 15 marcipam zelta, tad vins
var uzskatit, ka traktoru pardevis par 240 uncém zelta vai par 6,804 gramiem zelta u.tml.
Skaidrs, ka naudas preces vienibas lielumam, kas izv€léta darfjumam, nav butiskas
nozimes ekonomikas analizg, ta ir tikai divu darjjuma pusu vienoSanas lieta. Visas
vienibas var€tu biit svara vienibas un tas biitu konvertéjamas marcinas, uncgs utt.,
reizinot vai dalot tas ar kadu konstantu skaitli, un tadgjadi tas tiktu konvertétas viena otra.
Viena marcina zelta ir vienada ar 16 uncém, un ta, protams, var tikt apmainita pret 16
uncém. Vai §ada apmaina tirgt ir vélama? Tas, ka vienibu lielumam vai nosaukumam
nav biitiskas nozimes ekonomika, redzésim sekojosa pieméra. Pienemsim, Teksasas
pastavigais iedzivotajs apmainas darfjuma lieto vienibu, kas pazistama ar nosaukumu
houstons, kas ir vienada ar 20 graniem zelta, bet Masacusetas iedzivotajs lieto vienibu,
kuras nosaukums ir adams un Kkas ir vienads ar 10 graniem. Iesp&jams, ka attiecigu
darbibas sféru pilsoni veic apmainas un aprékinus atSkirigu vienibu nosaukumos,
pieméram, Dzons pardod savu auto par 2000 zelta hustonu, vai, vienkarsak, par 2000
hustonu, bet DZons, pieméram, varétu noteikt 0lu cenu nauda, kas biitu vienada ar 2
hustona par duci. No otras puses, Smits varétu pirkt maju par 10000 adamsu.
Actmredzams, ka atSkirigu nosaukumu lictoSana sarezgTs lietu, bet no ekonomikas
viedokla tas ir nenozimigs fakts. “Hustons” ir tomér zelta svara vieniba un ir 20 granu
zelta saisinats nosaukums. Un skaidrs ir tas, ka tirgii 1 hustons mainams pret 2
adamsiem’.

Lai izvairitos no lieckam komplikacijam un izveidotu skaidraku analizi, $aja darba
drizak vajadzetu lietot visparpienemtas svara vienibas (tadus ka unce, grams u.c.), nevis
mazsvarigus, nejausus, lokalas nozimes vienibu nosaukumus ( tadus ka dolars, franks
u.c.). Acimredzami, jo vertigakas ir patérina prickSmetu vienibas, jo ikdienas darijumos
tiek lietotas sikakas to vienibas; ta, platinu labprat pardod unces, bet dzelzi — tonnas.
Relativi veértiga naudas prece, tads ka zelts un sudrabs, ir tirgojams mazu svara vienibu
nosaukumos. Te velreiz jabilst, ka Sim faktam ekonomika tomér nav seviskas nozimes.

Svara vienibas forma, kada tiek tirgota kada prece, ir atkariga no §is svara vienibas
lietderiguma specifikas. Ta dzelzi drikstétu pardot stienos vai gabalos, piku forma, sieru
taisnstiira vai trijstira veidolos utt. Turpretim citas preces varétu tirgot formas, kuras ir
piemérotas razoSanai vai patéréSanai, naudu tadas formas, kuras piemérotas apmainai un
uzglabaSanai Iidz bridim, kad tiek veikta apmaina. Vesture ir zinami loti daudz naudas
veidu®. Nesenajos gadsimtos lieli zelta un sudraba stieni tika izmantoti uzglabasanai vai
apmainai plaSos darfjumos, bet mazie gabali, pazistami ar nosaukumu monéta ka tika
lietoti mazu apmeéru darijumos.

5.Naudas iendakumi un naudas izdevumi
Naudas ekonomika katrs individs par naudu pardod sev piederoSus labumus, savus
pakalpojumus un izlieto savu naudu, lai sev iegadatos vajadzigos labumus. Katra persona



var pierakstit §$adu naudas apmainu, ko ta veikusi kada konkréta laika perioda. Sada
veida pierakstu m&dz nosaukt par noteikta laika perioda veiktu maksajumu bilanci.

Viens pieraksts varétu biit par darjjumiem, kuri veikti, pardodot preses par naudu citam
individam. ledomasimies, ka, piem&ram, Brauna kungs sastada sarakstu par labumiem,
kurus vin$ pardevis par naudu 1961. gada septembra ménesi. Pienemsim, ka vins ir
pardevis savus namdara pakalpojumus DZona kungam, buvgjot vinam maju, un taja pasa
laika pardevis ar1 savus pakalpojumus ka citu siku darbu meistars DZona kungam un
Smita kungam. Ta pasa gada septembra ménesi vin$ atbrivojies no veca radio, pardodot
to DZonsona kungam. Brauna sanemtas naudas kopsumma, resp., pret pardotajiem
labumiem un pakalpojumiem nopirkta naudas kopsumma veidojas $ados darfjjumos:

1961. gada septembris - - Dzeims Brauns

Nopirkta nauda: Pardodot labumus un pakalpojumus:
20 unces zelta Namdara darbu DZonam
5 unces zelta Sikdarbu meistara darbu DZonam un Smitam
1 unce zelta Vecu radio DZonsonam
26 unces zelta

Megs secinam, ka, pardodot sev piederosos labumus un savus pakalpojumus uzraditaja
laika perioda, Brauna nopirktas naudas kopsumma ir 26 unces zelta. STBrauna nopirkta
naudas kopsummu ir vina naudas iendkumu kopsumma 1961.gada septembra bilance.

Un ir skaidrs — jo individam noteikta laika perioda ir lielaki naudas ienakumi, jo ari
liclaku naudas summu vins bus sp&jigs izdot par sev vélamiem labumiem. Pie
nosacijuma, ja visas citas lietas paliek nemainigas, vins sev parskatama nakotnes laika
periodd tieksies nopelnit péc iespéjas vairak naudas.

Brauna kungs ieguva savus ienakumus pardodot sava darba pakalpojumus un
ilgsp&jigus labumus. Tas ir otrs naudas ienakumu iegiiSanas veids neapgriitinata
sabiedriba. Zemes 1pasnieks var pardot savu zemi lauksaimnieciskos, iznomasanas,
industrialos vai citos noliikos. Kapitalprecu ipasnieks var pardot tas citiem individiem,
Kuri ieintereséti tos izmantot ka razoSanas faktorus. Zemi un kapitalpreces varétu pardot
par naudu tiesi, vai, saglabajot savas ipasumtiesibas uz tiem, uz noteiktu laika periodu
nodot citam So pasumu apkalposanas tiesibas. Ja pardod tikai kada labuma/ mantas/
lictas pakalpojumu, tad tas tomér nav iemesla, ka $aja perioda tas nevarétu bat
nopérkams. To, protams, varétu izdarit tikai tai gadijuma, ja tas batu tehniski iesp&jams.
Ta, pieméram, zemes gabala, Sujmasinas vai majas ipasnieks drikst “izrentét tos” uz
noteiktu laiku apmaina pret naudu. Sada iznomasanas procesa likumigas IpaSumtiesibas
uz iznomato labumu patur tas ipaSnieks, bet §1 labuma sniegta pakalpojuma faktiskais
Ipasnieks iznomasanas perioda ir tikai §1labuma rentnieks, vai fermeris nomnieks.
[znomatais labums nomas perioda beigas nonak atpakal pie sava istena ipasnieka, kurs
drikst to lietot vai pardot servisa parpalikumu jeb atlikuSo dalu. . Turklat cilveks ar1
drikst sapemt naudu ka davanu. Cilvekam nav japérk ta nauda, ko vins sanémis ka
davinajumu. Vinpa naudas ienakums davinasanas perioda lidzinas §is davinatas naudas
nopirksanai, plus nauda, ko vins sanémis ka davanu. (Viens visai parasts davanas
sanemsSanas veids ir mantoSana ka p&cnaves noveélgjums).

Rezumgjot teikto, Grina kunga naudas ienakumi no 1961.gada junija lidz decembrim,
varétu but sadi:



Naudas ienakumi Pardodot labumus un pakalpojumus
PIRKUMS 28 unces zelta Rente par zemes iznomasanu Dzona kungam
300 unces zelta Zemes pardoSana Foresta kungam
15 unces zelta Kulmasinas pardosana VVooda kungam
No davindjumiem
DAVINAJUMS 400 unces zelta Mantojums no tévoca
753 unces zelta

Ka ieprieks tika skaidrots, lai cilvéks pardotu par naudu kadu labumu, vinam $is
labums vai nu bija jaiegiist ka ta pirmajam lietotajam, vai ari janopérk par naudu no kada
cita individa, kurs to bija producgjis (vai kurs to, secibas zina, nopircis no originala
/istena razotaja). Ja ta bija davinata nauda, tad tas originalajam ipasnickam to vajadz&ja
biit ieguvusam, razojot kadu labumu utt. Tadg€jadi, ka iepriek$€ja analize jau konstatejam,
pirmais kapitalpreces vai ilgsp&jiga patérina preces pardevejs ir to originalais producétajs.
Bet $im originalajam producétajam tagad §is vina pirmiegitais IpaSums jaizmanto ta, lai
ar to razotu kadu labumu, kuru vins tad varétu pardot citiem individiem, un tadgjadi
iegiitu naudu. Darba pakalpojumu pardevejs, protams, sniegs pakalpojumu noteikta laika.
Vel lidz $§im neviena neapgiitas zemes pardevéjam, kuru vins atradis, bija jabiit
originalajam §is neapgiitas zemes pirmajam lictotajam, tas parveidotajam. Neapgriitinata
naudas ekonomikas tirgii precu un pakalpojumu razotajs pardod savus labumus par
naudas preci, un tad iegiito naudu licto, pérkot par to citus sev vélamus labumus.

Visi §ada veida ieglist naudu, iznemot originala zelta producétaji tirgum, resp., tadi,
kuri iegiist zeltu zelta raktuvés un tirgo to. Tomér pasai naudas preces razoSanai ar1
nepiecieSams izmantot zemi, darbu, kapitalpreces, un par tiem visiem vajadz€ja maksat ar
naudu. Zeltracim, kur$ nav sanémis davinatu naudu, nekas cits neatlika ka vien aktivi
mekl€t un razot zeltu, lai iegiitu sev naudu.

Dazados veidos iegiitu naudu lieto vélamo labumu pirkSanai. Individi darbojas divas
kapacitates -- ka patérétaji un ka razotaji. Ka paterétaji vini perk patérina preces savam
vajadzibam — patérésanai. [zturigus, ilgsp&jigus labumus vini ieintereséti iepirkt vairuma
un izmantot tos pakalpojumiem dazados noteiktos laika periodos. Razotaji izlieto savu
naudu zemakas kartas kapitala preu razosanai nepiecieSamo faktoru pirkSanai. Dazus
faktorus vini var iepirkt visam savam nakotné paredz&tajam servisam. Dazus vini var
iznomat pakalpojumam uz noteiktu laiku. Vini var arT pirkt kapitala labumus, kuri
izmantojami ka “j€lviela”; vini var pirkt tadus kapitala labums, kurus sauc par
“mehanismiem vai mastnam” un iznomat tos citiem; vini var nomat vai pirkt zemi, kuru
péc vinu domam nepiecieSams ieckopt. Tiesi tapat ka patéretajs nelabprat noma ne
ilgsp&jigus labumus, ta ar1 raZotaji nelabprat noma kapitala preces, apSaubamas kvalitates
“jelvielas” vai “inventaru”, kuri razoSanas procesa atri nolietojas vai atri tiek izlietoti.
Briva tirgii vini nevar pirkt pakalpojumus tiesi, ka tas bija skaidrots ieprieks. Ta ka
cilvéks nav noskirams no savas gribas, vin$ brivpratiga sabiedriba nevar tikt piespiests
stradat cita laba pret savu pasreiz€jo gribu, un tadéjadi nevar arf tikt noslégts kontrakts ar
vina nakotnes gribu. Tad€jadi darba pakalpojumi varétu tikt pirkti tikai “nomas kartiba”.

Jebkurs individs var sastadit savu sarakstu par labumu pirkSanas kopsummu nauda
noteikta laika perioda. Izdotas naudas kopsumma $ada apmaina ir vipa naudas izdevumi
vai naudas terins Saja perioda. Te butu nepiecieSams piezimét, ka vina izdevumu, ka ari
viga ienakumu kopsumma var tikt uzskaitita pa punktiem par katru darjjumu vai varétu
tikt grupéta dazadas klases. Ta, lik, Brauns savu iepriek$gjo ienakumu kopsummu — 25
unces par darbu un 1 unci par radio — vargja sakartot tabulas. Cik plasas vai Sauras ir
izveletas klases, tas atkarigs vienigi no saraksta sastaditaja ieskatiem. Klasifikacijas tips,
protams, kopsummu gandriz neietekme.



Tapat ka naudas ienakumi ir vienadi ar nopirkto naudu, kas sanemta par
pakalpojumiem un labumiem plus nauda, kas sanemta ka davana, tapat ar1 naudas
izdevumi ir vienadi ar pardoto naudu pret labumiem un pakalpojumiem plus nauda, kura
kadam atdavinata. Ta Brauna kunga izdevumu kopsumma 1961.gada septembr1 vargja
bt bijusi §ada:

1961.gada septembris - Dzeims Brauns
Naudas izdevumi

Pardota nauda Nopirktie labumi un pakalpojumi
12 unces zelta Partika
6 unces zelta Apgerbs
3 unces zelta Majas re
2 unces zelta Uznémgéjdarbiba

Atdavinata nauda
1 unce zelta Labdariba

24 unces zelta

So kopsummu — 24 unces zelta — $aja perioda Brauns ir izdevis tikai ka patérétajs. Un,
ja vins vélas, vins $o izdevumu kopsummu var sadalit pa atseviSkiem pirkumiem,
pieméram, aboli — 1/5 unces, cepure — 1 unce utt.

Te varétu piezimét, ka individa naudas kopien€mumu summu varétu ari nosaukt par vina
eksportu, un pardotos labumus — par “eksportéto preci”’; no otras puses, vina naudas
kopizdevumu var€tu ar1 nosaukt par vina importu, un vina nopirktos labumus un
pakalpojumus par pre¢u importu. Ar Siem terminiem apzim&jam producenta vai
patérétaja pirkumus.

Tagad salidzinasim Brauna kunga kopienakumus un kopizdevumus 1961.gada septembra
ménesi. Brauna naudas kopienakums bija 26 unces zelta, vina naudas kopizdevumi — 24
unces. Tas nozimé, ka $aja perioda no 26 kopienakuma uncém vins divas unces nav
izdevis. Sts divas unces paliek vina Ipasuma, un tadéjadi papildina vina iepriekigjo zelta
uzkrajumu vél par divam uncé€m. Ja Brauna naudas krajums uz 1961.gada 1.septembri
bija 6 unces zelta, tad uz 1961.gada 1.oktorbi vina naudas krajums ir 8 unces zelta. (Sic!)
Naudas daudzums, ko persona ieguvusi sava ipasuma noteikta laika perioda sauc par
vinas iendakumu nauda vai par vinas naudas bilanci, saldo uz $o bridi. Sis divas ienakuma
unces, kuras palikusas neiztérétas par prec€m vai pakalpojumiem, veido vina pelnu
skaidra nauda (neto; saldo) septembra ménesi, un, tatad, papildina vina skaidras naudas
bilanci. Tadgjadi, noteikta laika perioda kadas personas naudas ienakumus ir vienads ar
vina naudas izdevumiem plus vina skaidras naudas bilances papildinajums.

Ja mes sadalam §1s ienakumu un izdevumu kopsummas apaksgrupas un isakos laika
periodos, tad notikumu aina par to, kadas izmainas ir notikusas ar skaidras naudas bilanci
ilgaka laika perioda drizak loti atskirsies no §1 vienkarsa divu uncu papildinajuma. Ta,
uzskatisim, ka viss Brauna naudas ienakums ienaca divas nozimigas kopsummu
veidojosas dalas, pirma pirmaja, otra — piecpadsmitaja septembrT, lai gan faktiski vins
katru dienu izmaksaja dazada lieluma summas. Vina skaidras naudas bilance 1.
septembr paaugstindjas krasi, teiksim uz 6 pluss vél 13, summa — par 19 uncém. Tad
naudas bilance strauji mainijas katru dienu, kameér kluva atkal vienada ar 6 uz
15.septembri. PEc tam atkal strauji paaugstinajas Iidz 19, beidzot meénesa beigas
pazeminajas lidz 8.

Brauna tirgus piedavajuma un pieprasijuma modelis ir skaidrs. Brauns tirgii piedavaja
dazadas preces un pakalpojumus un apmaina pret tiem pieprasija naudu. Par So savu
naudas ienakumu vins tirgll pieprasija dazadas preces un pakalpojumus un apmaina



piedavaja naudu. Naudu drikst ieskaitit tiras naudas bilancé lidz bridim, kad ta varétu tikt
izlietota labumu un pakalpojumu pirksanai®.

Pienemsim, no otras puses, ka Brauna izdevumi septembrT bijusi 29 unces 24 uncu
vieta. Ta var€ja notikt, pazeminot Brauna ieprieks€jo skaidras naudas bilanci par 3
uncém un atlaujot vipam §is 3 unces atstat vina skaidras naudas (uz)krajuma. Saja
gadijuma vina naudas izdevumi $aja perioda lidzinas vina naudas ienakumiem plus
skaidras naudas bilance. Rezumgjot, vispargja formula vienmer paliek pareiza attieciba uz
katru individu un jebkuru laika periodu:

Naudas ienakums = naudas izdevumi + tiras pelnpas pieskaitijums skaidras naudas
bilancei — tiras pelnas atskaitfjums no skaidras naudas bilances.

Alternativi — eksportu var€tu atskaitit no ienakuma un importu atskaitit no izdevuma
(vienibu nosaukumos).

VienkarSoSanas labad pienemsim, ka precu naudas krajums visa pre¢u masa zinamu
laiku ir saglabajies nemainigs. (Tas nav nereals pienémums, jo jaunais zeltraktuves
iegiitais zelts, salidzinajuma ar visu eksist€joso zelta krajumu, ir visai neliels). Ir skaidri
saprotams, ka tapat ka visas mantas, ar1 visa nauda tiek iegiita ka ipaSuma. Kada laika
momenta visa kada komtina eksistéjosa nauda ir vienada ar visu individu summaro
skaidras naudas bilanci $aja komiina. Ta, ja més uzskatam, ka Brauns ir viens no pieciem
cilvékiem, kuri dzivo kada ciemata, un katram no viniem attiecigi bija 6, 8, 3, 12 un 5
unces, tad naudas kopkrajums Sai cilvéku grupai uz 1.septembri bija summari 34 unces.
Ja Saja pasa laika perioda §1 naudas kopsumma biitu bijusi pieejama lietoSanai visa
pasaulé, So kopsummu varétu parstrukturét konkrétam vajadzibam. Ir saprotams, ja
Brauns septembr pieskaita savai skaidras naudas bilancei 2 unces, tad, lai atjaunotu
skaidras naudas Iidzsvaru, no viena vai vairaku individu naudas bilancém summari ir
jaatskaita tik pat liela skaidras naudas summa, proti 2 unces. Ta ka naudas krajums, ka
ieprieks piepemts, ir konstants, Brauna skaidras naudas bilances papildinajuma summa
jaatskaita summari no citu individu skaidras naudas bilanceém. Un, Iidzigi, ja Brauns
samazina savu skaidras naudas bilanci par 3 uncém, tad, lai komtina atgtitu naudas
lidzsvaru, viena individa bilancei japieskaita 3 unces vai vairaku individu bilanc€ém
summari japieskaita 3 unces.

Ir svarigi saprast, ka savas tiras naudas bilances papildinajums, vai atskaitijjums no
tas, abi ir individa brivpratigi akti. Katru bridi individi var pasi izlemt, papildinat vai
samazinat savas brivas naudas bilances, un katrs pienem savu lémumu, domajot par to, ka
iegiit sev vairak labuma®®. Pirms gadsimtiem tomer aizstaveja citu senu popularu,
maldigu parazu, proti, uzskatija, ka tam individam, kura ienakumi ir lielaki par vina
izdevumiem (eksports liclaks par importu) ir “labvéliga tirgus bilance”, bet tam
individam, kura izdevumi noteikta laika perioda ir lielaki par vina ienakumiem (imports
lielaks par eksportu), ir “nelabvéliga tirgus bilance”. Sads uzskats netiesi norada uz to, ka
maksajumu bilances aktivaka jeb svarigaka dala ir “tirgoSanas” dala — eksportésana un
importesana, un, ka izmainas individu tiras naudas bilanc€s ir vienkarsi pasivi “ bilances
faktori”, kopmaksajumu lidzsvara uzturéSana. Citiem vardiem —Sada uzskata par
argumentu pienemts tas, ka individs izdevis naudu tiesi tik, cik vinam labumu un servisa
vajag, pieskaitijums vina skaidras naudas bilancei vai atskaitljums no tas tikai skiet ka
novélojusies doma. Gluzi pretéji, par skaidras naudas bilances mainu izlemj katrs
individs pats, vadoties no savu akciju kursa tirgt. Ta, pienemsim, ka Brauns izleémis
paaugstinat savu tiras naudas bilanci par 2 uncé€m un tadé| pardod savu darba
pakalpojumu, lai iegiitu §1s 2 unces, vienlaikus atsacidamies no patérina precu pirkSanas
par divam uncém. Pretgji peédéjam pieméram — ja vin$ menesi izdevis 3 unces vairak
neka ienémis, tad vins nolemj, ka vina tiras naudas bilance ir ekscesiva, un vipam drizak
vajadzgja izdot dazas unces no STm trim par patérina prec€m un Servisu. Ta gan nav
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nekada maldinasana par maksajumu bilances stavokli. Personas savu nelabvéligo
tirgoSanas bilanci var turpinat tik ilgi, kamer individi pazeminas savu tiras naudas bilanci
(un citi labprat pardos savu naudu par preci). Maksimuma limits, protams, ir situacija,
kad skaidras naudas bilance ir reducéta uz nulli. Tomér daudz lielaka varbiutiba ir tada, ka
vins$ apturds tiras naudas bilances pazeminasanos pirms 3T nulles punkta sasniegSanas*.

6. RaZotdju izdevumi

Iepriekseja sadala galvenokart iztirzajam Brauna kunga situaciju. Vins visu savu naudu
izdeva par sev vajadzigadm patéripa precém. Vina naudas ienakumus veidojas ka samaksa
par vina sniegtajiem darba pakalpojumiem. Un vins par So naudu pirka jau vecos —
ieprieks sarazotos labumus. Visi $adi izdevumi ir tikai izdevumi patérinpam. Un naudu

Sadiem izdevumiem vins§ nopelnija tikai un vienigi ka samaksu par saviem darba
pakalpojumiem. Katram cilvékam jabut paterétajam. Un tad€] visa iepriek$eja analize tika
veltita personu patérina izdevumiem. Vairums cilvéku ieglist naudas ienakumus pardodot
savus darba pakalpojumus. Tomér, ja mes teorétisku apsvérumu noluikos uzskatam, ka
tadu ieprieks sarazotu labumu vispar nav, tad katram pasam vispirms jarazo sev
nepiecieSamais labums ka sakotn&jam, originalajam razotajam, un savus naudas
ienakumus vin$ var iegiit tikai un vienigi no Siem jaunajiem paSa razotajiem kapitala vai
patérina labumiem. (Dalgji ir runa par tadu zemes vai pakalpojuma pardeveju, kurs ir §is
zemes pirmizmantotajs jeb originalais izmantotajs un pirmais noteikta produkta razotajs).

Bet kapitalprecu un patérina precu razotajs ir atSkiriga pozicija pret to individu, kurs
pardod tikai savus darba pakalpojumus. Pieméram, Brauna kungam tikai ka sava darba
pardev€jam nav nepiecieSams ietaupit zinamu savas naudas dalu kapitala precu pirkSanai.
Vin$ savu naudu izdod v€lamajiem patérina labumiem Ssavas energijas atjaunoSanai, lai
razotu un pardotu savus darba pakalpojumu tirgii. Bet kapitalpre¢u un patérina precu
razotajs, Sis civilizeétas sabiedribas pauris, ievérojot, ka ar individa darba piepiili vien var
sarazot visai maz, nav un nevar bt $ada laimigi veiksmiga pozicija. Lai cilveks razotu
patérina labumus, vinam jadabu darba spéka pakalpojumi, zemes un kapitalprecu
pakalpojumi, lai prasmigi spétu izmantot tehnologiskas zinasanas labumu razo$ana.
Atskatoties uz musu risinamas problémas sakumu, konstatesim, ka, lai razotu kapitala
labumus, potencialajam producentam jaiegiist razoSanai nepiecieS$ama zeme, darba speks
un kapitalpreces. Jebkurs $ads individualais razotajs (vai individualie lidzdalibnieki)
sartipe vajadzigos faktorus un tad vada kapitalpreCu razoSanu, dazadi kombing&jot
razo$anas faktorus. Saja procesa piedalas daudz individu, lidz kam@r ir izraZots zemakas
pakapes patérina labums. Razotajam par naudu janopérk nepiecieSamie razoSanas faktori
(zeme, darbaspéks un kapitals), un tad, kad kapitalpreces (zemakas kartas) ir izrazotas,
vins tas pardod par naudu. Sis kapitallabums atgriezeniski var tikt izmantots vél zemakas
kartas kapitala labuma razo8anai, un pédéjo pardod par naudu. Un §is process turpinas tik
ilgi, kam@r beidzamais patérina labuma razotajs par naudu patérétajam pardod galigo,
resp. paSu beidzamo gala produktu. VienkarSoti shematizgti Sis process ir skatams
32.zim.

Ar nepartrauktajam bultinam attélotas labumu apmainas. Razotajs izmanto labumu ka
faktoru secigas zemakas kartas raZzoSanas pakapés, lidz beidzot pardod to zemakas kartas
razotajam. Partrauktas bultinas rada pret&jas virzibas procesu — naudas plismas apmaina
pret noteiktas gatavibas pakapes labumiem. Kapitalpreces razotajs pardod izrazoto
kapitalpreci un par sanemto naudu pérk raZzoSanas faktorus. Tagad vins Sos nopirktos
faktorus kopa ar nomatu darbaspéku izmanto zemakas kartas kapitala precu raZoSanai,
un, kad ta izraZota, pardod to par naudu citam razotajam. Pat€rina preces razotajs virza
savu raZoSanas procesu tapat, bet atSkiriba ir tikai tada, ka patérina preces razotajs naudu
sanem, pardodot galigo patérina preci, resp. gala produktu.
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32.zim. GALA PRODUKTA RAZOSANAS PROCESA PAKAPES TA GALIGAJAM
PATERETAJAM

Razotajus, kuri savu naudu investé faktoru pirkSana (tieSai lietoSanai vai iznomasanai),
sauksim par kapitalistiem. Kapitalists tatad razo un iegiist sava ipasuma dazadas pakapes
kapitallabumus, maina tos pret naudu tik ilgi, kameér §ie vina izraZotie produkti nonak pie
saviem patérétajiem. Sada razosanas procesa piedalas kapitalisti, zemes pardevéji un
darba speks jeb savu darba pakalpojumu pardevéji. No visiem trim te uzskaititajiem
subjektiem, kapitalists ir vienigais, kurs izdod savu naudu par raZotaju labumiem, un
tade] tikai vinu drikst te nosaukt par “razotaju” jeb “producentu”.

Viena no raZoSanas procesa raksturigakajam pazimém ir katra raZotaja sp&ja paredzet
sava produkta pardoSanas iesp&jas. Un tade] ar1 jebkuru investiciju razoSana veic,
paredzot pedejas zemakas kartas produkta pardoSanas iesp&ju konkrétam razotaja, un,
nobeiguma, ar1 gala produkta paterétaju.

Protams, ka patérétajam ir jabut tiras naudas uzkrajumam, lai vin$ varétu to izdot par
patérina prec€m, un, lidzigi — ar1 raZotajam ir jabiit tirai naudai, kuru vin$ varétu investet
razoSanas faktoros. Kada veida patérétajs var iegiit $adu naudu? Ka jau ieprieks bija
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skaidrots, vins to var iegiit ka davinajumu vai pardodot ieprieks sarazotas preces, bet
pedgja analize paradijam, ka vins to var iegiit arT no pasa produktiva, raziga pakalpojuma
pardosanas. Lasitajs pats ar parbaudit partraukto bultinu gala rezultatus; tie ir darba un
zemes pakalpojumu pardevéji. Sie stradnieki un zemes Ipasnieki izlieto savu naudu
razosanas sist€mas gala produktu nopirksanai. Tatad kapitalists-razotajs giis ienakumus
katra razoSanas procesa pakapé. Acimredzams, ka reguléSanas principi nosaka, ka sadi
ienakumi pieprasa akuratas investicijas. Te gan nepiecieSams piezimét, ka tirais ienakums
kapitalprecu pasniekam rodas ne vienkarsi kapitalprecu lietoSanas rezultata razoSanas
procesa, jo ar1 §1s pasas kapitalpreces ir citu razoSanas faktoru izrazotas.

No kurienes razotajs var iegtit naudu investicijam? Protams, ka tikai no ta pasa avota. No
razoSanas procesa gitajiem ienakumiem individs var, lidztekus patérina precu pirksanai,
pirkt ar1 v€l razoSanas faktorus, un ieiet raZoSanas procesa ka tadu labumu producents,
kuri nav tikai vina darba ptlu raditi. Lai iegiitu investicijam nepiecieSamo naudu, katram
individam nepiecieSams uzkrat savu naudu, ierobezojot savus patérina izdevumus.
Vispirms §adi uzkrata nauda ieiet viga tiras naudas bilancé un tad ta tiek investéta
raZoSanas faktoru pirkSana, paredzot ar Siem faktoriem sarazotos produktus velak pardot.
Ir skaidri saprotams, ka investicijas var nakt tikai no individa uzkratajiem fondiem, kuri
veidojas vinam sapratigi ierobezojot savus patérina izdevumus. Razotajs ierobezo savus
patérina izdevumus, uzkraj savu naudu, un iet biznesa ar savam investicijam razoSanas
faktoros, kas vinpam nakotné nesis pelr,lulz.

Galu gala katrs cilveks ir sp€jigs ietaupit kadu dalu no savam patérinam paredzetas
naudas un izlemt vai kliit par kapitala precu vai patérina precu razotaju un vai uzkrato
naudu investét nepiecieSsamajos razoSanas faktoros. Katrs cilvéks savus naudas
ienakumus drikst€tu izdot pat€rinam vai investét labumu raZzoSana vai ar to papildinat
savu skaidras naudas bilanci. Jebkura laika perioda individa naudas ienakumu kopsummu
veido vairaki komponenti, proti: individa naudas ienakumu kopspsumma = izdevumi
patérinam + izdevumi investicijam + papildinajums skaidras naudas bilancé —
atskaitljums no skaidras naudas bilances. (Izdevumus investicijam varétu definét ka
izdotas naudas kopsummu, kura investéta razoSanas faktoros.)

Iztirzasim Freda DZona kunga hipotétisku “maksajumu bilances” situaciju 1961.gada
novembri. Pienemsim, ka vina ienakumi $aja ménesi no dazadiem avotiem ir 50 unces.
Vins nolemj patérina precém Saja ménesi izdot 18 unces; par divam uncé€m paaugstinat
savu tiras naudas bilanci; 30 unces investét biznesa kadu labumu razoSanai. Vajadz&tu
uzsvert, ka $is var but visdazadakais bizness: térauda razosanas fabrika, lauku ferma,
apavu veikals u.tml.; graudu iepirkSanas uzpémums, ar mérki vélak tos pardot par
augstaku cenu utt. Visi tie ir razojoS§i uznémumi, katra no tiem tiek posmsecigi razots
labums, Iidz kamér tas ka gala produkts un patérina prece nonak pie sava paterétaja. Ta
ka investéSana vienmeér paredz gala produkta — patérina preces pardoSanu, investors ir ar1
antreprenieris, un vina darbiba ir uznémejdarbiba.

Pienemsim, ka Dzons invest€ savus ietaupitos fondus papirfabrika. Vina novembra
meénesa ienakumi-izdevumi varétu izskatities $adi:

1961.gada novembris — Freds Dzons

lenakumi Izdevumi
Zemes pardoSana... ... 20 unces Uzturam........ 7 unces
Celtnes pardosana.. . .30 unces Apgerbam . ... ... 4 unces
Nojumei........ 4 unces
Viestbam....... 3 unces
50 unces Patérina izdevumi. . . 18 unces
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Papira razoSanas

mehanismiem . . . .12 unces
Koksnes masai. . . . . 10 unces
Darba spekam . . . .. 8 unces

Izdevumi investicijam 30 unces
Papildinajums skaidras
naudas bilance . . ... 2 unces

Kopsumma 50 unces

Protams, $1shéma ir kadas varbutéjas situacijas ilustracija; varétu ar1 biit daudzas citas
ilustracijas; var€tu art kadu summu atskaitit no skaidras naudas, lai veicinatu lielakas
investicijas.

Investiciju izdevumi vienmér tiek veikti, paredzot nakotné iesp€jamo pardosanu.
Antreprenieris perk faktorus, transformé tos produkta un So produktu pardod par naudu.
Biznesmenis veic savus izdevumus, cerot uz iespé&ju So produktu pardot par noteiktu cenu
kada noteikta nakotnes laika perioda. ledomasimies, ka Dzons investé 30 unces, cerot, ka
var€s transformét savus faktorus noteikta produkcija (Sai gadijuma papira) un tad pardot
to par 40 uncém lidz 1962. gada novembrim. Ja §is pienémums izradisies pareizs, vins So
papiru paredzetaja laika perioda veiksmigi pardos par 40 uncém, un vina ienakumu
kopsumma laika perioda, kas ietver ar1 1962. gada novembri, biis “40 unces par pardoto
papiru’.

Investors, paréjam lietam esam vienadam, censas ieglt p&c iespejas lielaku tiro
ienakumu no savam investicijam. Ja DZzonam pavérsies izdeviba investét 30 unces
atSkirigu iesp&ju linija vai razoSanas procesa, un vins uzskatis, ka viena varianta vins giis
viena gada laika 40 uncu, otra — 37 uncu, un vél cita — 34 uncu lielu pelnu utt., tad vins
noteikti invest€s taja raZzoSanas Iinija vai procesa, kas nesis vinam lielaku pelpu. Tomér
pedgja triju izdevibu salidzinajuma biitiska atSkiriba starp antreprenieri un patérétaju
pastav gadijuma, ja antreprenierim nav iesp&jams veikt eksportu, kas parsniedz vina
importu. Ricibas cilvéka veiktais imports ir vina patérina labumu pirkSana un tadéjadi
vina aktivitates augstakais galigais mérkis. Vina importétais labums ir vina vajadzibu
apmierinasanas avots un prick§mets. Biznesmenis ir tikai razotaju pre¢u importétajs,
kuras vin$ atbilstigi definicijas neizmanto tie$i. Vin$ — biznesmenis — var iegit pelnu no
Siem labumiem, tikai pardodot tos vai ar tiem razotos produktus, un tad€jadi vina imports
ir tikai velaka vina eksporta lidzeklis. Tadgjadi vins tiecas iegtt sev lielaku tiro
ienakumu, vai, citiem vardiem, panakt sev lielaku eksporta parakumu par savu importu.
Jo lielaks ir vina biznesa ienakums, jo vairak vin$ biis sp&jigs izdot par patérina precém,
kuras vin$ v€las patérét.

Skaidrs, ka ricibas cilvékam, tverot ta ricibu veseluma, nav ipasas véléSanas eksportet
vairak, neka importét, bet gan panakt, lai vipam biitu “izdeviga tirdzniecibas bilance”.
Vins gan cenSas vairak eksportét (neka importét) savam biznesam nepiecieSamas razotaju
preces; un vins izlieto So parakumu, lai izdotu savu naudu par importa patérina precém,
kas nepiecieSamas vina personiskajam vajadzibam. Vig$ var izvéleties papildinat
kopbilanci ar skaidru naudu, vai samazinat to, kad vins to uzskata par izdevigu un
vélamu®. Pieméram izmantosim DZona kunga situdciju vina biznesa izveides sakuma.
P&c noteikta laika briza vinam vajadz&ja izlemt atskaitit no savas tiras naudas bilances 5
unces. Pat ja vin$ uzskatija par iesp&jamu atgtt lielaku tiro ienakumu no sava biznesa, un,
tadejadi, papildinat savu tiras naudas bilanci pec iesp&jas pilnigak no $1 avota, kopsumma
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vins tomér varétu izskirties par savas skaidras naudas bilances savesanu kartiba, par tas
nostabiliz&Sanu.

lendkumi Izdevumi
No biznesa ............ceevennn. 150 unces | Biznesa (?) , par razoSanas

faktoriem (par razotaja labumiem/
PreCem) ...ovvviiiiiiieeiieinaanes 100
unces

Par patérina precém ................ 55
unces

155 unces

Atskaitijums no skaidras naudas
bilances ..o 5
unces

7. lenakumu maksimalizeSana un resursu investeSana

Naudas ekonomijas apstaklos, parejiem noteikumiem esot vienadiem, cilvéks méginas
ieglit pec iesp€jas lielakus naudas ienakumus. Proti, ja vins$ ir investors, vins tieksies iegiit
no savam investicijam péc iesp€jas lielaku atdevi; ja vin$ pardod savus darba
pakalpojumus, art tad vins centisies panakt vislielako samaksu par savu darbu. Un tad —
jo augstaki biis vina naudas ienakumi, jo vairak naudas vins vares izdot par saviem
patérina labumiem. Bet, ickams mes veicam padzilinatu naudas ekonomikas analizi, ir
svarigi parliecinaties par ceteris paribus — resp. par to, vai “visi citi noteikumi
(kvalifikacijas, ierobezojumi) paliek nemainigi”.

lepriekseja sadala meés parliecinajamies par tadu patiesibu, ka jebkura sava darbiba
cilveks tiecas giit sev vislielakos panakumus, piem., iegiit sev tadu lietu, kura vina vértibu
skala ienem iesp&jami augstaku rangu. To var ar nosaukt par sava “psihiska iep€émuma
vai ienakuma maksimalizé$anas” méginajumu vai — tickSanos gt sev “vislielako
iesp&jamo psihisko ienakumu”. S ir praksiologiska patiesiba, un vispargjs cilvéka ricibas
likums, un ka tads tas attiecas uz visu cilvéku jebkuru darbibu, un tam nav nekadu
ierobezojumu. Izveidota netie$a apmaina vai naudas ekonomija dod iesp&ju katrai
personai ieglit daudz un dazadas paté€rina preces; darbojoties izol€ti vai barterapmaina tas
vispar nebija iesp&jams vai bija griti istenojams nodoms. Patérina preces razoja, pardeva
un pirka par naudas preci un par naudas preci to ar pardeva. Ka més jau skaidrojam
otraja dala, dazi labumi tom&r nav noskirami no personas un tade] tie nevar tikt apmainiti
pret kaut ko. Tacu tam nav nekada sakara ar naudu; tos nevar nedz pirkt, nedz pardot par
naudu. Bet $is fakts gan nenozimé to, ka individs apmulst un necient tos. Dazi cilveki
daudzus $adus paterina labumus uzskata par loti vértigiem un ierada tiem loti augstas
vietas savas vertibu skalas. Turpreti citi cilveéki §adiem labumiem pieskir visai mazu
nozimi, salidzinajuma ar tiem, kurus vini var pirkt apmaina. Sadu labumu ranzésana
individa vertibu skala ir pilna mera atkariga no vina brivas izvéles. Ir pilnigs absurds
vainot "naudu”, ja daziem cilvékiem ir tendence apmainamus labumus vértét augstak par
neapmainamiem labumiem vai otradi. Sis labumu apmainamibas vai neapmainamibas
savstarpgjas attiecibas, ka arT to attiecibas pret naudu nav kaut kads naudas ekonomikai
piemitoSs bitisks speks, kas piespiez cilveku izdarit $adu izvéli; nauda vienkarSi rada
cilvékam neierobeZoti plasas iesp&jas ieglit apmainamus labumus. Bet tirgus pastavésana
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lauj katram individam izv€l&ties ka vins veérteé naudu un tos labumus, kurus vins par So
naudu var nopirkt, un attiecinat naudu pret citiem tadiem labumiem, kuri ir neapmainami.

Lietas butiba ir tada, ka naudas ekonomikai ir reversivs efekts. Ta ka saskana ar
marginala deriguma likumu jebkura labuma vienibas marginalais derigums pazeminas, ja
vienibu piedavajums pieaug, un, savukart, naudas rasanas sekméja apmainamo labumu
piedavajuma ieverojamu palielinasanos, tad ir saprotams, ka Sis lielais labumu
piedavajums nodros$ina iespéjas cilvékam baudit neapmainamus labumus daudz plasaka
méroga, neka tas biitu bijis iesp&jams bez naudas ekonomijas apstaklos jeb tiesas labumu
apmainas apstaklos. Isteniba ir tada, ka apmainamads patérina preces ir pieejamas
katram individam baudiSanai daudz lieldaka parpilniba, neka neapmainamas preces.

Ir iesp€jami vairaki apmaindmo un neapmainamo labumu ranZéSanas varianti individa
vertibu skala. Pienemsim, ka cilvékam pieder zemes gabals, uz kura atrodas vesturisks
monuments, kuru vin$ estétiska zina verté augstu. [edomasimies, ka vins$ So savu zemes
gabalu piedava izsolg par noteiktu naudas summu, zinot, ka §1 zemes gabala pirc€jam ir
nodoms sagraut So monumentu un izmantot to citiem noliikiem. Pirms pienemt galigo
lémumu par $1 paSuma pardoSanu, vinam vispirms jaapsver §1 monumenta ka
kopveseluma vertiba, salidzinajuma ar tam patérina precém, kuras vin$ varétu iegadaties
par §11pasuma pardoSanas rezultata iegiito naudas summu. Kadas prieksrocibas $aja
ipasaja gadfjuma ir $adai ranz€sanai vertibu skala. Acimredzami, ka patérina preu
parpilniba, kas biitu iegiistama, pardodot So zemes gabalu, izraisis vina priekSstatos
(neapmainama) estétiska labuma vertibas kapinajumu, salidzinot to ar iesp€jamo
samaksato naudas summu par zemes gabalu. Pret&ji parastajai apsiidzibai, proti, ka
naudas ekonomikas izveide veicina cilvéku neverigu izturéSanos pret neapmainamo
labumu nozimigumu, realitaté tomer ir tiesi otradi. Nabadzigie cilveki daudz labpratak
dod prieksroku apmainamiem, nevis neapmainamiem labumiem; cilvéki, kuriem ir
“augsts dzives standarts” prieksroku dod neapmainamiem labumiem™.

Sada veida paraugiem ir liela nozime cilvékdarbiba, bet ievérojami mazaka nozime §1
teorétiska traktata konteksta, jo tie galvenokart ir saistiti ar netiesas apmainas tirgus
sistémas analizi. Saja naudas apmainas p&tijuma — praksiologijas apaksnodala, kas
pazistama ar nosaukumu katalaktika — ir maz ko v&l bilst §is problémas sakara. Citi
problému varianti no katalaktikas viedokla ir daudz svarigaki. Apliikkosim cilvéka
situaciju, kuram ir tris vina darba pakalpojumu pirkSanas piedavajumi. Pirmais
piedavajums dos vinpam 30 uncu lielu naudas ienakumu ménesi, otraiS — 24 unces ménesi
un treSais — 21 unci ménest. Tagad més atgriezisimies pie misu §is sadalas 1stas
problémas. Protams, cilvéks pienems darba piedavajumu, kas dos vinpam 30 uncu lielu
naudas ienakumu ménesi, turklat piepemot, ka visos $ajos trijos alternativajos darba
piedavajuma gadijumos psihiskais faktors jeb precizak — neapmainamais faktors visos
trijos gadfjumos ir “vienads”. Ja cilvéks ir indiferents attieciba pret katra piedavajuma
darba konkreto saturu, tad neviens cits faktors nenosaka §1 cilveka izveli ka vien
ienakums nauda un vala, un, ja vin$ vispar stradas, tad vins izveélesies 30 uncu lielu
ienakumu ménes1. No otras puses, vinam varétu biit atskiriga darba gaume un atSkirigas
prasibas darba saturam; darbs, kas dotu vinam 30 uncu lielu ienakumu ménesi, varétu bt
vigam par gritu vai parak nepatikams; vai darbs, kas dotu iesp&ju nopelnit 24 unces
ménest, varétu vinam biit ttkkams savu darba pienakumu dg€l. Pirmaja dala mes jau
redzgéjam, ka cilvéki darbu veérte ne tikai no naudas daudzuma, ko varétu sanemt ka
samaksu, bet arT no darba subjektivas pievilcibas vai — preté&ji - nepievilcibas dél. Darba
ka savas konkrétas nodarboSanas novertejums, ko izsaka individs, ir neapmainams
pozitivs vai negativs labums, un ka tads Sis pozitivais vai negativais labums nav
noskirams no individa ka T darba faktiska veicgja. So nenoskiramo labumu varétu
apsvert un zinama mera monetari kompensét, bet to nav iesp&jams aizmainit prom vai
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ignorét. Ta, augstak min€taja gadijuma, lidztekus paredz&tajam naudas ienakumam
cilvekam vienmer vajadz€tu ar1 apsvert $os neapmainamos “patérina labumus”, kuri
nepiecieSama karta vienmer ir saistiti ar konkrétu darbu novértéjumiem individa vertibu
skala. Biitiba individam ir jaapsver divi derigumu “saiski”: (a) 30 uncu ménes1 derigums
plus ta piepiile, ko vins uzskata par amoralu nodarbi vai darbibu nepatikama vidg, pret (b)
24 unéu ménesi derigums plus patikama piepile. So izvéli izdara katrs individs atbilstigi
savai vértibu skalai; viens cilveks izvélesies 30 uncu vértu darbu, otrs — 24 uncu vértu
darbu. No katalaktikas viedokla svarigakais fakts ir tas, ka cilvéks vienmer izvélas
konkretu saiski, un to veido ienakums nauda plus pargjie psihiskie faktori, un ka vins
maksimaliz&s savus naudas ienakumus tikai tai gadijuma, ja psihiskie faktori bus neitrali,
neatkarigi no vina izveles.

Aplikosim citu Iidzigu piemeru — par perspektivo investoru. Pienemsim, ka individs
pieversies savas uzkratas naudas investéSanas variantu meklejumiem dazados alternativos
projektos. Teiksim, vin$ varétu investét 100 unces un perspektiva git tiru pelnpu: pirmaja
gadfjuma — 10 % gada, otra gadijuma 8 % gada un tresaja gadijuma 6 % gada. Citiem
neapmainamajiem psihiskajiem faktoriem paliekot nemainigiem, vigs investetu taja
projektlinija, kur butu gaidams vislielakais naudas ienakums, Soreiz 10% projektlinija.
Tacu uzskatisim, ka vinam ir licla nepatika pret to produktu, kuru razos $aja projektlinija.
Bet izteikti pozitiva atticksme pret to razoSanas procesu un produktu, kur varétu pelnit
8% gada. Un te atkal jabilst, ka jebkura iesp&jama investicija ir saistita ar nenoSkiramu
pozitivu vai negativu psihisku faktoru. Patika pret viena produkta razo$anu un — otradi —
nepatika pret cita produkta razoSanu, abi ir neapmainamie patérina labumi, gan pozitivi,
gan negativi, un tie darbigajai personai jaapsver, pienemot l€mumu par investéSanu kada
projekta. Bet ta nav vienkars$i kaut kada svérsana, proti, 10% pret 8%, bet gan “10% plus
nepatika pret procesu un produktu” pret “8% plus patika pret razoSanas procesu”. Kuru
alternativu individs izvél€sies, tas ir atkarigs no vina veértibu skalas. Antreprenierim
jacensas izveleties tadu investéSanas Iniju, kur vins var iegtit maksimalo naudas
ienakumu, nodroSinoties, ka citi neapmainamie faktori jebkuras alternativas gadijuma
paliek neitrali. Tapat jarikojas gan uzpémumam, gan stradnieckam. Lai vai kas — visos
gadijumos, protams, katram cilvékam jatiecas maksimalizét savus psihiskos ienakumus,
saskana ar savu vértibu skalu, apmaindmos un neapmainamos labumus ieskaitot™.

Izlemjot, kura projektlinija varés maksimalizét savus psihiskos ienakumus, cilvékam
jaapsver visi biitiskie faktori, apmainamos un neapmainamos faktorus ieskaitot. Apsverot
vai stradat un kadu konkrétu darbu veikt, cilvekam ar1 jaapdoma vispargjais gandriz
vienmer vélamais patérina labums — vala. Pienemsim, ka pamatojoties uz naudas
ienakumu un arT uz neapmainamo vertibu pievilcigumu, stradnieks (ieprieks€ja piemeéra)
izv€las stradat 24 uncu vértu darbu. Tiklidz ka vins sak veikt So savu darbu, resp. stradat,
ta vina darba algas marginalais derigums naudas izteiksmé par katru secigo nostradato
laika vienibu, kura vin$ pelna (neraugoties vai vina darba alga biitu 24 unces ménesi vali
Ya unces stunda utt.), pazeminasies. Lidz ar nopelnitas naudas kopsummas palielinasanos,
naudas ienakuma marginalais derigums pazeminasies, jo nauda ir konkréts labums.
Kameér nauda ir domata nemonetarai lietoSanai (teiksim ornamentu vieta, ka rotajums) vai
izmantoSanai skaidras naudas bilances papildinasanai (sk. turpmako diskusiju par naudas
pieprasjjuma komponentém), naudas krajuma papildinajums sliecas uz naudas marginala
deriguma pazeminasanos, tiesi tapat ka tas notiek ar visiem citiem labumiem. Kamér
nauda domata patérina labumu pirkSanai, patérina preces derigums ar1 pazeminasies lidz
ar jaunu uncu ieguvi, resp. citu uncu nopelniSanu. Pirma unce, kas izdota par patérina
preci, gandarTs augstaka ranga vajadzibu personas vértibu skala, nakama izdota unce —
sekojoSo zemaka ranga vajadzibu utt. (Protams, $is apgalvojums nav patiess attieciba uz
labumiem, kuri ir dargaki par vienu unci, bet §Ts nesaskanas vargtu parvarét, palielinot
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monetaras vienibas lielumu). Tatad — rezuméjot — naudas ienakumu marginalais derigums
tiecas pazeminaties 11dz ar ienakumu pieaugumu.

No otras puses, individa darba ieguldijumam pieaugot, iesp&jamais atpiitas vienibu
krajums samazinas, un atteikSanas no valas jeb — citiem vardiem — valas brizu
neizmantosanas marginalais derigums palielinas. Ka tas jau bija konstat&ts pirmaja
sadala, individs tiecas ptléties, resp. térét savu energiju kada darba veikSanai lidz bridim,
kad vina darba pieptiles rezultata iegitais vairs neatsver vina valas marginalo derigumu
atbilstigi vina vértibu skalai. Naudas ekonomikas apstaklos individa darba veikSanas
piepiile mitesies tad, kad vina naudas papildienakuma marginalais derigums darba laika
vieniba vairs neparsniegs atteik§anas no valas marginalo derigumu®.

Un ta -- cilveéks sadala savu laiku starp atptitu un produktivu darba piepiili, starp
naudas pelniSanas piepiili un pieptli, kas nepiecieSama neapmainamam lietam utt.,
saskana ar savu psihisko ienakumu maksimaliz€Sanas principu. Izskiroties vai stradat vai
atpusties, individs salidzino$i izsvers stradasanas marginalas priekSrocibas pret atpiitas
marginalajam priekSrocibam.

Tapat arT jebkuram cilvékam ka perspektivam investoram jaapsver ne tikai katras
monetaras vai cita veida investicijas prieksrocibas un neizdevibas, bet ari to, vai vispar ir
verts investet. Katram cilvékam vajag atvélet (asignét) savus naudas resursus trijiem un
tikai trijiem nolitkiem: : patérina izdevumiem, izdevumiem investicijam un savas tiras
naudas bilances papildinasanai. Pienemsim, ka augstak min€tajam investoram, ievérojot
visus faktorus, vina 10% projektam ir augstakais derigums vina veértibu skala. Tacu
vinam tomér jaizlemj: vai vispar investét, vai Sobrid pirkt patérina preces, vai papildinat
savu skaidras naudas bilanci? Investiciju veikSanas marginala prieksrociba biitu naudas
atguve perspektiva, kuras apsvérumos ietverts ari neapmainamo labumu derigums vai
nederigums. Naudas atguves priekSrocibas biitiba ir nakotn€ iegiit vairak naudas, kuru tad
vins varétu terét sev vajadzigajam pat€rina precém. Ja vinam Sobrid ir 100 unces naudas,
tad, invest&jot to uz gadu, gada beigas vins varétu t€rét par paterina precém 110 unces
naudas. No otras puses — kas galvenokart karo pret investicijam, ka tas jau bija skaidrots
pirmaja sadala. Ta ir laika preference, resp. fakts, ka vins ir atteicies no patérésanas
tagadneé — tudal. Ja més pienemam, ka par vienu unci p&c gada vares nopirkt tik pat daudz
labumu, ka pasreiz, tad viena unce pasreiz ir tomér daudz vertigaka, neka viena unce péc
gada, jo pasreiz baudamajam konkrétajam labumam vienmgér tiek dota priekSroka,
salidzinajuma ar to labumu, kuru varés baudit kaut kad nakotn&. Tadgel, izlemjot
jautajumu par investéSanu, vinam jaizlidzsvaro papildienakums, kas biitu iegiistams péc
gada, pret savu vélmi patérét tiidal vai — kaut kad nakotng, resp. péc gada. Vinam jalemj
sekojosi: ja es savas 100 unces pasreiz verteju augstak neka pec viena gada, vai tad es
varu ari vértét 100 unces pasreiz augstak vai zemak neka 110 unces péc viena gada? — Sis
jautajums vigam jaizlem;j atbilstigi savai vertibu skalai. Un, lidzigi, katrs atseviskais
gadijums jaizlemyj, attiecinot to pret savas skaidras naudas bilances papildinajuma
marginalo derigumu (visu So gadijjumu biitiba tiks iztirzata turpmakajas gramatas
sadalas).

Un ta — cilvéka krajuma katra precu naudas vieniba tiek vienmeér atvéleta kadai no
iepriek§ minétajam trim kategorijam, atbilstigi vina vértibu skalai. Jo vairak naudas vins
atveles patéréSanai, jo zemaks bis patéréto labumu marginalais derigums. Katra nakama
izdota naudas vieniba tiks ziedota mazak nepiecieSamam (mazak neatlickamam)
labumam. Un katra nakama tada veida izdota naudas vieniba pazeminas vipa dabiijamo
labumu krajumu no viga investicijas un pazeminas ar1 vina skaidras naudas bilanci un
tadejadi saskana ar deriguma likumu izraisis marginala deriguma pazeminasanos katra no
Siem naudas izlietojuma variantiem. Viss te teiktais bus pareizs ar1 jebkura cita naudas
izlietojuma varianta; jo vairak naudas vins iztérés katra §ada naudas izdoSanas varianta,
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jo katra §1 konkréta lietojuma marginalais derigums biis zemaks, bet augstaks bis
atteikSanas marginalais derigums, izlietot naudu citiem nolikiem. Katram cilvékam
vajadzetu asignét savus naudas resursus pec ta pasa principa, ka hipotétiskais darbigais
individs asign€ja savus zirgu krajumus, kas izklastits pirmaja $is gramatas dala; katra
naudas vieniba biitu jaizlieto ta vislietderigaka gala rezultata ieguvei, kurs vél nav iegits.
Tas saskan ar psihiska ienakuma maksimaliz&Sanas principu, kas nosaka, ka katrs cilveks
asignes/ ieguldis savu naudas krajumu. Katrs cilveéks atbilstigi savai vertibu skalai
spriedts par katras savas monetaras vienibas katra izlietojuma marginalo derigumu un
novertes to; gluzi tapat vins rikosies ar katru savas naudas izdevumu asign€jumiem, kas
atklajas vina maksajumu bilancg.

Tiesi tapat ka investiciju izdevumu visparéja kategorija (iedalijuma, klas€) ir ietverti
dazadi projekti ar atSkirigu gaidito pelnu, tapat ari patérina labumu visparéja kategorija
ietilpst daudz dazadi patérina labumi. No kada principa cilvékam javadas, asign€jot savus
naudas izdevumus daudzajam vajadzigajam patérina prec€ém? Precizi atbilstigajam
principiem, proti, pirmo savas naudas vienibu vinam jaizdod par to labumu, ar kuru vins$
var apmierinat savu visaugstak vertéto vajadzibu, nakamo naudas vienibu — par nakamo
augstak vertéto savu vajadzibu utt. No pirc€ja viedokla, katra vina nopirkta konkréta
patérina labumu partija pazemina $1 labuma marginalo derigumu, bet turpreti paaugstina
visu to citu labumu marginalo derigumu, kurus vins$ atteicas nopirkt vai — kurus vins tade]
nenopirka. Bez tam, katram cilvékam jaasigné savi naudas resursi saviem patérina
labumiem ta, lai katra naudas vieniba tiktu iedalita tadam labumam, kuram vina vértibu
skala ir visaugstakais marginalais derigums. Individa vertibspriedumi par relativo
marginalo derigumu determing vina naudas izdevumu izkartojumu. Acimredzami, més
drikstam nelietot vardkopu “patérina labumu kategorija” tai izpratn€ ka ieprieks lietojam,
un nonakt pie likuma, kur$ nosaka visus cilvéka naudas asignéjumus, neatkarigi no
kategorijas.

Turpinot musu analizi, jabilst, ka katram cilvékam TpaSuma vienmér ir noteikts derigu
labumu krajums, noteikts resursu vai akciju krajums. Resursi nav tikai nauda, bet ari
patérina labumi, razoSanas labumi ( pieméram, zeme un kapitalpreces), personiska
energija un laiks. Vins katru no tiem var izvietot saskana ar to pasu principu ka
asign€jam naudu, resp. ta, lai katra vieniba tiktu izmantota tur, kur tai ir visaugstakais
marginalais derigums vina vertibu skala.

Te mums nepiecieSams piezimét, ka personas darba pakalpojumu pardosana ne vienmér
veicama tapat, ka to dara invest&josais uznéme;js, kurs pérk darba pakalpojumus par
naudu un tad censas pardot ar So darbu sarazotos gala produktus. Daudzos gadijumos tas
cilveks, kur§ investe, ar1 pats strada tiesi produkcijas razoSana. Dazreiz investors teré
savus uzkratos razoSanas faktoru fondus un noma citu cilvéku darbu realo raZzoSanas
operaciju vadiSanai. Citos gadfjumos investors téré savu darba laiku, lai detalizeti vaditu
visu raZzoSanas procesu. Kalpotajs sava darba produktu nevar iegiit un pardot.

Pé&c kadiem principiem var noteikt vai perspektivajam investoram izlietot savu darbu
ka investiciju sava razotng, t.i., biit pasnodarbinatajam, vai vinam investét tikai naudu vai
pardot savu darbu ka kalpotajam? Skaidrs, ka $is princips biis tas pats, proti, vislabakais
psihiskais izdevigums jeb labums, kas giistams konkrétaja darbiba. Un ta, pienemsim, ka
Dzons atrod péc savas izpratnes vislabako un visienesigako investésanas projektu, kas
saskana ar vina vert€jumu nesis vinam pelnu — skaidras naudas ienakumu 150 unces
nakama gada laika, paredzot, ka vinam paSam $aja projekta nebis jastrada, bet vins
nomas citus cilvékus §1 projekta vadiSanai un menedZmentam. Vins$ ar1 verte, ka
gadijuma, ja vins projektu vadis pats, nevis nomats menedzeris, tad tada gadijuma Sis
projekts vinam ienests vél papildus 50 unces pelnas gada. Tatad, ieskaitot savu pasa
darbu, tirais ienakums no $1 projekta biis 200 unces gada. ST cena biis vél augstaka tai
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gadijuma, ja vina vadiSanas darbiba biis prasmigaka, neka ta cilvéka vadiSanas darbiba,
kuru vin$ aizvietos, un zemaka, ja vina prasmigums biis relativi zemaks. Saja gadijuma
tirais ienakums 200 uncu apmera veidojas no 150 uncu liela ienakuma, ko dod investicija,
un 50 uncém, ko dod ienakums par projekta vadiSanu. Vins savu projektu isteno ta, lai
giitu lielaku ienakumu. Sis jédziens “lielaks ienakums”, protams, attieksies uz psihisko
ienakumu, bet ja neapmainamos faktorus uzskatisim par neitraliem, tad “lielaks
ienakums” attieksies uz lielaku naudas ienakumu. Ja, ceteris paribus — par€jiem
noteikumiem esot vienadiem, DZons var nopelnit 60 unces ka nodarbinatais kada cita
investiciju projekta, tad vinam javeic Sis darbs, un sava projekta vadisanai janoma kada
cita cilvéka darbs. Saja gadijuma vina naudas kopiendkums biis §ads: no sava projekta
istenoSanas vins sanems 150 unces, bet pardodot savus darba pakalpojumus citam
razotajam, vins sanems 60 unces, pavisam 210 unces. Protams, ja vin$ uzskata, ka vinam
jakompensé neapmainamie psihiskie faktori, uzskatot ka ir izdevigi biit
pasnodarbinatajam sava projekta, tad vins var akceptét 200 uncu lielu ienakumu.

No §is diskusijas ir skaidrs, ka parastais priekSstats par produktivo stradnieku/
melnstradnieku, kas tiek attiecinats tikai uz cilvéku, kurs§ strada uz lauka vai pie montazas
konveijera, ir pilnigi maldinos$s. Stradnieki ir visi tie cilveki, kuri iztéré savu darbu
produktiva, raziga procesa. Par sava darba iztérésanu individs sanem ienakumus nauda
Sie vina ienakumi varétu arf atlidzinat citus vina psihiskos faktorus. Ja darba
pakalpojums tiek pardots invest€joSam uznéméjam, kuram pieder gala produkts, kas
razots ar sadarbigiem faktoriem, tad tas var&tu attiekties uz loti plasu profesionalu
diapazonu, sakot ar gravraciem un beidzot ar kompanijas prezidentu. No otras puses,
darba ienakumus varétu iegit ari investéjoSais uznémejs sevis pasnodarbinasanas
rezultata. Sis stradnieka tips ir gala produkta Tpasnieks, un vina tira monetara pelna no §i
sava produkta pardoSanas ietvers sevi ar1 vina darba ienakumus ka arT pelnu no investétas
naudas. Jo plasaks un sarezgitaks ir kads uznémums un ta razoSanas process, jo
attistitakam ir jabut specializ€tajam menedzmenta prasmém, un, tadgjadi, jo vajaka bus
uznémeja pasnodabinatibas tendence. Jo mazaks kads uznémums un jo tiesakas ir
razoSanas metodes, jo tad, ka likums, iesp&jamaka ir paSnodarbinatiba.

Lidz $im mes specifiski iztirzajam darba un naudas izkartosanas principus. Bet
patérina preces un nepersonalie razotaja labumi (zeme un kapitalpreces) ir citi cilvékam
piederos§i apmainami resursi (un tie ir tadi apmainamie resursi, kas interes¢ katalaktiku).

Cilveka krajuma eso$as patérina preces ir ilgsp€jigi labumi. Ilgt nespgjigie labumi un
serviss izzudis to patéréSanas procesa. Ka més jau redz€jam 2. sadala, jebkuram labumam
var biit tieSas lietosanas veértiba, apmainas vertiba un abu iepriek$€jo vertibu jaukta
vertiba. Katram patérina labuma ipasSniekam ik bridi ir javerte, kura no patérina labuma
vertibam — apmainas vertiba vai lietoSanas vertiba ir augstaka. Naudas ekonomikas
apstaklos apmainas vértibas probléma ir vienkar§ojama, jo ta ir apmainama pret naudu un
tas ir pasi svarigi. Augstakais kada sava labuma tiesas lietoSanas derigums sava vertibu
skala ir jasalidzina ar tas naudas summas derigumu, kuru apmaina pret So labumu vins
varetu iegiit. Piepemsim, ka Viljama kungam pieder maja; vin§ nodoma, ka savu maju
vin$ varétu pardot par 200 zelta uncém. Vins vertejosi spriez par majas tiesas lietoSanas
vertibas rangu, salidzinot to ar tas apmainas vertibas rangu sava vertibu skala. Vinam
varétu bt tris savas majas tiesas lietoSanas alternativas: (a) pasa dzivosana Saja maja; (b)
vienu dalu laika paSam dzivot $aja maja, bet otru laika dalJu savu maju izirét savam
bralim; (c) kadu laika dalu dzivot paSam sava maju, nedaloties ar savu brali. Katra no §tm
alternativam jaapsver, salidzinot to ar majas apmainas vertibu sekojosa veida:

Viljama vértibu skala
Ranzgjums
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Tiesa lietoSana (a).
Labuma apmaina pret 200 naudas uncém.
Tiesa lietoSana (b).
Tiesa lietoSana (c).

o

Sada alternativu ranzéjuma gadijuma Viljamam pasam jadzivo sava maja un ta nav
pardodama. Sadu vina lémumu nosaka tikai vina vértibu skala; kads cits var&tu noteikt
majas apmainas vertibu augstaku par tas lietoSanas vertibu un tade] pardot maju par
naudu.

Actmredzot ir pareizi un bez ierobezojumiem — ka jebkura labuma pardeveéjs censas par
sanemt par to péc iesp&jas augstaku cenu nauda. S1apgalvojuma pieradijums ir
analogisks tam, kas demonstréts 2. sadala, kur tika paradits, ka pardevéjs vienmer tiecas
dabut augstako cenu, neraugoties uz to, ka Sai gadijuma tirgus ir vienkarSots, jo apmaina
notiek tikai par naudu, un tadgjadi ta ir naudas cena. Un tas ir loti svarigi. Naudas
ienakums, ko cilveks grib sanemt par kada labuma pardosanu, pardosanas bridi vienmeér
biis vienads ar labuma vienibu daudzuma cenu naudas izteiksmé. Ta, piemeram, ja vins
pardod vienu maju par cenu 200 unces naudas izteiksmé, tad vina kopienakums par §1
labuma pardosanu biis 200 unces. Vina v€léSanas pardot savu maju par visaugstako
cenu, protams, nenozimé, ka vin$ vienmér maju pardos par So cenu. Kada labuma
visaugstaka cena naudas izteiksmé varetu tomér biit zemaka par §1 labuma tiesas
lietoSanas psihisko vertibu tas paSreiz€jam 1paSniekam, ka tas bija gadijuma ar Viljamu.
Tomer ir iesp&jams, ka gadijuma ja majas pardosanas cena naudas izteiksmé
paaugstinatos lidz 250 uncém, tad $1s majas apmainas veértiba varétu tikt ranzeta augstak
par tas tiesas lietoSanas vertibu (a), un vin$ savu maju pardotu.

Skaidrs ir tas, ka tai gadijuma, kad patérina labuma ipaSnieks ir tas originalais razotajs,
tad §1s majas tiesas lietosanas veértiba vinam vienmér varétu biit nulle. Specializétajiem
razotajiem, kuri razo un kuriem pieder vinu razota produkcija (pieméram, majas,
televizori, velas mazgajamas masinas u.c.), vinu sarazotas produkcijas tiesas lietoSanas
vertiba praktiski neeksiste. Viniem vienigais svarigais faktors ir So labumu apmainas
vertiba. Un tad€] vinu intereses ir verstas vienigi uz naudas ienakumu maksimalizéSanu
par savu sarazoto labumu krajumu un, tatad, visaugstakas cenas naudas izteiksme
iegiiSana par katru labumu, to pardodot. Neapmainamie faktori, kuri perspektivajam
investoram vai stradniekam kada noteikta razoSanas linija varétu sasniegt draudosus
apmerus, varétu tomer biit niecigi tam razotajam, kuram jau ir labumu krajums, jo vins
jau ar tiem — neapmainamiem faktoriem — rékinajas, t.i. néma tos véra tad, kad vins$ veica
investéSanu vai stradnieks izvel€jas nodarbosanos. Tatad, patérina labumu razotajam
psihisko ienakumu maksimaliz€Sanas veids ir ienémumu iegtiSana, pardodot katru
labumu par iesp&jami augstaku cenu naudas izteiksme.

Kad 1paSniekam japardod sev piederosais labums, vai — kad iznomat savus
pakalpojumus? Skaidrs, ka katrs individs istenos tadu kursu jeb ricibas liniju, kas péc
vina uzskatiem dos vinam visaugstako pelnu naudas ienakumu izteiksmé, vai — precizak
— naudas ienakumu augstako pasreiz€jo vertibu.

Bet ka rikoties nepersondlo raZosanas labumu krajuma ipaSniekam? Kur un ka vigam
asignét $os labumus, lai no tiem iegiitu visaugstako psihisko ienakumu? Vispirms skaidrs
ir tas, ka, atbilstigi definicijai, razoSanas labumi nav patérina labumi, un tade] tiem nav
tadas pasas lietoSanas vértibas, kada ir patérina labumiem. (Sic!) Bet toties tiem ir
razotaja labumu tiesas lietoSanas veértiba, t. 1, razoSanas faktoru vertiba, producgjot
produktus / dalproduktus un transforméjot tos patérina preces. Katram esosSajam
razoSanas faktoru krajumam, vai — katrai $1 krajuma vienibai, var blit gan apmainas
vertiba, gan vertiba, kuru izlieto transformgjot to cita produkta, kurs tadgjadi biis ieguvis
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tadu kvalitati ka apmainas vertibu, vai abas vértibas kopa. Patiesiba ir ar tada, ka no
razosanas labumu 1pasnieka viedokla neapmainamiem faktoriem ir nieciga loma. Tas
fakts, ka vins ir jau invest&jis un varbiit jau razo un pardod labumus, nozimé tikai to, ka
vins$ jau rékinajies ar pozitivam vai negativam psihiskajam vertibam. Turklat netiesas
apmainas ekonomika notiek tikai razoto labumu apmaina pret naudu. Un tas ir svarigi, jo
tadgjadi loti maz labumu paliek barterdarfjumiem. Un tade] razoSanas labumu pasnieks ir
ieintereséts vertet vai labumi dos augstaku ienakumu, apmainot tos tiesi pret naudu, vai,
transformgjot tos razoSanas procesa “zemakas kartas” produktos, un tad pardodot Sos
produktus par naudu.

Ka pieméru izmantosim Robertsona darbibas ar razosanas labumiem. Pienemsim, ka
Robertsons ir invest&jis un tadgjadi ieguvis sava ipasuma Sadus faktorus:

10 razoSanas labumu X vienibas
5 razoSanas labumu Y vienibas
6 razoSanas labumu Z vienibas

Balstoties uz savam tehnologiskajam zinasanam, vins saprot, ka var §is sadarbigo faktoru
X, Y un Z vienibas transformét gala produkta P 10 vienibas. (Dazadas “vienibas”,
protams, ir dazadu labumu tiri fizikalas “vienibas” un tade] savstarp€ji pilnigi
nesamérojamas/nesalidzinamas). Vins izkalkulg, ka pardodot katru P vienibu par 15
uncém, vina naudas kopienakums buitu 150 unces.

No otras puses, vins uzskata, ka varétu atkal pardot faktorus tiesi par naudu, paSam tos
netransforméjot produktos P, sadi:

10 vienibas X @ 9 zelta unces par vienibu (X vértiba naudas

izteiksmé€) naudas ienakums par krakumu X ... 60 unces;
5 vienibas X @ 6 zelta unces par vienibu, naudas ienakums ... 45 unces;
6 vienibas X @ 4 zelta unces par vienibu, naudas ienakums ... 24 unces.

Vina naudas kopienakums, pardodot katru krajuma vienibu atseviski un tiesi, ir 129
unces. Tomer Robertsonam ir ar1 jaaprékina naudas izdevumi par darba pakalpojumiem,
palidzot transformét faktorus. Brivas ekonomikas apstaklos vins nevar iegadaties sava
Ipasuma nepiecieSamo stradnieku daudzumu. Ja vinga izdevumi par stradnieku darbu ir
mazaki par 21 unci, tad vins$ ir uz miera maksat viniem par faktoru transformésanu
produktos un pardot produktu P par 150 uncém; bet ja izdevumi par darba sp&ku biis
lielaki par 21 unci, tad vins maksas viniem, pardodot razoSanas labumus par naudu tiesi.

Katra $ada perspektiva pardosSanas gadijjuma ipasnieka interes€s ir, protams, pardot
labumus par iesp€jami augstaku cenu, tadgjadi iegustot vislielako naudas ienakumu par
katru pardoto vienibu.

Bet tagad iedomasimies, ka Robertsons atgriezas sava ieprieks€ja situacija, proti, vina
1pasuma atkal ir 10 vienibu liels produkta P krajums. Vins nelolo izredzes atkal ieiet
biznesa, razojot ar labumu P ka razo8anas faktoru kadu citu produktu. Ta ir tikai viena
alternativa — pardot sarazoto produktu par iesp&jami augstaku cenu. Tomer situacija, kad
P ir ilgsp&jigs labums, vinam v&l aizvien ir izv€les tiesibas uzturét P pardosanas iespgjas,
ja vien vins cer, ka P cena naudas izteiksme nakotn€ paaugstinasies un §1 paaugstinajusies
cena segs vina gaidiSanas neizdevigumu (vina laika preferenci) un tade€] vins uzglabas P
tik ilgi, kameér So izdevigo P pardoSanu varés realizet.

RazoSanas labumu 1pasnieks, vienalga — produkta vai faktora, var tos iznomat, ja vins$
nesp&j pardot visu labumu kopumu. Lai to visu izkartotu, labumam, protams, vajadzetu
biit relativi ilgtsp&jigam. Un te atkal Iidzigi ka gadijuma ar patérina labumiem, proti,
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1pasnieks izlems vai labumus tiesi pardot vai iznomat uz noteiktu laiku to lietoSanas
iesp&jas. To vins izlems atbilstigi saviem vertjosiem spriedumiem par to, kura no
alternativam vinam butu izdevigaka no augstaka naudas ienakuma ieguves viedokla (
precizak — augstaka tagad@ja vertiba).

Tadgjadi mes izanaliz€jam razoSanas labumu vai patérina labumu krajuma ipasnieka
darbibas, méginot noteikt situaciju, kura ipasnieks iegiis sev visaugstak vértéto gala
iznakumu, t.i., sava psihiska ienakuma maksimaliz&S$anas ricibas. No vina viedokla
neapmainamie faktori vispar var€tu bt nesvarigi, ta ka vins tos jau bija diskontgjis, pirms
veica investéSanu. Ja mes nepieversamies ilgsp&jigo paterina labumu lietoSanas vertibai
no pasa So labumu pasnieka puses, tad vipa vienigais mérkis varétu bt tikai naudas
ienakumu maksimalizéSana, kurus vin$ — pasnieks — gust, pardodot labumu krajumu. Ta
ka naudas ienakums no kada labuma pardoSanas ir vienads ar §1 labuma cenu naudas
izteiksmé, kas reizinata ar pardodamo labumu kvantumu (daudzumu, skaitu), tad tas
nozimgé, ka pardevejs tiecas sasniegt sev piederosa krajuma augstako cenu naudas
1zteiksme.

Sobrid més, vismaz Tsi, varam sakt atbild&t uz jautajumiem, uz kuriem informacijas
trilkuma dé] nevaréjam atbildét 2.sadala. Atzistot par passaprotamu dota krajuma
ipasnieka ricibu, tomér jautajums paliek— kas nosaka konkréta labumu krajuma lielumu?
— Iznemot personas energiju, acimredzot sakotnéji labumam jabiit kaut ka razotam ( vai
ari — sakotngji tam jabiit atrastam un transformgtam tiri dabas dota faktora limeni). So
pirmo producéSanu uznémas veikt vai nu pasreiz€jais pasnieks vai kads cits pagatn€, no
kura tad pasreiz€jais Ipasnieks bija to nopircis apmaina vai ieguvis davinajuma cela.
Pédgja investicija tika izdarita ar nodomu, kuru aplitkojam jau ieprieks, proti, cerot
nakotné iegiit no S§is investicijas pelnu naudas izteiksmé ka kompensaciju par patreiz€jas
patéréSanas upuréSanu un par patérésSanas iesp€ju gaidiSanu nakotné. Pirmais investors
nogaidija situaciju, kad vins biis sp&jigs pardot labumu un giit naudas ienakumu, kas ir
lielaks par to naudas summu, kuru vins izdeva par produkta razosanas faktoriem. Pieméra
péc apliikosim gadijumu ar Robertsonu, kuram pieder P labuma desmit vienibas. Ka vins
rikojas, ieglistot So krajumu? Investéjot naudu produktu razoSanas faktoru iegadei, un tad
razojot ar tiem produktu, cerot par So produktu sanemt noteiktu skaidras naudas
ienakumu, t.i., cerot, ka naudas ienakumi, pardodot P, var&tu biit lielaki pat to naudas
summu, kuru vins investéja dazados razoSanas faktoros. — Bet ka realitaté varéja
paradities ieprieks apliikotais ar faktoriem X, Y un Z producétais krajums? —Tada pasa
procesa. Dazadi investori sak razoSanu ar Siem faktoriem, cerot uz skaidras naudas
ienakumu, kuru vares iegtt no investicijas (kopienakums naudas izteiksmeé no investicijas
ir lielaks neka naudas kopizdevumi). Piepemtie lémumi par investéSanu izskaidro visos
laikos un visas komiinas esoSo razoSanas labumu, ilgsp&jigu labumu krajumu eksistenci.
Turklat, tiro dabas doto faktoru krajumu ieguva ipasnieki vai dazas personas sakotngji ka
atradumus, un tad pirmie pielietoja Sos Iidz $im vispar nelietotos faktorus raZoSanas
procesa. Precu naudas krajums, 1idzigi ka patérina vai razoSanas labumi, bija to
investgjoso razotaju investéSanas lémumu rezultats, kuri cergja, ka vinu naudas ienakums
var¢tu bit lielaks neka vinu naudas izdevumi. Bet, no otras puses, ikvienas personas
energijas potencials ir tai ka cilvéciskai biitnei dabisks iek$gji piemitoss fenomens.

Mgs izanaliz€jam katru apmainamo resursu tipu, kads vien kadai personai var biit, un to,
kas vada un virza So resursu izmantoSanu, noliikka maksimalizét savus psihiskos
ienakumus, ka arT to, kada méra $ada maksimalizéSana meégina ietvert sevi ari no
resursiem iegiistamo naudas ienakumu maksimalizéSanu. Analizgjot naudas ienakumu
determinants, kas rodas un pastav sakara ar pardosanu, més konstatgjam, ka tie ir
kvantitates un cena naudas izteiksmé un ar konstatgjam, ka varétu izskaidrot, cik
kvantitates ietilpst “dotaja/noteikta/ konkréta krajuma” . Patreiz vél nav izskaidrota cena
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naudas izteiksmé. Visi par to m&s zinam tik daudz, ka jebkura labuma —patgrina vai
razosanas labuma pardevéjs velas to pardot par iespéjami augstaku cenu naudas
izteiksmé. Sis likums var modificét ipasnieka vértibu skala arf neapmainamos labumus,
bet vispar sada modificésana varétu bt svariga tikai sava darba pakalpojumu
pardevéjam.

Lidz $im aplikojam cilvéku ka noteikta labuma asignétaju vai pardevéju. Bet kas ir
labumu pircejs?. (Un te atsauksimies uz diskusiju $is sadalas sakuma). Cilveks ka pircéjs
izlieto savu naudu investiciju izdevumiem un izdevumiem par patérinu. Diskusija par
individa pat€rina izdevumiem redzgjam, ka vins par tiem — investicijam un patérinu —
izléma, nemot vera labuma “vienibas vértibu”. Bet, kas nosaka to, kas $1 vienibas vértiba
ir? Kas ta unce tada ir naudas vertibas izteiksmé, ar kuru maksaja par olam, cepurém,
sviestu utt. — To noteica tikai tas naudas cenas izteiksmé, ar kuru vins —pircgjs — var€ja
reali maksat par So labumu. Ja cilveks sp€j pirkt olas, samaksajot 1/10 dalu unces par
desmit olam, tad vienas unces vértiba olu nosaukumu izteiksmé 10 olas. Tagad ir
redzams, ka cilveks, kas ir sp&jigs pirkt pat€rina preces par naudu, centisies nopirkt katru
konkréto labumu par iespejami zemaku cenu. Cilvékam, kuram pieder nauda un kur$
cenSas nopirkt patérina labumus, ir skaidrs, ka, jo zemaku cenu naudas izteiksme par
kadu labumu vin$ samaksas, jo lielaks biis vina psihiskais ienakums; un, jo vairak
konkr&tu labumu vins ir sp&jis nopirkt, jo vairak pirkSanas darijumu vins ir veicis par
noteikta lieluma naudas summu. Tatad, pircgjs, centisies pazeminat perkama labuma cenu
naudas izteiksme.

Pie pargjiem vienadiem noteikumiem, ta cilvéka psihiskais ienakums, kur§ pardod par
naudu, ir maksimaliz&€jams, pardodot labumu par visaugstako cenu naudas izteiksme.
Cilveka, kurs pérk labumus par naudu, psihiskais ienakums ir maksimaliz&jams, nopérkot
labumu par viszemako cenu naudas izteiksmé.

Rezumésim $1s sadalas atzinas. Més redz€jam ka apmainas parastie starplidzek]i
paradas tiesas apmainas tirgii; ieskic€jam netiesas apmainas ekonomika funkcion&josos
apmainas modelus “apmainot pret naudu” un “pardodot par naudu’; aprakstijam individu
naudas ienakumu un naudas izdevumu modelus; izp&tijam jédziena “psihiskais
ienakums” saturu un psihiska ienakuma maksimaliz€Sanas jégu naudas ekonomika, un to
ka Sis princips nosaka cilvéku darbibu, funkciongjot tiem ka atskirigu tipu resursu
ipasniekiem, ka arT melnstradnieku/stradnieku funkcion€sanu, invest&jot savu darbu. Mées
ari redz€jam lidz kadai pakapei tiekSanas péc visaugstak vertéta gala iznakuma ietver sevi
naudas ienakumu maksimaliz€Sanu dazados atskirigos gadijumos un kadi ir ierobezojumi.
Megs tikko secinajam, ka Sada psihisko ienakumu maksimaliz€Sana vienmér noved
labumu_pardevéju méginajuma panakt sev vislielako cenu naudas izteiksmé, bet pircgju,
turpreti, — panakt sev viszemako cenu naudas izteiksmeé. — Melnstradniekam zinama méra
ir cita — izpémuma situacija, proti, ari vins tiecas dabit visaugstako cenu naudas
izteiksme par savu darba piepiili, jo neapmainamie labumi ir vienmér nepiecieSama karta
saistiti ar vina darbu; un arT investors censas iegtt vislielako perspektivo ienakumu no
katras razosanas Iinijas, bet vins tai devis prieksroku pats savu apsvérumu dél. So
izp@émumu pamata ir likums, proti — “pérc vislétakaja un pardod visdargakaja tirgl”. Un
Sada riciba katru individu noved pie vina visaugstak veértéto vajadzibu apmierinaSanas,
neatkarigi no ta, vai §is individs ir patérétajs vai razotajs.

Lai gan més zinam, ka katrs cilvéks tiecas maksimaliz&t savus psihiskos ienakumus, un,
tadgjadi, arT naudas ienakumus, ceteris paribus, més tomér nezinam kadi faktori
determin€ individa naudas ienakumu. Més zinam, ka neapmainamas veértibas ir
determinétas vienigi ar katra individa vértibu skalu. Bet més tacu ari zinam, ka, ceteris
paribus, individs pardos savus darba pakalpojumus vai labumus drizak par augstaku,
neka par zemaku cenu naudas izteiksmé, un gus atbilstoSus ienakumus, bet més tomer
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pagaidam nezinam, kas veido cenu naudas izteiksme tadu, kada ta ir. Kas determing
patérina labumu cenu, darba pakalpojumu cenu, kapitallabumu cenu vai dabas doto
faktoru cenu naudas izteiksmeé? Kas determing pilnigi ilgsp&jigu labumu cenas naudas
izteiksmé vai—kas determin€ “iznomato” pakalpojumu cenas naudas izteiksm&? Un,
ievérojot milzigo investiciju nozimigumu labumu krajumu izveide, kas tom&r nosaka
diferenci starp naudas ienakuma masu no prec€m un naudas izdevumiem razoSanai
nepiecieSamajiem faktoriem? Sis diferences lielumu nosaka vienigi ar paredz&jumu
metodi, prognozgjot starpibu starp naudas ienakumu no produkta pardosanas un naudas
izdevumiem par faktoriem, kurus sastada investicijas un razosana. Kadas attiecibas biitu
veidojamas starp §Tm atSkirigajam cenam ?

Visa cilveku darbiba ir cilvécisko individu riciba ar nepietickamajiem resursiem,
noliika iegiit visaugstak vertétas vél neviena neapgiitas galigas konkrétas lietas, kas
nepiecieSamas individa vajadzibu apmierinasanai, tadéjadi maksimalizgjot savus
psihiskos ienakumus. Més redz€jam ka rikojas izoletais individs un ka rikojas individs
tieSas apmainas apstaklos, kaut arT vigu ricibas apjomi bija stingri limitéti. Mes ar1
redz€jam ka tas daudzkart lielakos apmeros var notikt naudas ekonomikas apstaklos;
redz€jam ar1 to, ka naudas ekonomikas apstaklos psihiskas maksimaliz€Sanas specifiskas
komponentes ultimativaja jeb pasa beidzamaja gala iznakuma — neapmainamas vertibas,
krajuma labumu daudzumi un cenas naudas izteiksmeé — nodrosSina visu labumu apmainas
tirgu. M@s arT izskaidrojam operacijas ar neapmainamajam vertibam, un, loti 1si izklastot,
atklajam, kada veida tiek noteikts katra labuma kvantums dotaja/noteikta krajuma. Mes
ar1 izpetijam tieSas apmainas analizes klasisko problému, proti, cenas determinaciju
naudas izteiksmé. Turklat naudas cenas analize parliecinas individus veikt investicijas,
sniegs informaciju par determinantiem, kuri nosaka “diferenci” starp gaidito naudas
ienakumu no labumu pardosanas un gaiditajiem naudas izdevumiem razoSanas faktoriem.
Un kopuma $1 analize rosinas laudis investét labumu krajumu razosana.
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4. dala
Cenas un patérin$

1. Naudas cena

Mes redzgjam, cik loti liela nozime ir labuma cenai naudas izteiksme netiesas
apmainas ekonomika. RaZotaja vai stradnieka naudas ienakums, ka arT katra cilvéka ka
pateérétaja psihiskais ienakums, ir atkarigs no dazadu labumu cenu attiecibam. Un
jautajums ir par to, kas un ka determin@ $o cenu savstarpgjas attiecibas? Saja pétijuma
paplasinati iztirzasim gandriz visas 2.dala apliikotas pamattézes. Tur més redz€jam, ka
tieSas apmainas apstaklos viena labuma cena tiek izteikta otra labuma nosaukumos.
Neraugoties uz to, ka tie$as apmainas pielietojamiba ir loti ierobezota, més tomer tas
analizei veltijam lielu uzmanibu, un tadel, ka tieSas apmainas analizes pamatatzinumi ir
izmantojami ar netieSas apmainas analize.

Bartera apmainas sabiedriba tirgus funkciongja (pienemot, ka $1 sistéma vispar bija
sp&jiga darboties) ka viena labuma apmaina pret jebkuru citu labumu, un $aja apmainas
procesa veidojas precu tirgus cenas. Bet lidz ar naudas ekonomikas veidoSanos,
barterveida tirgus nepiecieSama karta ievérojami parveidojies un vienkarsojies. Liels
labumu skaits tiek apmainits pret naudas preci un naudas prece pret daudzveidigiem
labumiem. Jebkura vienkarsa tirgii (iznemot izol€tu barteru) naudas prece funkcioné ka
viens no diviem tirgus elementiem.

Pret naudu veic $ada tipa apmainas (iznemot aizdevumus un prasibas, kas tiks
skaidrotas velak):

Vecie patérina labumi ................o pret naudu
Vecie patérina labumi ... pret naudu
Jaunie patérina labumi un pakalpojumi ....................... pret naudu
KaPItAIPIECES . vttt pret naudu
Darba pakalpojumu ..o pret naudu
Zemes faktori ..., pret naudu

Katru ilgstsp€jiga labuma vienibu varétu apmainit in toto vai iznomat to pakalpojumiem
uz noteiktu laika periodu.

Tagad atcer@simies no 2.dalas, ka divu labumu savstarpgjas apmainas gadijuma pirma
labuma cena, kas izteikta ar otra labuma nosaukumu, ir vienada ar otra labuma daudzuma
dalfjumu ar pirma labuma daudzumu. Ja, pieméram, konkréta apmainas notikuma, proti,
kad 150 bareli zivju tiek apmainiti pret 3 zirgiem, tad viena zirga cena zivju nosaukuma
izteiksmé, ir ““ zirga cena zivis”, t.i., 50 bareli zivju par zirgu. Tagad iedomasimies, ka

26



tirgus ekonomika, 3 zirgus apmaina pret 15 zelta uncém (nauda). Zirga naudas cena jeb
zirga cena naudas izteiksme $aja apmainas notikuma ir 5 unces par zirgu. Labuma
apmainas naudas cena ir zelta daudzuma vienibu dalijums ar labuma vienibu skaitu, kas
viegli izsakams skaitliska proporcija.

Lai ilustrétu, ka naudas cenas izrékinamas labumu apmaina, iedomasimies, ka notikusas

sadas konkretas apmainas:

15 zelta unces par 3 zirgiem

5 zelta unces par 100 bareliem zivju

1/8 zelta unces par 2 duciem olu

24 zelta unces par kada X cilveka 3 darba stundam

So apmainu naudas cenas ir $adas:

15 unces _ 5unces
3 zirgi ~ 1zirgs
15 unces _ lunce __ 1720 unces
100 bareli zivju 20 bareli zivju 1 barels zivju
1/8 unces ____1/16 unces
2 duci olu ~ 1lducisolu
24 unces ___3unces
8 h darbs — 1hdarbs

Katras Iinijas pe€d€ja proporcija izsaka katras apmainas labuma vienibas naudas cenu.

No $Im proporcijam ir redzams, Ka, lietojot naudu visas apmainas, naudas cena klast
par Vvisu proporciju kopsauceju. Ta, izmantojot augstakminétas cenas, katrs pats var
izrékinat, ka, ja 1 zirgu maina pret 5 unc€m, 1 barelu zivju pret 1/20 unces, tad vienu
zirgu netie$i apmaina pret 100 bareliem zivju vai pret 80 duciem olu vai pret viena
cilvéka 5/3 darba stundas utt. Jebkuru labumu neskaitami daudzas izolétas savstarpéjas
apmainas, ar1 labumu apmainas pret naudu, ka arT labumu savstarp€jas apmainas
proporcijas ir viegli izsakamas naudas cenu savstarpéjas proporcijas. Te nepiecieSams
uzsvert, ka iepriek§ minétas labumu apmainas proporcijas ir hipotétiskas, un vispar tas
var tikt izteiktas naudas cenu proporcijas. Un tikai pateicoties naudai, me€s varam
hipot&tiski noveértét “barterdarijuma proporcijas”. Tikai izmantojot naudu ka apmainas
starplidzekli, galu gala varétu apmainit vienu labumu pret citu labumu to hipotétiska
proporcij a'. Daudzi autori kludas uzskatot, ka nauda varétu bat kaut kada veida
abstrahéta, resp. noskirta no naudas cenu veidoSanas procesa, un ka analize sp€j precizi
raksturot kadas lietas “it ka” apmainas faktisko norisi barterdarjjuma cela. Ievérojot
naudas un naudas cenas pielietojamibas plaSumu labumu apmaina, nav iesp&jams
abstrahéties no naudas, analiz€jot cenu veidoSanos netie$as apmainas ekonomika.

Lidzigi ka tieSaja apmaina, arf tirgus tiecas izveidot katram labumam vienu cenu.
Pamatlikums, ka jau konstat&jam, ir tads, ka katrs pardevejs tiecas pardot savu preci par
iesp&jami augstaku naudas cenu, bet katrs pardevejs, savukart, tiecas maksat par preci
iesp&jami zemaku naudas cenu. Noteikta laika perioda pirc&ju un pardevéju darbibu
rezultata vienmér un atri izveidojas viena tirgus cena. Ja tirgii valdosa cena par 100
bareliem zivju ir, piem&ram, 5 unces, tad tas nozimes, ka, gadijuma, ja pardevéji un
pircgji uzskatis, ka vini var pardot un pirkt zivis par §adu cenu, tad vini zivis tirgos
maksajot/ sanemot 5 unces par 100 bareliem zivju, un neviens pirc€js nemaksas 6 unces
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un neviens pardevéjs nepiekritis sanemt tikai 4 unces. Sada veida riciba tirga tiks
istenota ar visiem labumiem un atbilstigi pilnigi attistitas tirgus sabiedribas likumam, kas
nosaka, ka noteikta laika perioda jebkur§ homogens labums ir pardodams un pérkams par
vienu noteiktu naudas cenu.

Kas tie ir par spekiem, kuri nosaka no kura punkta vajadz&tu sakt veidoties katra
labuma vienotai naudas cenai? Tas jau bija izskaidrots 2.dala, proti, $ads naudas cenu
determinants ir individa vértibu skala, kura izpauzas pieprasijuma un piedavajuma
sarakstos.

Mums jaatceras, ka, risinot tie$as apmainas problémas un nosakot “zivju cenu zirgos”,
vienlaicigi tika arT noteikta “zirgu cena zivis” jeb zirgu cena zivju nosaukumu izteiksme.
Bet kas ir apmaina naudas ekonomika labumu cena naudas izteiksmé un ka to nosaka?

Atgriezisimies pie ieprieks aplikotajiem tipiskajiem apmainas gadTjumiem. Saja
apmaina tika izveidotas tirgus naudas cenas Cetriem atsSkirigiem labumiem. Tagad
apversisim So apmainas procesu, dalot apmainamo labumu kvantumus ar naudas
kvantumiem, un iegtisim $adas proporcijas:

1/5 zirga 20 bareli zivju 16 duc¢iolu 1/3 h darba

1 unce 1 unce 1 unce 1 unce

Sis matematisko attiecibu veids -- rinda var tikt turpinata un, tadgjadi, attiecinata uz
jebkura skaita konkrétu labumu un naudas attiecibam. Jebkura labuma naudas cenas
apgriezta attieciba izsaka labuma cenu naudas izteiksmé un §1 formula attiecas uz katru
atsevisku labumu. Nauda, zinama méra, ir vienigais labums, kur§ paliek tadas pasas
situativas attiecibas, kadas tas bija katram labumam barterdarijuma rezima.
Barterdarfjumos katram labumam bija tikai sava tirgus noteikta cena, kas izteikta jebkura
cita labuma nosaukuma: zivju cena olu nosaukumos, zirga cena citu kustonu
nosaukumos utt. Naudas ekonomika jebkuram labumam iznemot naudu
ir viena tirgus cena konkrétas naudas nosaukumu izteiksme. No otras puses, nauda tomér
vienmer ir bezgaliga rinda dazadu labumu cenas, kuras veido konkrétu labumu cenas
naudas izteiksmé. Visa cenu rinda, tverta ka cenu kopums, dod mums vispargju
priekSstatu par labumu cenam naudas izteiksmé. Ja més aplikojam visu labumu cenu
rindu, tad no tas més uzzinam, ko var nopirkt par vienu unci naudas, izsakot So pirkumu
konkréta velama labuma nosaukuma. Tas nozime, ka més uzzinam, kas ta tada naudas
unces vertiba varétu bit.

Alternativi més varam teikt, ka jebkura labuma naudas cena atklaj, kada varétu biit tas
pirktspé€ja tirgii. ledomasimies, ka cilvekam pieder 200 bareli zivju. Vins verte, ka tirgus

______

savus 200 barelus zivju par 12 uncém. Tatad 100 barelu zivju pirktsp&ja tirgt ir 6 naudas
unces. Lidzigi spriezot, zirga pirktsp&ja tirgt varétu bt 5 unces utt. Jebkura labumu
krajuma pirktspéja ir viendada ar to naudas summu, par kuru So labumu krajumu tirgi
var nopirkt , un ta ir precizi noteikta naudas cenu, kuru par $o labumu var sanemt. Lietas
biitiba ir tada, ka jebkura labuma kvantuma vienibas pirktspéja ir viendda ar tas naudas
cenu. Ja viena duca olu (ko uzskatam par vienibu) naudas cena tirgd ir 1/8 zelta unces,
tad viena duca olu pirktsp€ja ir vienada ar 1/8 dalu unces. Un, lidzigi, zirga pirktsp&ja
iepriek$€ja piemera ir bija 5 unces; cilvéka vienas darba stundas pirktsp€ja bija 3 unces
utt.

Attieciba uz jebkuru labumu, iznemot naudu, var teikt, ka katras labuma vienibas
pirktsp&ja ir identiska ar naudas cenu, kuru tirgii par $o vienibu var sanemt. Bet kas ir
monetaras vienibas pirktspeja? Acimredzot, vienas zelta unces pirktsp&ja ir nosakama
vienigi attieciba pret visiem labumiem, kuri par unci ir nopérkami. Noteikta sabiedriba
monetaras vienibas pirktspéja pastav atsevisko labumu cenu virknes forma, ko izsaka
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labumu vienibu nosaukumos?. ST monetaras vienibas pirktsp&ja pastav ka loti liela skaita
dazadu tipu labumu cenu rinda: 1/5 unces par zirgu; 20 bareli zivju par unci; 16 duci olu
par unci utt.

Ir redzams, ka naudas prece un pirktsp€jas determinanti ievie§ komplikacijas
pieprasijumu Un piedavajumu saraksta (sk. 2.dalu) un $1 probléma jaatrisina; bet ta nevar
biit vienkarss pieprasijumu un piedavajuma saraksta dublikats, jo pieprasijuma un
piedavajuma situacija par naudu ir unikala. Pirms izp€tit naudas cenu un tas
determinantus, mums vispirms javeic gars apkartcels, izp&tot ka ekonomika tiek noteikta
naudas cena attieciba pret visam citam precem.

2.Naudas cenu noteikSana

Vispirms apliikosim tipisku preci un izanaliz€sim ka tirgii tiek noteikta tas naudas cena.
(Tacu Sai sakara lasitajam jaatgriezas pie cenu detaliz€takas analizes, kas tika veikta 2.
dala). Izpétisim kada homogeéna labuma apmainu pret naudu.

Naudas cena tiek noteikta ar individa darbibam, kuras vin$ veic saskana ar savu veértibu
skalu. Pieméram, tipiska pirc€ja (pieméram A) vértibu skala varétu but ranzéta Sada
veida:

— 7 zelta grani

— 1.(pirma) marcina sviesta)
— 6 zelta grani

— 6 zelta grani

— 5 zelta grani

— 2. (otra) marcina sviesta

— 4 zelta grani

— 3 zelta grani

— (3. (tresa) marcina sviesta
— 2 zelta grani

Apalajas iekavinas ieliktas kvantitates (lielumi) pagaidam personai nepieder, bet vina
apsver iesp€ju ar tam papildinat savu pasumu; visas paréjas kvantitates jau pieder Sai
personai. Saja gadijuma pircéja maksimala pirkSanas naudas cena ir 6 grani zelta par
pirmo sviesta marcinu. Par jebkuru sviesta tirgus cenu, kas ir vienada vai mazaka par 6
zelta graniem, vins savus 6 zelta granu apmainis pret sviestu. Bet par cenu kas ir vienada
ar 7 zelta graniem vai lielaka par 7 zelta graniem vins pirkSanas darjjumu neveic. Vina
maksimala otras sviesta marcinas pirksanas cena varétu bit daudz zemaka. Sads rezultats
ir vienmér pareizs un izriet no deriguma likuma; katras sviesta papildmarcinas
marginalais derigums, kuru vins iegiist sava Ipasuma, pazeminas. No otras puses, [idz ar
katru vina izdoto zelta granu, katra ta grana marginalais derigums, kas vinam vél paliek,
paaugstinas. Nopirkto labumu daudzumam palielinoties, abi Sie speki piespiez pazeminat
katras papildvienibas pirkSanas maksimalo cenu®. Izejot no $adas vertibu skalas, més
varam kompilét $1 pirc€ja pieprasijuma sarakstu, ar katra labuma daudzumu, ko vins
tirgll térés par katru hipotetisko naudas cenu. Més varam izveidot pieprasijuma likni, ja
veélamies redzet So pieprasijumu grafiska forma. Pirc€ja individualais pieprasijuma
saraksts, kas tika iztirzats ieprieks, ir skatams 6.tabula.

6. TABULA
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TIRGUS jeb PIEPRASITAIS
PARDOSANAS CENA DAUDZUMS
(PIRKSANALI)
Zelta grani Sviesta
par marcinu sviesta marcinas

S RO 0
T o 0
O i | e 1
5 s 1
PP PP 2
K T PSRRI 2
2 | e 3
Lo e 3

Pamatojoties uz deriguma likumu meés piezim&jam, ka individualajai pieprasijuma liknei
jabit vai nu vertikalai, ja hipot&tiska cena pazeminas, vai noliektai pa labi, (t.i.
pieprasitais daudzums var biit vai nu tas pats vai lielaks, ja naudas cena pazeminas), bet
ne noliktai pa kreisi (jo mazaki kvantumi netiek pieprasiti).

Ta ka 6.tabula skatama jebkura pirc€ja pieprasijumu saraksta konfiguracija jeb
vispariga forma, tad ir saprotams, ka situacija kad pirc€ju biis vairak par vienu, vinu
tirgus darbibas ieverojami pastiprindsies. Ir iesp&jamas tikai divas atSkirigu cilvéku
vertibu skalu klasifikacijas: vai nu tas visas ir identiskas, vai — atSkirigas. Pilnigi
neiesp€jams ir tads gadijums, ka viena individa vertibu skala ir identiska kada cita
individa vértibu skalai. Un ta tas ir tadel, ka vértéjumi, ko veic cilvéciskas biitnes, ir
neierobezoti dazadi. Ja tomeér divu pirc€ju vertibu skalas butu identiskas, tad arT vinu
individualo pieprastjumu saraksti butu identiski. Tad pircéju B,C.D individualie
pieprasijumu saraksti buitu identiski ar A pieprasijuma sarakstu. Ja pirc€ju individualie
pieprasijuma saraksti biitu identiski, tad tirgus pieprasijuma liknu kopuma forma ar1 biitu
identiska ar pirc€ja A pieprasijuma likni, lai gan, protams, pieprasijumu kvantumi — B, C,
D no vienas puses un A — no otras puses — butu ievérojami atskirigi. Protams, pircéju
vertibu skalas drizak vienmeér ir atSkirigas, un tas tad arl nozime to, ka vinu katras sviesta
marcinas pirkSanas maksimalas cenas ari bas atskirigas. Un tad rezultats ir tads, ka
pardosanas cenai pazeminoties, arvien vairak un vairak atSkirigas pirc€ju grupas
iesaistas tirgli. Rezultata loti pastiprinas tirgus pieprasijuma liknes noliekums pa labi.

Ka pieméru ilustracijai, ka tirgus pieprasijuma sarakstu veidosanu ietekmé individualas
vertibu skalas, izmantosim jau ieprieks aprakstita pirc€ja A darbibu un vina vértibu skalu,
pienemot, ka divu citu pirc&ju — B un C — vértibu skalas ir $adas:

Pircéjs B Pircejs C
- 6 grani - 5grani
- 1-m3 Ib. sviesta - 4 grani
- 5 grani - 1-ma Ib. sviesta
- 2-ra|b. sviesta - 3 grani
- 4 grani - 2-ra Ib. sviesta
- 3 gr3ni - 3-5a Ib. sviesta
- 2 grani - 2 grani
- 3-3a|b. sviesta - 4-taIb. sviesta
- 4-ta |b. sviesta - 5-talb. sviesta

- 1 grans - 1grans
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Pamatojoties uz §tm vértibu skalam, varam sastadit vinu individualos pieprasijuma
sarakstus (7.tabula).

7.TABULA
Pircéjs B Pircgjs C
Cena Pieprasttie Cena Pieprasttie
grani/lb daudzumi grani/lb daudzumi
Ibs. sviests Ibs. sviests

T e 0 S 0

0 i 0 4o 0

S 1 3 1

A o 2 2 3

3 2 | P 5

2 2

Lo 4

Mgs piezim&jam, ka nevienam no Siem individualajiem atskirigajiem sarakstu modeliem,
hipotétiskajai cenai pazeminoties, nekad nevarétu biit pa kreisi nolikts grafiks.

Tagad més varam summét A, B un C individualos pieprasijuma sarakstus tirgus
pieprasijuma saraksta. Tirgus pieprasijuma saraksts rada labumu kop€jo daudzumu, ko
visi pirc€ji kopa tirgii v€l€tos nopirkt par konkréta laika perioda noteikto cenu. Pircgju A,
B un C tirgus pieprasijumu saraksts skatams 8.tabula.

8. TABULA
TIRGUS KOPPIEPRASIJUMA SARAKSTS
Cena Pieprasitais kvantums
S 0
T 0
T 1
o o 2
4o 4
T T 5
O 8
N 12

33.zZim&juma Sis saraksts (8.tabula) un ta papildinajums, kas veido tirgus pieprasijuma

sarakstu, attelots grafiski.

Tirgus piedavajuma saraksta veidosanas principi ir lidzigi, lai gan vértibu skalas
veidoSanas kauzalie speki ir at3kirigi®. Katrs piedavatajs ranzé sava vértibu skala katru
pardodamo vienibu un ar1 apmaina ienemamo naudas daudzumu. Pardevéja X vertibu

skala varétu izskatities $ada:

Pardevejs X
--(7 grani)

(5 grani)

--(6 grani)
1-6-ta Ib. sviesta
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--5-ta Ib. sviesta

--4-ta 1b. Sviesta

--(4 grani)

--3-ta lb. sviesta

--(3 grani)

--2-ta 1b. sviesta

--1-ma Ib. sviesta

--(2 grani)

--(1 grani)
Ja sviesta tirgus cena klast 2 zelta grani, $is pardevéjs vairs to nepardod, un pat tad, ja
vina sviesta krajuma pirma marcina sasniegtu 2 granu cenu vina vertibu skala. Par 3
graniem vins pardod divas marcinas sviesta, katra no tam tiek vertéta zemak par 3

graniem. Par cenu 4 grani vigs pardod tris marcinas sviesta utt.

DA DB DC

Cena

gr/lb

|
1B
\|

~__ ~__

1234 1234 123145
(a) (b) ()

Pieprasijuma kvantumi

Cena
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28% \

1

123456789 101112 13

Pieprasijuma kvantumi
Tirgus pieprasijums = (DA + DB + DC)
Krajums = (x +y)
33.zim. TIRGUS PIEPRASIJUMA UN TIRGUS PIEDAVAJUMA PAPIDINAJUMA
REZULTATI

Acimredzams, ka hipotétiskajai cenai pazeminoties, individuala piedavajuma likne varétu
biit vai nu vertikala vai noliekta pa kreisi, t.i., cenas pazeminasanai janoved vai nu pie
piedavajuma pazeminasanas, vai saglabasanas, bet nekad pie piedavajuma palielinajuma.
Teiktais ir ekvivalents apgalvojumam, ka hipotétiskajai cenai paaugstinoties,
piedavajuma likne ir vai nu vertikala vai nolikta pa labi. Un atkal jasaka, ka c€loni
pamato deriguma likums; lidz ar sava krajuma labumu pakapenisku pardosanu, atlikusa
krajuma marginalais derigums no pardevéja viedokla paaugstinas, jo pardevéja sanemtas
naudas marginalais derigums tiecas pazeminaties. Protams, ja krajuma marginalais
derigums no ta piedavataja viedokla ir niecigs vai vienads ar nulli un turklat vina
pakapeniski sanemtas naudas marginalais derigums kritis visai 1€ni, $is likums
neietekmes vina piedavato kvantumu visa vina tirgosanas darbibas laika un loka, un tadel
ar1 piedavajuma likne varétu biit vertikala gandriz visa vina tirgoSanas darbibu laika. To
ievérojot, pardevéja Y veértibu skala varétu but $ada

Pardevejs Y

--(6 grani)

--(5 grani)

--(4 grani)

--(3 grani)

--(2 grani)
--6-ta lb sviesta
--5-ta Ib sviesta
--4-ta lb sviesta
--3-ta Ib sviesta
--2-ra Ib sviesta
--1-ma Ib sviesta
--(1 grans)

Sis pardevéjs labprat pardotu katru sava krajuma vienibu par cenu kas augstaka par
minimalo cenu, proti, kas augstaka par 1 granu. Vina piedavajuma likne att€lota
34.zim&juma.
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Cena

Krajums

Krajums

6 Kvantums

34.zim. PARDEVEJA'Y PIEDAVAJUMA GRAFIKS

Pardeveja X situacija vina pardoSanas minimala cena ir 3 gani par pirmoO un otro
marcinu sviesta, 4 grani par treSo marcinu sviesta, 5 grani — par ceturto un piekto un 6
grani par sesto marcinu sviesta. Bet pardevéja Y minimala pardoSanas cena par pirmo
marcinu sviesta un par katru nakamo marcinu sviesta ir 1 grans. Un tad nekada gadijuma
piedavajuma grafiks nevarétu biit noliekts pa labi, cenai pazeminoties; un nekada
gadfjuma cenas pazeminaSanas nevar novest pie vairaku vienibu piedavasanas.

IzskaidroSanas noliika pienemsim, ka tirgt ir tikai divi sviesta piedavataji— X un'Y.
Un vinu vertibu skalas ir iepriekséjas. Tad vinu individualais un kopgjais tirgus

piedavajuma saraksts varétu bt tads, ka att€lots 9.tabula.

9. tabula
PIEDAVATIE KVANTUMI
Cena X Y Koppiedavajums
tirgil

B 6 6 12
. 6 6 12
T 6 6 12
. 5 6 11
O 3 6 9
o 2 6 8
S 0 6 6
o 0 0 0
4o,

3

2
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9.Tabulas tirgus piedavajuma likne ir att€lota 33.zZim&juma.
Mgs atzimejam, ka tirgus piedavajuma un tirgus pieprasijuma liknu krustpunkts rada
cenu, pie kuras piedavatais kvantums ir vienads ar pieprasito kvantumu. Saja gadijuma
$is krustpunkts atrodas starp divam cenam. Sada krustpunkta vieta diagramma radusies
vienibas dalamibas trikuma rezultata. Grana ka vienibas nedalamiba nav starpcenu
ievieSanas nosacijums. Un tadél tirgus lidzsvara cena bius vai nu 2 vai 3 grani. Ta bus
labaka noapalota cena, lai izveidotu precizi skaidras tirgus attiectbas. Viena no Sim
cenam — 2 vai 3 grani — varétu apmierinat piedavatajus un pieprasitajus. Tomer
pienemsim, ka monetara vieniba ir dalama mazakas vienibas, un tad lidzsvara cenu ir,
teiksim, 2,5 grani. Sadu pienémumu neveicam problémas vienkarSosanas noliika. Tas
ir reali pamatots, jo viena no precu naudas svarigakajam ipaSibam ir iesp&ja to precizi
dalit mazakas vienibas, kuras tad var€tu tirgii apmainit. Monetaro vienibu dalamiba lauj
mums turpinat piedavajuma un pieprasijuma sarakstu analizi starp Siem diviem lidzsvara
cenu punktiem — 2 un 3 graniem. Tirgus monetara cena tieksies sasniegt lidzsvara cenu,
Saja gadijuma 2,5 grani. Pie augstakas cenas piesolitais kvantums piedavajuma bis
lielaks par pieprasito kvantumu; rezultata dala piedavato labumu nevarétu tikt pardota un
pardeveji nolaidis cenu, lai savu krajumu pardotu. Ta ka tirgli var pastavét tikai viena
cena un pirc€ji vienmer tiecas péc izdevigaka pirkuma, tad rezultats bis visparéja cenu
pazeminasanas lidzsvara cenas virziena. No otras puses, ja cena ir zemaka par 2,5
graniem, tad var€tu bt pirc€ji par So cenu, kuru pieprasijums tomér paliek neapmierinats.
Sadi pieprasitaji parsolis $o cenu, un, ta ka pardevéji vienmer likojas péc augstakas
cenas, tirgus cena paaugstinasies, virzoties uz lidzsvara cenu. Tadgjadi tas fakts, ka
cilvéks vienmér liikojas péc lielaka deriguma, spécinas vinu darboties ta, lai izveidotu
naudas cenu noteikta lidzsvara punkta, un tad par $o cenu veikt turpmako apmainu.
Labumu turpmaka apmaina naudas cena paliks lidzsvara punkta lidz bridim, kad
mainisies pieprasijuma vai piedavajuma saraksti. Pieprasijuma un piedavajuma
nosacijumu izmainas izveidos jaunu lidzsvara cenu, un uz to tad ari tieksies tirgus cena.
Ka lidzsvara cena var€tu biit atkariga no piedavajuma un pieprasijuma sarakstu
konfiguracijas un kadi ir So sarakstu c€loni, tas tiks noskaidrots §is analizes turpinajuma.
Katra labuma krajums ir reali eksistéjosais kopg€jais §1 labuma kvantums. Dalu no ta
varétu piedavat apmainai, bet atlikumu — rezervet. Pie jebkuras hipotétiskas cenas So
rezerveto atlikumu var izpemt no apgrozibas, piesummet to pieprasijumam pirksanai, bet
visu pardevéju rezervetais pieprasijums summari sastadis koppieprasijuma turéSanu’.
Turgtais koppieprasijums ietver sevi pasreiz€jo neipaSnieku labumu kvantuma
pieprasijumu apmainai un labumu pasreizgjo ipaSnieku rezerveto pieprasijumu. Ta ka
piedavajuma grafiks ir vai nu vertikals vai, cenai kapjot, — picaugoss, pardeveju
rezervetais pieprasijums lidz ar cenas kapumu kritis vai ar1 nepastaves vispar. Abos
gadijumos, cenai pazeminoties, koppieprasijuma turéSana paaugstinasies. Situacija, kad
paaugstinas rezervetais pieprasijums, ar1 koppieprasijuma turéSana ir lielaka —ta
(koppieprasijuma) grafiks ir ieveérojami elastigaks, neka regulara jeb sistematiska
pieprasijuma grafiks. Un visas te raksturotas izmainas izraisa rezerveta pieprasijuma
komponente®. Un ta — jo augstdka krajuma tirgus cena, jo mazaka labpatika turét tirgi
labumu krajumu un ar1 pérkot iegit to, bet jo kvélaka véléSanas pardot savu labumu
krajumu. Un pretgji — jo zemaka kada labuma tirgus cena, jo lielaka gataviba iegiit to
sev, bet mazaka labpatika to pardot.

Un tagad raksturosim koppieprasijuma grafiku. Koppieprasijuma (Kpr) grafika un
dabiijama fiziska krajuma grafika (Kr) krustpunkts (2) vienmer ir lidzsvara cenas liment,
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t.i., piedavajuma (Pd) un pieprasijuma (Pr) grafiku krustpunkta (1) [imeni, bet $aja
situacija apmainamie daudzumi (kvantumi) Sajos grafikos nav nolasami.
Koppieprasijuma (Kpr) un piedavajuma (Pd) grafiki tomér atklaj ar1tadu situaciju
(krustpunkts
Cena
Pr Kpr

3

2
""""""""""""""" Lidzsvara cenas
[Tmenis

Kpr

Pd Pr

Kvantums (Kv)

ApzZiméjumi: Kpr — koppieprasijums; Pr — pieprasijums; Pd — piedavajums Kr — krajums;
1 — lidzsvara cenas punkts; 2- krustpunkts Kpr-Kr, 3- krustpunkts Kpr-Pd

35.zim. PIEDAVAJUMA , PIEPRASIJUMA, KOPPIEPRASIJUMA UN KRAJUMA
GRAFIKS

3), kad viss esoSais krajums (Kr) biitu nonacis ka ipasuma un tad jebkura labuma tirgus
cena tiektos uz tadu lielumu, pie kura koppieprasijuma krajums (Kpr) biis vienads ar visu
tirgli esoSo krajumu (Kr).

Koppieprasijuma grafiks atteélo pieprasijuma un rezervéta piedavajuma summu. Abu
minéto parametru grafiki cenu krituma gadijuma noliecas pa labi. Bet lidzsvara cena
abos gadijumos (sk. 35.zim. krustpunkts 1 un 2) paliek nemainiga (sk. art 35.zim.
horizontalo /idzsvara cenas limena Iiniju).

Ja nebiitu rezerveta pieprasijuma, tad pieprasijuma grafiks biitu vertikals un
piedavajuma apjoms biitu vienads ar visu krajuma apjomu.

Cena Piedavajums = Krajums
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Pieprastjums =
koppieprasijums

Kvantums

36.zim. REZERVETA PIEPRASIJUMA TRUKUMA SEKAS

3. Pieprasijuma un piedavajuma sarakstu noteikSana

Tirdznieciba jebkura labuma naudas cena ir noteikta ar individualo pircéju
pieprasijumu un individualo pardevéju piedavajumu sarakstiem. Pirc€ju un pardeveju
darbibas ir vérstas uz vienotas lidzsvara cenas izveidoSanu pieprasijuma un piedavajuma
grafiku krustpunkta. Lidzsvara cena mainas tikai $o sarakstu izmainu rezultata®. Bet rodas
jautajums: Kas ir So sarakstu determinants? Kadas atzinas biitu giistamas un kas biitu
sakams par vertibu skalam un no tam atkarigajiem sarakstiem?

Vispirms var apgalvot, ka 2.dala veiktas analizes secinajumi ir attiecinami ari uz naudas
cenu. Un, visparinot, biitu pietickami teikt, ka tiktal, kamer spekulanti korekti paredz
lidzsvara cenu, piedavajuma un pieprasijuma saraksti atspigulos sekojoSu faktu: ja kada
labuma cena bus virs lidzsvara cenas, pieprasitaji to pirks mazak, neka par lidzsvara cenu,
gaidot uz S§is paaugstinatas cenas kritumu; ja labuma cena bus zem lidzsvara cenas,
pieprasitaji (pirc€ji) pirks vairak, paredzot naudas cenas kapumu. Un, lidzigi, bet pret&ji
— pardevéji pie $1s paaugstinatas cenas centisies pardot vairak, paredzot §is cenas drizu
pazeminasanos, bet pirks mazak, paredzot cenu drizu kapumu. Spekulaciju visparigais
efekts padara piedavajuma un pieprasijuma liknes daudz elastigakas, proti, parbida tas no
DD uz D’D* unno SS uz S’S’ (sk. 37.zim.). Jo vairak cilvéku iesaistisies $ada korekta
spekulacija , jo elastigaki bus $ie grafiki. Visu $adu darbibu rezultata lidzsvara cena tiks
sasniegta atrak.

Cena
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S’ S

Kvantums

37.zim. Spekuldacijas ietekmes uz piedavajuma un pieprasijuma liknu raksturu

Mes redzgjam, ka spekulacijam relativi bieZi piemitosa klidiSanas sliecas biit
nelokami pakorigéjosa. Ja spekulativa pieprasijuma un piedavajuma saraksti drizak
nespéj noteikt pareizo lidzsvara cenu un tatad uzrada citu krustpunktu jeb cenu, tad visai
driz
klis redzams, ka $1 cena nav sp€jiga reali noskaidrot tirgus attiecibas. Kamer vien
spekulativo sarakstu iedibinatais lidzsvara punkts ir identisks ar sarakstu iedibinato
lidzsvara punktu, no kura atskaitits spekulativa elementa efekts, tikméer tirgosanas tieksies
novest cenu (un pardodamo kvantumu) istaja lidzsvara cenas punkta. Ja spekulativie
saraksti iedibina olu cenu 2 grani, bet saraksti bez spekulativa elementa iedibina olu cenu
3 grani, tad $aja situacija pieprasita kvantuma ekscess ir virs piedavata kvantuma ekscesa,
un pirc€ju soliSanas process galu gala novedis pie cenas 3 grénilo.

Pagaidam atstasim spekulativo elementu bez ievéribas un atgriezisimies pie pirc€ju
pieprasijuma sarakstiem. Pienemsim, ka pirc€js sava vertibu skala ranz€ kada labuma
vienibas. Kadi ir vinam vajadzigo labuma vienibu pieprasisanas pamatapsvérumi? --
Tie ir ciesi saistiti ar So labumu derigumu. Jebkuram cilvékam ir tikai un vienigi tris
jebkura labuma deriguma pamatapsvérumi'’. Pirmais -- (a) -- ir vélak paredzata 31
labuma pardosana par augstaku naudas cenu. Sads apsvérums ir spekulativo pieprasijumu
pamats. Tas gan sava dzilakaja btitiba tomér ir atri gaistoSs. Rutina balstita pieredze atklaj
daudz fundamentalakus §adu pieprasijumu pamatapsvérumus. Otrais pamatapsvérums --
(b) -- ir pieprasita labuma ka patérina priekSmeta tiesa lietoSana. TreSais pamatapsvérums
-- (€) — 81 labuma ka razoSanas faktora tiesa lietoSana. Pamatapsvérums (b) attiecas tikai
uz patérina preci; (c) gadijums attiecas tikai uz razosanas faktoriem. Pirmais
pamatapsveérums attiecas uz patéréSanu, otrais — uz razosanas procesu. Ta gala rezultats ir
patérina prece, kas pardodama par naudu. TreSais pamatapsvérums attiecas tikai uz
investg&josiem razotajiem, uz sev vajadzigo razoSanas faktoru pirksanu; tresa
pamatapsveéruma bitiba ir patéréSana. Ja mes atliekam sanis 1slaicigo spekulativo
apsveérumu, tad (b) ir visu patérina labumu individualo pieprasijuma sarakstu
pamatapsvérums, un (c) ir visu raZzosanas labumu pieprasijumu pamatapsveérums.

Kade] pardevejs apmaina prasa naudu? -- Pardevéjs prasa naudu tadel, ka vins no sava
viedokla verte §is naudas marginalo derigumu augstak par to labumu, kuru vins piedava
pardosanai. (Naudas deriguma komponentus un determinantus analiz€sim nakamaja §1s
gramatas dala).
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Labuma pircgjs prasa naudu tas tiesas lietoSanas vértibas dél, kas biitu realiz€jama
iegadajoties patérina vai razosanas labumus; pardevéjs prasa naudu tas marginala
deriguma dgl, kas biitu realizéjams apmaina. leprieks teiktais gan vél nenozimé, ka tirgus
pieprasijuma un piedavajuma grafiku komponentu apraksts biitu jau pilnigi pabeigts, jo
més neesam V&l izskaidrojusi labumu ranzésanu pardevéju vértibu skalas un naudas
ranzg€$anu pircgju vertibu skalas. Kad pardevejs savu labumu krajumu nepardod, bet kadu
laiku patur to pie sevis, tad kas ir $ada labuma pieprasijuma rezervésanas pirmavots?
MEs jau redzg€jam, ka jebkura laikpunkta rezervéta labuma kvantums ir tas krajuma
kvantums, kuru pardevgjs atsakas pardot par ta pasreiz€jo cenu. Pardevgju rezervéta
pieprasijuma pirmavoti ir divi: (a) paredz&jums velak pardot to par augstaku cenu; un $is
ir jau ieprieks izanalizetais spekulativais faktors; un (b) §1labuma lietoSanas vertiba
pasam pardev€jam. Tomer So otro faktoru reti kad izmanto saistiba ar lietojamiem
razoSanas labumiem, jo pardevejs produce razotaja labumus pardoSanai un parasti tie nav
sagatavoti tiilit€jai un tiesai lietoSanai turpmaka razosana. Tomér dazos gadijumos Sada
tiesas lietoSanas alternativa var pastavéet. Ta, piemeram, jelnaftas razotajs var naftu
pardot, bet ja tas naudas cena pazeminas lidz kadam noteiktam minimumam, vin$ var to
sava riipnica parstradat gazolina. Situacijas ar pat€rina precém jau iztirzajam, proti, tas
varétu tiesi pardodot ka jau dalg€ji lietotus labumus, tadi lietoti labumi var&tu bt,
pieméram, maja, gleznojums utt. Tomer, naudas ekonomikas apstaklos, pastavot augsti
attistitai specializacijai, $adi gadijumi ir reti iesp&jami.

Ja més neieverojam (a), kas sava biitiba ir islaicigi darbigs faktors, un saprotam, ka (b)
nav biezi iesp&jams variants, tad klust skaidrs, ka daudzi tirgus piedavajuma grafiki klis
vertikali. “Vertikals grafiks” nozime to, ka péc tam, kad veikta investé€Sana razoSana un
labumu krajums jau sarazots, razotajs ir gatavs to pardot par naudas cenu, lai ar1 cik zema
ta batu. Sis apgalvojums, protams, nenozimé to pasu, par ko jau ieprieks diskutéts, proti,
ka investésana turpmaka razosand butu izdarama arf tai situacija, kad pardevéjs paredz
loti zemu pardodama produkta cenu. Un, tatad, probléma ir noteikt, cik daudz Sobrid
investét kada labuma razoSana, lai kaut kad nakotné So produktu razotu un pardotu. Kas
attiecas uz tirgus piedavajuma likni, kura palidz dienu no dienas iedibinat Iidzsvara cenu,
tad jabilst, ka ta atspogulo darfjumus ar jau esoSo krajumu un ar ta rezerveto
pieprasijumu. Razosana més nodarbojamies ar investéSanas Iémumu piepemsanu,
ieverojot, cik liels produkta krajums kada noteikta laika ir jau sarazots. Un, tatad, faktiski
més paslaik diskut&jam par tirgus piedavajuma likni, un, pardev&ju probléma Sai sakara ir
izlemt, ko darit ar jau sarazoto labumu krajumu. — Labumu producé&$anas problemu
iztirzasim piektaja un nakamajas §is gramatas dalas.

Turpinajuma apzinasim situacijas, kadas veidojas, iepriek$€jiem pirc€jiem atgriezoties
tirgii, un, labumu atkalpardoSanas problému. Lai vini varétu atgriezties tirgii, vinu precém
ir jabut ilgtspejigam. (Pieméram, vijolnieka pakalpojums nav ilgsp&jigs labums, jo nav
atkartoti pardodams vijolnieka personibas ietonétais vienreizgjais priekSnesums, ko
dzirdgjis klausitajs). Tirgl esosa labuma kopkrajumu veido $adu saskaitamo summa:
jaunais sarazoto labumu kopums, tagad@jo razotaju rezervétais pieprasijums, veco
labumu 1pasnieku izsol€ piedavatais labumu kopums, veco labumu 1pasnieku rezervétais
pieprasijums ( t.i., veco pirc€ju saglabatais labumu daudzums). Veco labumu 1pasnieku
tirgus piedavajumu likne, cenai paaugstinoties, pakapeniski kliist vertikala, bet vigu
rezerveta pieprasijuma likne, cenai kritot, pakapeniski klist slipa vai paliek konstanta.
Citiem vardiem, veco ipaSnieku saraksti funkciong tapat ka vinu lidzinieku razotaju
saraksti. Tirgus koppiedavajuma grafiks veidosies, vienkarSi summejot razotaju un veco
ipaSnieku piedavajumu liknes. Koppieprasijuma turéSanas saraksts buis vienads ar
pardevéju pieprasijumu plus raZotaju rezervétais pieprasijums un plus veco pasnieku
rezervetais pieprasijums.
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Ja labums ir 18.gs. meébelu ¢ipendeila stila krésls, kurs nevar tikt atkartoti razots, tad
tirgus piedavajumu likne ir identiska ar veco labumu Ipasnieku piedavajumu likni. Sis
nav jaunrazojums, nedz ar1 krajuma papildinajums.

Jo lielaka ir veco labumu krajuma proporcionala dala, salidzinot to ar jaunrazojumu
krajumu, citam lietam esam vienadam, jo lielaks kliist veco 1pasnieku labumu krajuma
svarigums, salidzinajuma ar jaunrazojumu krajumu. Un §T veco labumu krajuma tendence
klus daudz nozimigaka tai gadijuma, ja Sie labumi biis ilgsp&jigi.

Viens no patérina labumu tipiem, kura krajuma Iikne tiks iztirzata nakamajas sadalas ,
diskutg&jot darba un izpelnas problémas, ir personalie pakalpojumi, pieméram, arsta,
jurista un/ vai advokata, koncert&josa vijolnieka, kalpotaja u.c. pakalpojumi. Sada veida
pakalpojumi, ka jau ieprieks noradijam, protams, nav ilgsp€jigi. Faktiski Sos minétos
pakalpojumus-labumus pardevéji patéré tudal. Nebidams materialas dabas objekts,
pakalpojums tiek izstarots tulit€ji no pasa piedavataja vina producétas energijas plismas
forma. Piedavajuma likne ir atkariga no individa-piedavataja lémuma producét un
piedavat personisko energiju pardoganai vai neproducét to un nepiedavat. Saja darbibas
sfera nav labumu “krajuma”, jo $1 labuma producéSana un patéré€Sana noris momentani un
tadgjadi Sie labumi tilit€ji beidz pastavet. Tadel ir saprotams, ka jedziens “krajums” ir
lietojams tikai saistiba ar taustamiem objektiem. Personalo pakalpojumu cena tomér ir
nosakama tapat ka taustamo labumu gadijuma, proti, atbilstigi piedavajuma un
pieprasijuma intensitatei.

Jebkura labuma lidzsvara cenas izveidoSana tiecas iedibinat miera stavokli,
tiecas uz apmainas partraukSanu. Pec tam, kad lidzsvara cena ir izveidota, pardoSana
notiek tik ilgi, kamér krajums nonak vissp&jigako 1pasnieku rokas, atbilstigi vinu veértibu
skalam. Kamér vien tiks razota jauna produkcija, ar tirgoSanas turpindsies, tomér tikai
pateicoties tam, ka tiks laists tirgdi arvien jauns produkcijas krajums. Sis produkcijas
piepladums tirgl izmainis miera stavokli un iedibinas jaunu apmainas stadiju, kura
labprat tirgosies razotaji un patérétaji. Kad kopkrajums bis nostiprinajies — noteikts un
nemainigs, un, jaunas produkcijas nebis, tad, iesp&jams, ka miera stavoklis klis svarigs,
nozimigs. Labumu cenu izmainas vai jaunas apmainas ir labumu noveértéjumu izmainu
sekas, t.i., naudas un labumu poziciju izmainu sekas vismaz divu tirdzinieku vértibu
skalas, un tas ievirza vinus turpinat labumu apmainu pret naudu. Protams, ta ka labumu
noveértéjumi $aja pasaulé gandriz vienmér mainas, tirgoSanas ar vecajiem precém art
turpinasies’?.

Tadas preces, ar kuram notiek neregulari mainiga tirdznieciba, ir, pieméram, reti
sastopamais ¢ipendeila mebelu stila krésls. To krajums ir Joti neliels, bet toties naudas
cenas relativi augstas. So kréslu krajums parasti ir to pircéju Ipasuma, kuriem piemit
spéciga pirkSanas tieksme, un tirgo$anas ar tiem ir reta paradiba. Tiklidz ka viens no
kolekcionariem konstate, ka ¢ipendeila krésla vértiba vinam ir zemaka par noteiktu
naudas summu, kuru vigs par So kréslu varétu sanemt, pardodot to, var uzskatit, ka
apmaina ir iesp&jama. Tomeér ar labumu vairakumu, tostarp pat tadiem labumiem, kuri
skaitas nereproducgjami, tirgoSanas turpinas, jo tirdzinieku skaits ir liels un labumu
novertéjumi nepartraukti mainas.

Rezuméjot, jasaka, ka pirc€ji izlemj pirkt patérina labumus par dazadam cenam (
pagaidam izslédzam no miisu redzes loka ieprieks analiz&to spekulativo faktoru),
pamatojot o izveli ar savu prasibu péc tiesas lietosanas labumiem. Vini izlem;j atturéties
no pirkSanas sava naudas rezervéta pieprasijuma d€] — So naudu vini drizak patur sev,
neka izdod par kadu konkrétu labumu. Pardevéji, naudas sanemSanas nolika, piedava
savas preces visos gadijumos, bet galvenokart divu iemeslu dé| (bet izsleédzot no redzes
loka spekulacijas iesp&ju preces cenas paaugstinaSanas gadijjuma) — krajuma rezerves
saglabasana sev un pasa prasiba péc tiesi lietojamiem labumiem. Jebkura labuma un visu
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patérina labumu piedavajuma un pieprasijuma sarakstu vispargjais determingjosais
faktors ir tirdzinieku pieprasijumu sabalansé$ana. Sos pieprasijumus nosaka divi faktori,
proti, vinu prasibas p&c tiesas lietoSanas labumiem un p&c naudas. Turklat abi faktori ir
saistti vai nu ar So labumu rezervéSanu vai apmainu. Lai gan més turpinajuma diskutésim
par razosanas investiciju [émumiem, ir jau actmredzams, ka investéSanas lémuma
pienemsanas vai nepienemsanas iemesls ir prasiba p&c nakotné cerétas pelnas naudas
izteiksmé. NeinvestéSanas Iémuma iemesls, ka jau iepriek$ konstat&jam, ir naudas
krajuma izmantoSanas konkurence tagadné.

4.Pelna, ko giist apmaina

Ka jau skaidrojam 2.dala, pardev&ju spé&ju tirgoties nosaka vina vértibu skala.
Spéjigakie pardeveji, tie, kuriem ir spéciga tieksme peéc naudas, veic pardoSanu par
lidzsvara cenam. Un Iidzigi ar pirc€jiem —labumu pirkSanu par lidzsvara cenu veic tie
sp&jigakie pircéji jeb tie, kuriem ir specigi izteikta tiecksme iegiit labumus. Ta, pieméram,
sviestu par 2,5 graniem marcina pardod tie, kuriem 2,5 grani zelta ir vértigaki par vienu
marcinu sviesta; bet par So cenu pirks tie, kuru sviesta-naudas vértibu attiecibas ir
pretejas. Tie, kuri atbilstigi savai vertibu skalai izslédzas no pardosanas vai pirkSanas, ir
“mazak sp€jigi” pirc€ji un pardeveji vai tadi, kuriem vajaka pirkSanas vai pardoSanas
tieksme un tie pieskaitami t.s. submarginalajiem tirdziniekiem. “Marginalie” pirc€ji un
“marginalie” pardevéji ir tie tirdzinieki, kuri tik tikko spgj tirgoties. Marginalais
pardevgjs ir tas tirdzinieks, kura noteikta minimala pardosanas cena ir tie$i 2,5 grani.
Tiklidz ka nedaudz pazeminasies cena, vins izstasies no tirgus. Marginalais pircgjs ir tas
tirdzinieks, kura noteikta maksimala pirkSanas cena ir tiesi 2,5 grani. Tiklidz ka nedaudz
paaugstinasies cena, vins izstasies no tirgus. Atbilstigi cenu vienadibas likumam, visas
apmainas tiek veiktas par Iidzsvara cenu (ja reiz ta ir iedibinata). Un §1 [idzsvara cena ir
marginalo pirc€ju un marginalo pardeveju, vinu piedavajuma un pieprasijuma sarakstu un
to krustpunktu noveérté§jumu vienadibas determiné&ts robezpunkts. No cilvéka ricibas
butibas izpratnes seko, ka visi pirc€ji cer no apmainas gt sev labumu, resp., ka ta viniem
bitu izdeviga. Tie, kuri atturas no labumu pirkSanas, uzskata, ka vini var biit zaudétaji
$aja apmaina. Sie nojégumi atbilst praksiologijas definicijai un ir patiesi visos labumu
apmainas gadijumos.

Daudzi autori lielu uzmanibu pievers “psihiskajam superienakumam , ko giist
sp&jigakie pardevéji un pirc€ji apmaina, un pastav méginajumi izmérit un salidzinat Sos
“superienakumus”. Psihiskais superienakums ir gandarijums par izcili veiksmigu
darfjumu. Ta, pieméram, pirc€js, kuram naktos pirkt kadu labumu daudzumu par 4
graniem, acimredzot, bus subjektivi Joti gandarits, ja vinam bis izdevies to nopirkt par
2,5 graniem. Tas pats sakams par pardevéju, kur$ bija gatavs pardot So pasu daudzumu
par 2 graniem, bet izdevas to pardot par 2,5 graniem. Tomér “supermarginalo”
tirdzinieku psihiskais superienakums nevarétu biit pretstata attiecibas ar marginalo
pircéju un pardevéju psihisko superienakumu. Jaatgadina, ka marginalais pircéjs vai
pardevejs ar1 giist psihisko superienakumu, jo tie iegiist no apmainas, pretéja gadijuma
vini netirgotos. Visu individu vértibu skalas ir tikai vértibu sakartojums un tadas
metodes, ar kuru varétu izmérit “distanci” starp labumu vértibu kartam, resp. intervalus;
Sadas distances jédziens ir aplams. Tatad, secinot, var teikt, ka nav starppersonalo
salidzinajumu un mérjjumu metozu un nav ari pamata apgalvojumam, ka viena
tirdznieciska darfjuma puse giist lielaku gandarijumu, neka otra®®.

Mes sekojosa veida varam ilustrét neiesp&jamibu izmérit derigumu vai gandarfjjumu.
Pienemsim, ka tirgi tika iedibinata olu Iidzsvara cena, proti — 3 grani par duci olu.
Sekojosas skalas A, B, C ir izlases iesp&jamo pirc&ju vertibu skalas:
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A B C

-4 gr -50r - 3,50r
--3,5gr ---(1 d. olu) -3gr
--(1d. olu ---4,5 gr ---(1 gr olu)
-3 gr -4 gr ---2,59r
--2,5 gr —---3,5 gr

--30r

---2,59r

Naudas vienibas sava starpa atSkiras par 0,5 graniem; vienkarSosanas labad pienemsim,
ka pircéjs piekritTs sekojosai attiecibai — viena vieniba naudas par vienu duci olu. C,
actmredzot, ir submarginalais pircgjs. Vins izstasies no pirkSanas tiklidz ka cena klts 3
grani par duci olu, jo vina vertibu skala 3 grani ir vertigaki par vienu duci olu. Bet pircgji
A un B tomer veiks pirkumus. Tagad A ir marginalais pircgjs, bet ar1 vigs$ tik tikko ir
sp&jigs pirkt. Kad cena biis 3,5 grani, vins, ranz&juma d¢€] sava vertibu skala, izstasies no
tirgus, B turpretim ir supermarginalais pirc€js un vin$ pirks duci olu pat tad, ja ta cena
bis 4,5 grani. Bet vai més varam apgalvot, ka B guvis lielaku labumu neka A? Né, to més
nevaram apgalvot. Katra ieprieks skaidrota vertibu skala ir tikai individa subjektivo
vertibu sakartojums. Pat ja B dod prieksroku olu pirkSanai par 4,5 ganiem, bet A par 3,5
graniem, mums tomer nav So divu pirc€ju superienakumu salidzinaSanas standarta. Viss,
ko vien més $ai sakara varam teikt, ir tas, ka virs cenas 3 grani B giist psihisku
superienakumu no apmainas, bet A, bidams submarginalais pirc€js, palika bez psihiskas
superienakuma. Pat tad, ja m&s uz bridi pienemam, ka starpkartu “distances” jédzienam
ir kaut kada jéga, tad tomer viss, ko més varam teikt $ai sakara, ir tikai tas, ka A
superienakums virs 3 graniem var vinam biit subjektivi derigaks, neka B pirc€jam vina
superienakums Virs 3 graniem, pat ja pédéjam no Siem diviem ir arT superienakums Virs
4,5 graniem. Sis tomér nav derigumu starppersonalais salidzinajums, un naudas un
labumu relativie ranz&€jumi atSkirigas vertibu skalas nav izmantojamas sadiem
salidzinajumiem.

Autori, kuri mégina izmérit psihisko ieguvumu no apmainas, koncentré savu
uzmanibu uz “patérétaja superienakumu”. Daudzi ieprieks€jie autori savus merisanas
meginajumus centas pamatot ar cenu, kuru cilvéks ir maksajis par preci, pretstatot to ar
iespeju atbrivoties no §is preces pardodot to par noteiktu cenu. Sis metodes ir pilnigi
maldinosas. Tas fakts, ka A nopircis uzvalku par 80 zelta graniem un otru par 50
graniem, turpreti B nevar pirkt uzvalku par cenu, kas augstaka par 52 graniem,
nenozimgé, ka ir iesp&€jama psihiska superieguvuma kaut kada veida mériSana, un nav ari
iesp&jams apgalvot, ka A ieguvums kaut kada zipa butu “augstaks” par B ieguvumu. Ja
mes ar1 spetu identificét marginalos un supermarginalos pirc€jus, més tomér nekad
nevarésim apgalvot, ka vienu ieguvums ir lielaks par otro ieguvumu, un tade] jebkads
patérétaju psihisko superieguvumu mérisana un salidzinasana ir noraidama.

Veértésanas procediiras sakara pastav ar vairaki citi fundamentali metodologiska
rakstura maldi. Pirmkart jamin individualas vértibu skalas noskirsana no individa
konkrétas ricibas. Un arT janorada, ka ekonomika nodarbojas ar realas faktiskas ricibas
vispargjo aspektu, nevis ar ricibas cilvéka ieksgjo psihologisko aktivitati. Mes izsekojam
individa specifiskas vertibu skalas pastavésanu un butibu, bazgjoties Uz vina realu
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darbibu; m&s neko nezinam par to individa vértibas skalas dalu, kura neizpauzas vina
realaja darbiba. Un jautajums par to, cik daudz kads individs batu sp&jigs maksat, ja
vinam draud@tu visa sava labumu krajuma zaud&Sana, ir tiri akadémiskas dabas jautajums
un ka tadam tam nav nekada sakara ar cilvéka ricibu. Visiem lidzigiem pratojumiem
nav vietas ekonomika. Turklat ar $adu pratoSanu pauz atgriesanos pie klasiskas
ekonomikas maldiem par darjjumiem ar visu labumu krajumu, it ka riciba ar vienu
krajuma vienibu biitu attiecindma uz individa ricibu ar visu vipa labumu krajumu. Saja
sakara bitu nepiecieSams saprast, ka riciba notiek tikai ar marginalo vienibu. Un riciba ar
marginalo vienibu nekada veida nav determingta ar visa krajuma derigumu.

Patiesiba ir tada, ka I1idz ar krajuma palielinaSanos §1 krajuma totalais derigums ar1
paaugstinas. Sads apgalvojums ir deduktivs secinjums no labuma Tstenas dabas jeb
biitibas. Desmit labuma vienibas individa veértibu skala tiek ranz&tas augstak par §1 pasa
labuma Cetram vienibam. Bet §ada ranZéSana nekada veida nav attiecinama uz cita
lieluma (pieméram, 4, 9, 10 vienibu) krajuma katras vienibas deriguma ranz€jumu. Un
Sis apgalvojums ir pareizs attieciba uz jebkura lieluma krajumu. Més varam apstiprinat
tikai triviali parastas attiecibas, proti, ka piecam vienibam ir augstaks derigums neka
vienai vienibai, un ka pirmajai vienibai ir augstaks derigums neka otrai vienibai, tresajai
utt. Bet $1 nav kada noteikta sarindoSanas metode intervala no vienkar$a deriguma lidz
“priek§metu komplekta” derigumam™. Totalais derigums patiesam iegiis reala biitiska,
nevis hipotetiska jedziena jégu tikai tad, kad japienem reals [éemums attieciba uz visu
labumu krajumu. Sai gadijuma ir runa tomér tikai par marginalo derigumu, attiecinatu uz
robezlielumu vai robezvienibu, kas pieder visai vienibu kopai.

Patérétaju superieguvumu meérisanas méginajumu absurdums varétu kliit saprotamaks,
ja mes, logiski spriezot, talin kaut kada veida méginatu izmérit visu patérina labumu
neapSaubamo “dimensiju”, kuru raksturojam un nosaucam par “patérétaju
superieguvumu”. To izraisa tads fakts ka precu razoSana apmainai, citiem vardiem -- pati
precu razoSana funkcion€ tikai un vienigi §T apmainas fakta dél. — Tas gan vél nekad nav
méginats izdarit™.

5. Naudas marginalais derigums

A. PATERETAJS

Saja sadala iztirzasim naudas ranz&$anu atskirigu individu vértibu skalas. M&s zinam,
ka labumu vienibu ranz€Sana $adas skalas ir noteikta ar So vienibu marginala deriguma
relativo ranz&jumu. Barterdarijjumos dazadu labumu relativais ranz&jums ir labumu
lietoSanas marginala deriguma svariguma noveért€juma rezultats. Tacu monetaraja
ckonomika naudas preces tiesas lietoSanas vértiba ir aizplivurota ar tas mainas veértibu.

Pirmas dalas piektaja sadala meés aplikojam marginala deriguma likumu, un
konstatgjam, ka katras labuma vienibas marginalais derigums ir noteikts sekojos$a veida:
(1) ja vieniba pieder ricibas cilvékam, tad $is vienibas marginalais derigums ir vienads ar
pedgjas svarigakas vajadzibas vertibas rangu vai ar to tas izmantoSanu, no kuras vinam
jaatsakas §1s vienibas zaud€juma gadijuma; bet (2), ja §1 vieniba vél nav ricibas cilvéka
ipaSuma, t.i., ja ta vinam vél nepieder, tad, iegiistot So vienibu sava ipaSuma, tas
marginalais derigums ir vienads ar to $is personas visnozimigak vertéto vajadzibu, kuru
ar So labumu vienibu vipa varétu apmierinat. To ieverojot, cilveks izkarto sava labumu
krajuma dazadas vienibas atbilstigi to lietojumu svariguma pakapei, bet atteikSanas
nepiecieSamibas gadijuma vins vispirms atsakas no vismazsvarigaka lietojuma.

ArT savas naudas vienibas vins izkarto Iidzigi. Naudas precei ir daudz dazadu izlietojuma
veidu, un to daudzums palielinas lidz ar naudas ekonomikas, darba daliSanas un kapitala

43



struktiiras attistibu un pilnveidi. Visi pienem lémumus par daudz un dazadam paterina
precém, visi iesaistas investiciju projektos, lemt par savu patérinu atkariba no nakotné
gaidita ienakuma un pelnas picauguma un par skaidras naudas papildinajumu sava
bilancé. M&s apgalvojam, ka katra persona savu naudu atvél vai asigné vispirms savam
vissvarigakajam — pirmajam naudas izlietojumam, tad — nakamajam — otram
vissvarigakajam izlietojumam utt., tada veida nosakot savas naudas iesp&jamos
izlietojumu un izdevumu sakartotu rindu. Tapat ka ar jebkuru citu patérina prickSmetu,
vispirms katrs cilvéks atsakas no sava vismazsvarigaka naudas izlietojuma.

Pagaidam més neskaidrojam visus naudas marginala deriguma aspektus, tostarp
skaidras naudas bilancei — tos iztirzasim vélak. Aplikosim naudas marginalo derigumu
sasaisté ar individa lémumiem par savu patérinu. Katrs cilvéks ir patérétajs un tadel §1
analize attiecas uz jebkuru individu, kurs$ piedalas naudas apmaina.

Katru savas naudas vienibu vins izlieto jau skaidrotaja seciba, proti, vispirms savas
vissvarigakas vajadzibas apmierinaSanas noliika, tad nakamas svarigakas vajadzibas
apmierinasanai noltika utt. Vina psihiskais ienakums ir marginalais derigums, t.i.,
vissvarigaka naudas lietojuma vértiba. Vina psihiska izmaksa ir nakamais vissvarigakais
lietojums, no kura vinam jaatsakas, lai iegtitu savas vissvarigakas vajadzibas
apmierinasanai nepiecieSamo produktu. Tadgjadi visaugstak ranz€tais atteiksands
derigums ir defingjams ka vina konkrétas ricibas izmaksa.

Derigums, ko cilvéks iegtist vai cer ieglit no apmainas akta, ir nopirktas papildvienibas
marginalais derigums, t.i., iegiitas vienibas vissvarigakais lietojums. Bet derigums, no
kura vig§ atsakas jeb atteikSanas derigums, ir tas labuma vienibas augstakais derigums,
no kuras vins$ atteicas, aizmainot to jeb apmainot to pret ko citu. Ja vin$ ir nopirktas
labuma vienibas patérétajs, tad tas nozimé, ka vins iegiitas papildvienibas marginalo
derigumu vérté daudz augstak par tas vienibas marginalo derigumu, kuru vin$ aizmainija;
un §is derigums ir vina psihiskais ienakums, kuru vins cer iegtit no labumu apmainas. —
No otras puses, tas, no ka vins atsakas, ir tas naudas vienibas lietojums, kuru vins
“pardeva” vai kuru vin$ atdeva. Vina noteikta izmaksa ir ta svarigaka lictojuma vértiba,
kuru vins$ ieguva apmaina pret savu naudu®®. Ikviens cilvéks tirdznieciska darTjuma tiecas
iegiit psihisko ienakumu, kas ir lielaks par vina psihisko izdevumu, un tadejadi iegiit
psihisko pelnu; Sis apgalvojums ir pareizs ar attieciba uz patérétaju pirkSanas darbibam.
Protams, ir iesp&jama ar1 kludiSanas.

Ja patérétajs turpina iegadaties sev labumus, tad — atbilstigi marginala deriguma
likumam un no vina viedok]a — katram vina iegtitajam papildvienibas marginalajam
derigumam japazeminds. — No otras puses un saskana ar to pasu likumu — ja vins atsakas
no labuma vienibam, tas pardodot, tad, no vina viedokla, $1 labuma marginalais derigums
vinam klist lielaks. Un, acimredzami, vinam japartrauc labuma pirkSana tad, kad
atteikSanas marginalais derigums klist lielaks par perkama labuma marginalais derigums.
Teiktais ir skaidra patiesiba attieciba uz labumu tieSo apmainu, bet ka ir tad, ja veic
apmainu pret naudu, kas ir apmainas starplidzeklis?

Actmredzami, ka nauda nav tikai derigs labums, bet gan viens no visderigakajiem
labumiem naudas ekonomika. Nauda ka starplidzeklis tiek lietots praktiski jebkura
apmaina. Mes ar1 redz€jam, ka viena no cilvéku vissvarigakajam aktivitateém ir savas
naudas krajuma asigné$ana dazadiem vélamiem konkrétiem izlietojumiem. Tadgjadi,
actimredzami, ka nauda paklaujas marginald deriguma likumam, gluzi tapat ka jebkurs
cits patérina prieksmets. Nauda ir tads patérina priekSmets, kas ir dalams homogenas
vienibas. Viens no naudas lietoSanas iemesliem ir tas, ka ta reali eksisté jau sadalita
relativi mazas homogénas vienibas. Pirmo naudas vienibu individam vajadz&tu atvelet
vissvarigakajam un visvertigakajam tas izlietojumam; otro — sekojoSam mazak vértigam
izlietojumam utt. Katra naudas vieniba, no kuras individs atteiksies, to izdodot, biis ar1
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vina atteikSanas ziedot p&dgjo augstak vertéto lietojumu, kas ieprieks tika vai vargja tikt
nodroSinats. Tatad viss, kas bija patiess attieciba uz patérina priekSmetu, attiecas art uz
naudu, proti, naudas krajumam palielinoties, tas marginalais derigums pazeminds; un
preteji — naudas krajumam samazinoties, tas marginalais derigums paaugstinds”
Naudas krajuma papildinajuma marginalais derigums ir vienads ar visaugstak vertétas
vajadzibas apmierinasanai atbilstoSo produktu, ko vien par $o papildus naudu var iegit;
un naudas krajuma marginalais derigums ir vienads ar individa visaugstak vértéto
produktu, no kura bitu jaatsakas, ja atteiktos no $is monetaras vienibas.

Kas ir tas dazadas vajadzibas, kuram kalpo nauda un kuras var apkalpot par naudu?
Cilveks paterina labumus izmanto savu vajadzibu apmierinasanai, un izmantoSanas
pamatveidi ir $adi: (a) naudas priekSmeta nemonetara izlietoSana (piemeram, zelta
izmanto$ana ornamentiem); (b) naudas izdos$ana par dazada veida patérina precém; (c)
alternativi kombinéta investéSana razoSanas faktoros; un (c) skaidras naudas bilances
papildinasana. Katra no §tm plasajam naudas izlietoSanas kategorijam attiecas uz lielu
daudzumu dazada tipa un kvantuma precé€m, un katra no §im alternativam ir ranz€ta
individa vertibu skala. Kas ir patérina pre€u izmantoSana? Ta ir to tieSa paterésana,
apmierinot savas vélmes, un Sie dazada veida vélmju apmierinajumi ir ranZ€ti personas
vertibu skala. Bet, ja nauda tiek izlietota nemonetariem nolukiem, tad ta klast par tiesas
lietoSanas labumu, un parstaj biit apmainas starplidzeklis. Nakamais naudas izmantoSanas
veids ir tuliteja_tas investeSana, ar noliiku nakotné iegiit lielakas iesp€jas patéret vairak,
neka paslaik.

Kas ir ricibas cilvéka skaidras naudas bilances lietderiba? Detalizéti So jautajumu
skaidrosim velak, bet pagaidam mums jakonstate, ka veleSanas uzlabot savu skaidras
naudas bilanci rodas no fundamentalas nenoteiktibas istaja laika veikt precu pirkSanu,
vienalga — kapitala vai patérina precu pirkSanu. Ari butiski svariga ir individa nakotnes
vertibu skalas nenoteiktiba un tade] vina vélésanas turét pa rokai skaidru naudu, lai tadal
reagltu uz izmainam tirgd, kuras varétu notikt. Nenoteiktiba patiesam ir visas cilvéka
ricibas fundamentala pazime, bet cenu un vértibu skalu mainibas nenoteiktiba ir tikai §is
bitiskas cilvékdarbibas pazimes aspekti. Ja, pieméram, kads individs cer uz monetaras
vienibas pirktsp€jas paaugstinaSanos tuvakaja nakotné, tad vins centisies atlikt precu
pirkSanu uz vélaku laiku un papildinas savu skaidras naudas bilanci. No otras puses, ja
vins nojaus naudas pirktsp&jas kriSanos, vins tiidal pirks vairak un pazeminas savu
skaidras naudas bilanci. Par visparéjas nenoteiktibas pieméru varam uzskatit individu
tipiskus [émumus turét rezerveé noteiktu daudzumu skaidras naudas “nebaltai dienai”, vai
neparedz&tam gadijumam, kas prasis dazadus negaiditus marcinu izdevumus. Individi ar
savu ricibu, kuru nosaka nodro$inaSanas nepiecieSamibas nojauta, demonstré, ka naudas
vertiba nav vienkarss precu apmainas fenomens; nauda, kas ir individa riciba, savas
plasas precsp&jas dél, nav nekas vairak, nedz kas labaks, ka tikai §1 individa ipasums, bet
ar tas starpniecibu individs nodroS$ina sev dazadus vélamus pakalpojumus.

Dazu autoru uzskats, ka nauda, kas atrodas individa skaidras naudas bilancg, izpilda
vinam kadu pakalpojumu, ir maldigs uzskats, un tas apliecina divu atSkirigu jédzienu
klidainu izpratni, proti, jédzienu naudas “cirkulacija” un “naudas dika slepena kratuve”.
Vispirms janorada, ka visa nauda vienmér ir noteiktu individu skaidras naudas bilance.
Un nauda nekad nepiedalas kada mistiska — noslépumaina un nesaprotama
“cirkulacija”. Ta vienmer ir kada individu A skaidras naudas bilancg, un tad, kad Sis
individi A pirks olas no individa B, tad nauda no A bilances tiks parvesta uz B tiras
naudas bilanci. Otrkart, neuzsverot laika spriza ilgumu, katra naudas vieniba vienmer ir
kadas personas skaidras naudas bilancg, ta nodroSina vinam kadu pakalpojumu, bet nekad
neatrodas kada “dika slepena kratuve”.
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Kas ir jebkura patérina apmainas akta marginalais derigums un izdevums? Kad
paterétajs izdod piecus granus zelta par vienu duci olu, tad tas nozimé, ka vinam ir
nojauta, ka viena duca olu ieguve par pieciem zelta graniem ir vina visaugstak vertétais
S0 piecu granu izlietojums. Sis ,,vina visaugstak vértétais” ir vina ieguvums par pieciem
zelta graniem Saja apmaina. Un tas ir vina $o piecu granu marginalais derigums. Bet, kas
ir “izdevigais izdevums”, vai, vienkarsak, ,,izdevums” apmainas sakara, konkrétak --
nakamais labakais alternativais atteikums? Tas ir §o piecu granu visveértigakais
izlietojums, kas vien bija iesp&jams. Un tas var biit viens no sekojosiem alternativiem
izlietojumiem, resp., tas, kuram vina vértibu skala ir visaugstakais noveértéjums. Un
alternativas ir $adas: (a) izdevums iegadajoties citu patérina preci; (b) naudas preces
izlietoSana tie$a patérina noliikos; (c) izdevumi, sakara ar investéSanu raZzoSanas faktoru
Iiijas, noliika nakotné giit lielakus naudas ienakumus un lielakas patéréSanas iespgjas;
(d) savas skaidras naudas bilances papildinasana. NepiecieSams piebilst — ta ka izdevums
attiecas uz lémumiem par marginalo vienibu (neatkarigi no cenas lieluma), tad ta ir art §1
lemuma “marginala cena”. ST cena, ko maksa individs, ir subjektiva un ta ir ranzéta vina
vertibu skala.

AtteikSanas lietderiguma batiba izdot naudu par kadu konkrétu patérina preci ir
saprotamaka tai gadijuma, kad izdevums ir vienads ar vértibu, ko vargja dabit cita naudas
teéréSanas akta. Kad runa ir par individa_atteikSanas cenu investét, tad ta ir maksa par
atteikSanas no nakotné gaidama patérina kapinajuma, kas izteikta ar individu laika
preferences likmém. Bet to skaidrosim vélak. — Noteikti var apgalvot, ka gadijuma, kad
individs pérk kadu konkrétu preci, pieméram, olas, tad, jo ilgak vin$ turpina tas pirkt, jo
zemaka klust vinam katras secigi iegtitas olas ka papildvienibas marginalais derigums. Ta
tas, protams, ir saskana ar marginala deriguma likumu. No otras puses, jo vairak naudas
vins izdod par olam, jo lielaks kliist atteikSanas marginalais derigums, lai ar1 kas bitu
nakama labaka prece, kaut vai, teiksim, sviests. Tad¢€jadi, jo vairak naudas vins izdod par
olam, jo zemaks bis secigi iegtito olu marginalais derigums, un jo lielaka vinam biis to
olu marginala cena, kuras vins pirks, t.i., vértiba, no kuras vinam biis jaatsakas.
Acimredzami, ka p&dgejais kliist lielaks par pirmo. Kad tas notiks un olu pirkSanas
marginala cena kliis lielaka neka papildiegiito patérina prickSmetu marginalais derigums,
vins parslégsies uz sviesta pirkSanu un process turpinasies. Pie jebkura naudas krajuma
cilvéks vispirms to izdos par savu patérinu, un par katru nakamo labumu izdos naudu
atbilstigi tam paSam likumam. Dazkart marginala cena ir saistita ar naudas investéSanu
razo$anas faktoros. Sada investésana turpinasies tik ilgi, kamér marginalais izdevums
atteikta patérina nosaukumos vai skaidraja nauda ir lielaks par gaiditas pelnas pasreizejo
vertibu. Dazreiz augstak vertétais lietojums attiecas uz individa skaidras naudas bilances
papildinajumu un tad invest&Sana turpinasies, kamer vien §1 lietojuma marginalais
derigums ir mazaks par marginalo izmaksu kada cita Iinija.

Aprakstitaja veida individs konstru€ savu pieprasijuma sarakstu par katru paterina
preci, un tirgus pieprasijuma saraksti tiek noteikti, summeéjot visus individa pieprasijuma
sarakstus tirgum. Dotais visu patérina precu krajums un ta tirgus cenas ir noteiktas.

Varétu domat, un daudzi autori ta art uzskata, ka nauda $aja gadijuma izpilda mériSanas
funkciju un sniedz dazadiem individiem piederoso labumu derigumu salidzinajumus. Bet
ta tas tomér nav. Vienai personai piederosas naudas derigums atskiras no otrai personai
piederosas naudas deriguma tapat ka jebkuru citu labumu marginalas vertibas. Tas fakts,
ka par vienu unci tirghi var nopirkt dazadus labumus, un ka $ada iesp&ja paveras visiem
cilvekiem, mums tomér neko nesaka par veidiem ka Sie cilveki ranz€ labumu atskirigas
kombinacijas. Te nav labumu kopumu vértibu vai rangu merijumu salidzindjumi. Tikal
nauda dod iesp&ju salidzinat cenas.
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Jau konstatgjam, ka patérina precu cenas tiek veidotas un noteiktas individu veértibu
skalas, bez kadas talakas analizes nepiecieSamibas. Tacu probléma ne tuvu nav tik
vienkar$a. Nevériba vai izvairianas no §is sarezgitas problémas piemekle ekonomiku ka
sérga jau ilgus gadus. Bartersistéma to nebija griiti analizeét. Katrs individs sev pieejamos
pat@rina labumus ranzgja un salidzinaja, katrs individs sava labuma sarakstu veidoja
izsakot tos otram piederoSo labumu nosaukumos. Relativie novert€jumi sastadija
individualos pieprasTjuma sarakstus, un, tos summgjot, ieguva tirgus pieprasijuma
sarakstus. Bet naudas ekonomikas apstaklos radas analitiskas griitibas.

Lai noteiktu preces cenu, m€s analiz€jam preces tirgus pieprasijuma sarakstus; bet
tirgus pieprasijuma saraksti, savukart, ir atkarigi no individu pieprasijumu sarakstiem; un
tie, savukart, ir determinéti ar labuma vienibu ranz&€jumu individu vertibu skalas un
naudas vienibas, ko individi paredzgjusi dazadiem alternativiem izlietojumiem; tacu
p&dgjas alternativas ir pamatotas ar citu pre¢u cenam. Ta, pieméram, olu hipotétisko cenu
var uzskatit ka jau noteiktu ar sviesta, uzvalku u.tml. prieck§metu cenam. Tad kada veida
tomer varétu izmantot vértibu skalas un precu derigumus, lai izskaidrotu naudas cenas
veidoSanos, ja pasas Sis vertibu skalas un precu derigumi ir atkarigi no naudas cenu
eksistences?

B. NAUDAS REGRESIJA

Ir labi saprotams, ka svariga naudas cirkuldcijas probléma (X atkarigs no Y, jo Y ir
atkarigs no X) naudas ekonomika eksiste ne tikai attieciba uz patérétaju lemumiem, bet
arT attieciba uz jebkuru apmainas lémumu. Apliikosim pardevéja darbibu, kuram pieder
patérina precu krajums. Vinam jaizlemj vai par izsol€ noteikto naudas cenu vins pardos
savus labumu krajumu vai patur€s to sev. lemesls vina dedzigai vélmei pardot apmaina
savu precu krajumu un sanemt par to naudu, ir Sai apmaina iegiistamas naudas summas
cits izlietojums. Un vinam sava nauda ir jaizmanto sev vissvarigakaja veida. Un tas
nosaka vina iegiistamas naudas noveért€jumu, resp. §is papildiegistamas naudas
marginalo derigumu. Bet labumu krajuma pardevéjam §is apmaina papildus iegistamas
naudas marginalais derigums ir bazets uz vinam jau piederoso naudu un vina gataviba
izlietot to citam precém, kuras vins grib&s pirkt — patérina prec€m un razosanas
faktoriem. Pardev€éjam marginalais derigums ir arT atkarigs no iepriekS ekonomika
pastavéjuso dazado patérina precu naudas cenam.

Lidziga situacija atrodas stradnieki, zemes 1pasnieki, investori vai kapitalprecu
1pasnieki: pardodot savus pakalpojumus vai preces, papildus iegiitajai naudai ir
marginalais derigums, tas ir nepiecieSamais priekSnosacijums l€mumam par precu
pardosanu, un tadgjadi tas ir labumu piedavajuma par naudu determinants. Bet Sis
marginalais derigums vienmer ir atkarigs no ieprieks eksist€josas precu cenu rindas
sakartojuma. Jebkura pakalpojuma vai preces pardevéji par naudu ranz€ tas naudas, ko
vini grib sanemt, marginalo derigumu pret So precu vai pakalpojumu turéSanas
marginalo derigumu. Ikviens, kurs izdod naudu kadas preces vai pakalpojuma pirkSanai,
ranZg tas —naudas --marginalo derigumu, kura vinam bis jaizdod, pret par $o naudu
iegiita labuma marginalo derigumu. Sadas dazadu pircéju un pardevéju vértibu skalas
nosaka individu piedavajumu un pieprasijumu sarakstus un tadel ar1 visas naudas cenas;
tomer, lai ranz&tu naudu un preces sava veértibu skala, katram individam piederosajai
naudai jau jablt savam — $ai personai raksturigajam savas naudas marginalajam
derigumam, un tam vajadzétu balstities uz dazado precu faktisko ieprieks pastavejuso
naudas cenu'®. So kritisko izskirigi svarigo naudas cirkulacijas problému atklaja
profesors Ludvigs fon Misse (Ludvig von Mise) sava nozimigaja naudas regresijas
teorija'®. Naudas regresijas teoriju varétu izskaidrot, vélreiz apskatot katru §is gramatas
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dalu no §is teorijas viedokla. Tagad atlausimies definét “dienu” ka laika periodu, kad
pietickama méra ir noteikta jebkuras preces tirgus cenu dotaja sabiedriba. Un ta, $aja
diena X katras preces naudas cena ir noteikta ar katra pardevéja un pirc€ja naudas un
precu piedavajuma un pieprasijuma sarakstu grafiku krustpunktu $aja diena X. Katrs
pircgjs un pardevejs ranz€ savu naudu un noteiktu preci saskana ar tas relativo marginalo
derigumu prieks sevis. Tadgjadi, naudas cena §1s dienas X beigas ir noteikta ar naudas un
labumu marginalo derigumu, kads pastav §is tirgoSanas dienas X nobeiguma. Bet naudas
marginalais derigums ir bazets Uz ieprieks eksist&joso naudas cenu sakartotu rindu.
Nauda tiek pieprasita un atzita par lietderigu tadgl, ka tai jau ir naudas cena. Tadgjadi
preces cena diena X ir noteikta ar tas marginalo derigumu $aja diena X un naudas
marginalo derigumu $aja pasa diena X, bet §1 cena ir atkariga no §1 labuma cenas
ieprieks€ja diena, proti, diena X-1.

Tadgjadi secinam, ka naudas cenas ekonomiska analize nav cirkulara. Ja Sodienas
cenas ir atkarigas no naudas marginala deriguma, kads tai ir Sodien, tad ped€ja no STm
nosauktajam cenam ir atkariga no tas §Ts naudas cenas, kada tai bija vakar. Tad&jadi,
jebkura diena naudas cena Satur laika komponenti, un tadél ta ir tikai da/éji determinéta
ar §is naudas vakardienas cenu. Tas tomér nenozimg to, ka olu cena Sodien ir dalgji
noteikta ar olu vakardienas cenu, ka sviesta Sodienas cena ir noteikta ar sviesta
vakardienas cenu utt. Gluzi preté&ji, laika komponente ir batiska katrai specifiskai cenai
Sodien tai nozimgé, ka ta ir saistita ar visu precu vakardienas naudas cenu visparéjo
sakartojuma rindu, un , tad€jadi, protams, ar katra sabiedribas individa secigi istenoto
monetaras vienibas vertéjumu. Ja me€s nemam veéra Sodienas cenu visparéeja sakdartojuma
rindu, tad tomér butiski nozimiga laika komponente ir determinéta ar vakardienas cenu
vispargjo sakartojuma rindu.

Laika komponente ir naudu determin€joss faktors. Bartersabiedriba nav tadas dienas
cenu laika komponentes. Kad zirgs tick mainits pret zivim, tad individs tirgh izlem;j par to
relativo derigumu, pamatojoties vienigi uz patérina prickSmetu lietoSanas vertibu.
LietoSanas vertiba ir tiilit€ja un tas sakara nav jeégas jautat par kaut kadu ieprieks€jo cenu.
Tadgjadi tadu labumu tiesas lietoSanas marginalajam derigumam ka zivis un zirgi nav
iepriekseja laika komponentes. Un tadgjadi barterdarijumu sist€éma nav tadas
cirkuléSanas problémas. Ja bartera sistéma visas iepriek§€jas tirgus cenas un zinasanas
par tam tiktu ikdienu pilnigi aizmirstas, tad tas dotu ierosmi 1sa laika perioda katram
tirgus dalibniekam konsultéties ar citiem tirdziniekiem un visai atri apmainas tirgus
izveidotos no jaunu. Monetaraja ekonomika situacija ir citadaka. Ta ka naudas
ekonomika patérina prieckSmetu naudas marginalais derigums ir atkarigs no ieprieks
eksistéjoSajam naudas cenam, tad naudas cenu izdz€Sana no tirdzinieku apzinas nedos
vairs iespéju to atjaunot. Naudas ekonomika sabruks un atgriezisies visprimitivakaja
barterdarfjumu situacija un pec tam tikai izteikti [éni spes atjaunoties tada forma, kada ta
bija pirms §1s cenu vispargjas aizmirsanas.

Uzskatot ka paSu par sevi saprotamu, ka naudas cenu nedeterminé cirkularitate, tas
tomer vél nenozimé, ka dalgjs regress nenotiek. Ja Sodienas cena ir dalgji determinéta ar
vakardienas cenam, un, savukart, vakardienas cenas — ar aizvarakdienas cenam utt., tad ta
nav vis kada vienkarSa bezgaliga regresija — atgrieSanas kada sakumstavokli, kur dala no
cenu determinacijas tomér paliek neizskaidrota.

Sai gadijuma atbilde ir tada, ka $ada regresija nav bezgaliga, un domu pavediens,
virzoties uz §1s regresijas apstasanas punktu, ir atSkirigs naudas ekonomikas apstaklos un
barterdarfjumu situacijas. Atcerésimies, ka naudas derigums sastav no diviem lieliem
elementiem: naudas ka apmainas starplidzekla derigums, un naudas priekSmeta tieSas
lietosanas derigums, t.i., naudas priek§meta, pieméram, zelta izlietoSana ornamentiem.
Modernaja ekonomika, kur naudas priekSmets ir attistits visa ta pilniba apmainas
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starplidzekla forma, naudas ka starplidzekla lietosanu tiecas aizplivurot tas tiesa
izlietoSana pat€rinam. Lai gan pieprasijums péc naudas talu parsniedz tas pieprasijumu
juvelierizstradajumiem, tomer pedgja veida pieprasijums turpina pastavet un ietekmé
naudas preces koppieprasijumu.

Katru dienu naudas ekonomika zelta marginalais derigums un tadéjadi ari ta
pieprasijums ir viens no naudas cenu determingjoSiem faktoriem. Zelta marginalais
derigums un pieprasijums péc zelta Sodien ir atkarigs no tas naudas cenu sakartojuma
rindas, kura pastavéja vakar, kas, savukart, atgriezeniski ir atkariga no zelta marginala
deriguma un ta pieprasijuma vakar, utt. Un ta, ja nu més domas naudu regres€jam, t.i.,
atgriezam to atpakal ieprieks€ja laika situacija, tad mums galu gala ir nepiecieSams
nonakt taja realaja laikpunkta, kad cilveki saka lietot zeltu ka apmainas starplidzekli.
Apdomasim tas pirmas dienas situaciju, kad cilvéki pargaja no tiras barterdarijumu
sistémas uz zelta izmantosanu ka apmainas starplidzekli. Saja diena naudas cena, vai —
drizak — zelta cena, par katru labumu bija dalg;ji atkariga no zelta marginala deriguma.
Sim derigumam bija laika komponente, proti, ieprieksgja zelta cenas sakartojuma rinda,
kura bija noteikta barterdarijjumos. Citiem vardiem, kad zeltu pirmo reizi saka lietot ka
apmainas starplidzekli, ta lietoSanas marginalais derigums Saja kapacitaté bija atkarigs no
ieprieks eksistéjosas zelta cenu sakartojuma rindas, kas bija izveidota barterdarijumos.
Bet, ja més zeltu regreséjam vél uz vienu dienu atpakal, t.i., uz barterdarijumu pédéjo
dienu, tad Saja diena prec¢u cenam zelta, lidzigi ka visam citam pre¢u cenam, laika
komponentes nav. Sis cenas tika noteiktas tapat ka visas citas bartera cenas -- vienigi ar
zelta un citu precu marginalo derigumu Saja diena, bet zelta marginalajam derigumam,
ievérojot, ka to lietoja tikai tieSai patéréSanai, nebija nekadas laika komponentes.

Tadgjadi ir pilnigi izskaidrota naudas jeb zelta cenas noteikSana, bez cirkularitates un
bez bezgaligas regresijas jeédzienu lietosanas. Zelta pieprasijums ir ieklauts jebkura zelta
cena. Un Sodienu zelta pieprasijumam, ciktal to lieto ka apmainas starplidzekli, ir laika
komponente, kas ir bazéta uz vakardienas zelta cenu sakartotu rindu. ST laika komponente
regres€ lidz pedgjai barterdarijuma dienai, 11dz tai dienai, kad zeltu saka lietot ka mainas
starplidzekli. L1dz Sai dienai zeltam nebija tada lietojuma; zeltu pieprasija vienigi tiesas
izlietoSanas vajadzibam, un rezultata zelta cenas determinacijai Saja diena un visas
iepricksgjas dienas, nebija nekadas zelta laika komponentes® %!, Naudas regresijas
c€lonu un laika modelis attélots 38.zim. 1, 2, 3,4, 5, 6, 7 utt. ir secigo dienu kartas skaitli
jeb numuri, tie att€lo kauzalo faktoru rindu, kuri determiné precu zelta cenu tirgi.
Jebkura laika perioda precu zelta cenu biitiski nosaka zelta un citu precu relativais
marginalais derigums, kas ranz€ti individu vértibu skalas. Zelta marginalais derigums ir
bazéts uz zelta cenu, kada ta bija visa iepriek$éja laika perioda. Ar sakartoto rindu
att€lotais laika komponents ietiecas
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38.zim NAUDAS REGRESIJAS CELONU UN LAIKA MODELIS

iepriekséja barterdarijumu perioda, kad zelts tika lietots vienigi tiesas lietosanas
vajadzibam vai razoSanas noliikos un ka apmainas starplidzeklis. No §1 punkta sakot
iepriekS€jai zelta cenai nav vairs laika komponentes atkariba, un Sis laika periodu rindas
sakartojums izziid.. Saja diagramma bartersistéma prevalé 1., 2., 3. diena, bet zelts tiek
izmantots par apmainas starplidzekli, sakot ar 4. dienu un turpmak.

Viens no svarigakajiem regresijas teorijas sasniegumiem ir ta fakta atzisana, ka nauda
var rasties treSaja §is gramatas dala aprakstitaja veida, t.i., ta var attistities par patérina
priekSmetu jau apstaklos, kad ta tiek pieprasita tieSajai izmantoSanai, ka prickSmets, kas
arvien vairak un vairak tiek izmantots ka vispar€js apmainas starplidzeklis. Zelta ka
apmainas starplidzekla pieprasijums varétu tikt noteikts ar ieprieks eksisteéjoso cenu
sakartojuma rindu citu precu nosaukumu izteiksme. Zelts ka apmainas starplidzeklis
tadgjadi var€ja rasties vienigi tada attistibas procesa, kads att€lots 38.zim. diagramma,
un izveidoties par naudu vienigi barterapmainas situacija no tiesi lietojama apmainas
priekSmeta, kura cenu izteica citu labumu nosaukumos. Nauda attistds no patérina
priekSmeta, Kuram jau ir pirktspeja. Tadi priekSmeti ir, pieméram, zelts un sudrabs.
Nauda nevar rasties no tira gaisa ar kada peksna “sociala liguma” vai “valsts likuma”
palidzibu.

No §is analizes gan nav jasecina, ka gadijuma, ja kada pastavosa nauda zaudétu savu
tieSo lietojumu, tad to vairs nevarétu lietot ka naudu. Pieméram, ja zelts, peéc tam, kad tas
tika izveidots par naudu, peksni zaud&tu savu ornamentalo vértibu vai lietojumu
industrija, tad tas nepiecieSana karta nezaud€tu ari savu naudas biitibu. Ja reiz zelts ka
apmainas starplidzeklis tika izveidots par naudu, tam naudas cena saglabajas. Ja kada X
diena zelts zaudetu savu tieSo lietojumu, tam tomer biitu iepriekseja X-1 diena noteikta
cena un $1 zelta cena biitu zelta marginalas vertibas baze diena X. Un, lidzigi, naudas
cena, kas bija noteikta diena X, biitu baze naudas marginalas vértibas noteikSanai diena X
+ 1. Izejot no $1 X, zeltu pieprasis, balstoties tikai uz ta apmainas vertibu, un nevis vispar
balstoties uz ta tieSo lietojumu. Lai gan absoliiti nepiecieSana karta nauda radas ka
patérina priekSmets, kuram bija tiesas lietoSanas funkcija, tas tomer nekada zina
nenozime to, ka tas tieSais lietojums turpina saglabaties ar1 péc tam, kad nauda bija
izveidota.

Tatad patérina precu naudas cena tika vispusigi izskaidrota individu vertibu skalas
priekSmetu nosaukumos, aizsniedzoties lidz katra labuma subjektivas lietoSanas vertibas
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satura aspektam. Tacu ekonomika nav tiesa veida sasaistita ar individu vajadzibu
specifisko saturu, bet gan tikai ar to dazado darbibu fenomenu izskaidro$anu, kuras,
savukart, bazgtas uz jebkura individa ricibas vislietderigako gala rezultatu. Un Iidz ar to
ekonomikas uzdevums $aja joma pilna mera tiek istenots sasaisté ar So fenomenu
aplikoganu no individam lietderigu labumu subjektiva novért&juma aspekta?.

C. DERIGUMS UN IZMAKSAS

Mgs varam apkopot patérina precu pircéju un pardevéju apsvérumus par precu
derigumu un izmaksu sekojosa veida:
Pardevejs:
lenakums: Naudas vienibu papildinajuma marginalais derigums = visvertigaka
perspektiva lietojuma veértibas rangs

Cena:
1) Labuma tiesas lietosanas marginalais derigums
--visaugstak ranzgtais lietojums, kuru jaupuré
vai
Viens no

Siem diviem
2) turéSanas marginalais derigums, cerot nakotn€ pardot
par augstaku cenu
— kurs no abiem ir augstaks vina vertibu skala.

Gadijuma, ja neviens no Siem diviem nosacijumiem nepastav, tad pardoSana ir
bezmaksas.

Pircejs:
lenakums : Labuma vienibu papildinajuma marginalais derigums = visaugstak
ranz€tais vienibas tiesais lietojums

Cena: Naudas vienibu marginalais derigums — visaugstak vertétais lietojuma rangs,
kurs§ butu jaupure veicot apmainu

Ricibas cilveka mérkis ir giit no savas tirdznieciskas darbibas psihisko pelnu, t.i., veikt
tadu darfjumu, kad vina marginalais ienakums parsniedz marginalo izdevumu. Tacu tikai
jau péc tam, kad 1émums ir piepemts, tiek veikta darbiba un iestajas sekas, un tad
persona var uzzinat vai vinas riciba patieSam ir bijusi pareiza, t.i., vai vinas psihiskais
ienakums ari realitat€ parsniedza vinas izdevumu. Ir arT iesp&jams, ka personas izdevums
var izradities lielaks, neka vinas ienakums, tad vina Saja apmaina ir zaudétaja.

Cilveka riciba var izdalit divas situacijas — ex ante un ex post -- pirms darijuma
situacija un péc darfjjuma situacija. Ex ante jeb pirms darjjuma situacija cilveks apsver
ka vinam rikoties. Sada savas darbibas apsvérana ir biitiska un domingjoga cilvéka
ricibas iezime. Darbiga persona nem véra savas darbibas alternativos kursus un to
konsekvences. Ex post jeb péc darfjuma situacija cilvéks izverte savas veiktas darbibas
un to rezultatus. Pirms darfjjuma situacija vins grib istenot visizdevigako savas darbibas
kursu un giit psihisko pelnu, kas, protams, parsniegtu vina izdevumus. Tacu izvéleta
darbibas kursa istenoSanas rezultata vins var git vai nu pelnu vai arT zaud@et. Tas, vai vina
ienakums parsniedz vai ar1 neparsniedz vina izdevumus, ir atkarigs no ta, cik lietpratigs
antreprenieris vins$ bija bijis, veicot savas darbibas. Skaidrs, ka Sis vina ex post
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vert€josais spriedums ir vinam loti lietderigs no savas turpmakas darbibas apsvérSanas
viedokla.

Pienemsim, ka patérétajs nopérk produktu, bet péc tam konstate, ka vina pirkums ir
bijis kliidains, un ka $im viga nopirktajam labumam ir maza vai pat nekada vértiba. Ta,
piemeram, cilvéks var nopirkt kiiku un tad konstatét, ka vins to vispar nevélas. Kiikas ex
ante jeb gaiditais derigums bija lielaks par tas naudas marginalo derigumu no kuras vins
atteicas, pérkot So kiiku. Bet ex post vins konstatéja, ka ir kladijies, bet otrreiz gan vins
nedrikstétu kladities. Protams, ka neviens nevar atbrivoties no savas pagatnes, bet katrs
var macities no savas pieredzes. Vajadzetu biit acimredzamam, ka kiikai, ja reiz ta
nopirkta, un tai ir maza vai nav nekadas vertibas, pat tai gadijuma, ja pirc&js par to
samaksajis vairakus granus zelta. 1zdevumi par $So kiiku bija vienadi ar atteikSanas
marginalo derigumu no trim graniem zelta, kurus vigs par So kiiku izdeva. Bet Sis
izdevums, kas tika veikts pagatne, nopérkot So kiiku, neattiecas vairs uz $o kiku tagadné
un tadejadi nevar kaut kada veida ietekmét tas vertibu tagadné. Lai gan $ads apgalvojums
ir labi saprotams, tomér ekonomika cie$ no §is patiesibas noliegSanas, un dalgji pat visa
devinpadsmitaja gadsimta, un $ie maldi izpauzas dazadas vértibas “cenu” teorijas. Sajas
cenu teorijas tiek apgalvots, ka preces vértibu nosaka iepriekséjie izdevumi par So preci
vai — precizak — izdevumi, kurus pagatné individi upuré&jusi, lai to toreiz iegtitu sev. Bet
faktiski ir ta, ka labums varétu klat veértigs vienigi pateicoties individa vélmei tagadné
So labumu izlietot tiesi vai cerot nakotné o labumu kadam pardot tieSai lietoganai®.

Modificgjot ieprieks apliikoto kopsavilkumu par pirc€ju ricibam, més varam apskatit
gadijumu, kad pirc€js nav ped¢jais kada noteikta labuma paterétajs, bet gan drizak ta
spekulativais pircgjs, kurs cer, ka nakotng §is preces cena paaugstinasies. Saja gadfjuma
vina augstakais ienakums biitu preces turé€Sanas marginalais derigums, cerot So preci
nakotng pardot par augstaku cenu. Sis iendkums ir vina neto jeb tirais ienakums, kad
atskaitTti visi ar §is preces uzglabasanu saistitie izdevumi.

D. PLANOSANA UN IZVELES DIAPAZONS

Naudas izveide katram individam ievérojami paplasinaja izv€les diapazonu.
Individam lietoSanai derigu labumu izvéles diapazons, kurus vin$ varctu iegtit par savu
naudu, ir daudz plasaks, neka atseviS§kam individam piedero$o un lietojamo prec¢u
daudzums. Zirgus vai majas var dazadi izmantot, ari jélvielas var izmantot dazadas
razo$anas jomas, bet naudu var asignét izdoSanai par jeb ko, neatkarigi no ta, vai pret
naudu iemainamais priekSmets ir taustams vai netaustams. Nauda iev€rojami paplasina
izvéles diapazonu. Nauda ir galvenais lidzeklis, un ka tada ta ir asignéjama individa
visaugstak vértétajam alternativajam vajadzibam?®*.

Visi $ie apgalvojumu biitu pareizi tikai tai izpratnes aspekta, ja tirdznieciskos
darfjumos piedalitos visi cilvéki. Un vini vienmer iesaistitos savas naudas ka sada
galvena lidzekla asignéSana, cerot apmierinat savas visaugstak vertétas alternativas
vajadzibas. Persona savas darbibas vispar, bet apmainas darbibas — it seviski, veic
stenojot savas gaidas, turklat -- vislabakaja veida. Cilveéki vienmér isteno to darbibu
kursu, no kura vini gaida vai cer giit sev visaugstak vertéto un praktiski iesp&jamo gala
rezultatu noteikta nakotnes laikpunkta (kas dazkart var ar1 but laika tik tuvs, ka darbiba
javeic tudal) un tadgjadi git pelnu no sava darfjuma. Bet, ja individs darbosies kladaini,
resp., ta, ka kads cits vina darfjums biitu vipam izdevigaks un nestu lielaku psihisko
ienakumu, tad vins zaudes. Vips izverte savu ex ante situaciju tagadn€ un iesp&jama
nakotng, izverte savas izv€les un tiecas sasniegt tas atbilstigi savai tehnologiskajali
kompetencei, rikojas atbilstigi savam darbibas planam. Vina darbibu plans ir savu ricibu
paredzgjums, kas balstits Uz vina vajadzibu ranzéjumu un pienémumiem, kas balstas uz
viga zinaSanam par to, ka iegiit savu vajadzibu apmierinaSanai nepiecieSamos gala
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produktus. Sada izpratné katra persona vienmér pldno savu ricibu. Sis planojums var
ietvert plasu darbibu diapazonu, sakot ar iespaidigam investicijam jauna terauda
ripnica, [idz mazu z&énu lémumiem izdot divus centus par stikleni. Plano vienmér kaut
ko noteiktu®. Ir kludaini uzskatit, ka briva tirgus sabiedriba ir “bez plana” sabiedriba;
gluzi otradi, pat katrs individs planu savas darbibas.

Bet vai nevar veidoties haoss, ja individa plans izradas nekoordingjams? Protams —
né, jo pati apmainas sistéma koording individu planus, apmierinot abas apmainitaju
puses. Un jau ieprieks izskaidrojam principus un kartibu, kas nosaka apmainas
fenomenus monetaraja ekonomika: cenas, izlaides produkciju, izdevumus u.c.

Monetaras ekonomikas struktiira prezenté komplic&tu sist€émisku ainu un ta ir deducéta
no cilvéka ricibas un netieSas apmainas ka savas bazes?®. Un tadsg] planoSana nevar biit
haotiska.

6.Patérina pre¢u cenu savstarpéjas attiecibas

Patérétajs tirgi vienmer saduras ar gritibam, kas saistitas ar daudzveidigo patérina
precu ieprieks§€jam naudas cenam. Balstoties uz savu derigumu vértibu skalu, vins
nosaka dazado precu vienibu un savas naudas ranzZ&€jumus un $ads ranz&€jums vinam rada,
cik daudz naudas vin3 var izdot par katru preci. Ipasi jauzsver, ka vins vélas izdot savu
naudu par kadu konkrétu preci, kamér vien Sis preces papildvienibas marginalais
derigums partrauks biit lieldks, neka tas naudas margindala vertiba, kuru vins par 5o
patérina preces vienibu izdod. Sis ir patérétaja ricibas likums tirgus ekonomika. Izdodot
naudu par preci, katras jauniegiitas preces vienibas marginalais derigums pazeminas, bet
tas naudas marginalais derigums, no kuras vins, maksadams ar to par preci, atsacijas,
pieaug, lidz kamer vins partrauc izdot naudu par So preci. Gadijuma, kad kaut vienas
kada labuma vienibas marginalais derigums kliist zemaks par tas tirgus naudas cenas
marginalo derigumu, kuru vins izdod par So preces vienibu, individam nav vairs japérk
neviena $1s preces vieniba.

Sada veida katrs individs nosaka savu jebkuras preces pieprasijuma sarakstu, un, tatad,
ta tiek arT noteikts viss tirgus pieprasijuma sarakstu kopums. Pre¢u pozicijas jeb rangi
tirgus pieprasijuma sarakstos nosaka kada varétu biit jebkuras preces tirgus cena tuvakaja
nakotné. Ta, luk, ja més sadalam tirdzinieku darbibas pa laika vienibam, teiksim,
“dienam”, tad katrs individualais pirc€js izveido savu ranz&jumu un pieprasijuma
sarakstus, pamatojoties uz tam precu cenam, kadas pastavéja dienas-1 beigas, un sadi
izveidotie saraksti nosaka, kadas var&tu bt So preCu cenas nakamas dienas, resp.,
dienas-2 beigas.

Tagad vElams atgriezties pie §1s gramatas 2.dalas 9. un 10. sadala izklastita. Tur veikta
barterdarfjumu analize ir attiecinama ar1 uz naudu. Katras dienas beigas reali pastavosie
pieprasijumu saraksti ( vai drizak koppieprasijuma saraksts) un precu krajumi iedibina
lidzsvara cenas $Saja diena. Naudas ekonomika Sie faktori nosaka dazadu precu naudas
cenas visas S1s dienas laika. Pre¢u cenu izmainu analize, kas izklastita 2.dala, ir tiesi
lietojama ar1 $aja sadala. Naudas ekonomika svarigaka tirdznieciba turpinas dabiska cela,
Jjo preces tiek raZotas katru dienu un tas nonak tirgii. Izmainam piedavajuma un
pieprasijuma sarakstos vai — izmainam koppieprasijuma sarakstos un krajumu
kvantumos piemit ta pati darjjumu virzosa ietekme, kada ta ir barterdarijumos.
Pieaugumi tirgus koppieprasijuma sarakstos, salidzinajuma ar ieprieksgjas dienas tirgus
stavokli, paaugstina ar1 naudas cenas $aja diena; dablijama precu krajuma pieaugums
pazemina So precu cenu utt. Tapat ka barterdarfjumos, visu precu krajumi dienas beigas
nonak pie tiem TpaSniekiem, kuriem ir visspecigak izteikta veélme tas iegadaties.
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Lidz Sim m@s pieversamies katras atseviskas patérina preces cenas noteikSanai naudas
izteiksm€ un neveltfjam Tpasu uzmanibu So cenu savstarp&jam attiectbam. Tomér butu
nepiecieSams arT STs attiecibas izprast. Dabiijamas preces ir ranz&tas individu veértibu
skalas sasaisté ar vinu sp&ju turét naudas preci savas skaidras naudas bilanc€s. Un ta,
atbilstigi Siem ranz&€jumiem un deriguma likumam, individi asign€ savas naudas vienibas

visvertigakajiem tas izlietojumiem — dazadam pat€rina precem, investéSanai dazados
faktoros un savas skaidras naudas bilances papildinajumam. Pagaidam atliksim
jautajumus par naudas pardali starp patérinu un investicijam, ka arT savas skaidras naudas
bilances papildinajumam, bet izskatisim tikai patérina precu cenu savstarp&jas attiecibas.

Patérina precu savstarp&jo attiecibu likums ir $ads: jo vairak kadam noteiktam
labumam ( teiksim A) ir substitiitu, kuri individam dabiijami apmaind, jo St labuma (A)
pieprasijuma saraksti (individa un tirdzniecibas) kliist elastigaki. Bet no “labuma”
definicijas seko, ka divi labumu nav viens otra perfekti substitiiti, jo tiklidz ka paterétajs
uzskata divus labumus par pilnigi identiskiem, tie kliist, atbilstigi definicijai, par vienu
labumu. Bet no otras puses, visi patérina labumi ir viens otra parciali jeb daléji
substitiiti. Kad individs ranze sava vertibu skala dabiijjamo labumu miriades un
sabalansé to derigumu samazinajumus, vin$ uzskata vienu labumu par otra labuma
parcialo substitiitu. Viena labuma ranga maina nepiecieSama karta izraisa visu par€jo
labumu ranz€jumus jeb rangu izmainas, jo visi ranz&€jumus izsaka ar kartas skaitliem un
tie ir relativi. Viena labuma augstaka cena parbidis patérétaju pieprasijumu no $is
patérina preces un kadu citu patérina preci, un tas pieprasijuma saraksts tadel
paaugstinasies. Un apgriezta sakariba, proti, kadas preces piedavajuma palielinajums
izraisa tas cenas kriSanos, un tadél patérétaju pieprasijums parbidisies no citam prec€ém
uz So preci, kurai tagad zemaka cena, un tas, savukart, pazeminas citu precu
pieprasijumu sarakstus (protams, dazam vairak, citam — mazak).

Uzskats, ka tikai tehnologiski vienadi labumi ir viens otra substitits, ir maldigs. Jo
vairak naudas pateretajs izdos par ciikgalu, jo mazak naudas vins var izdot par liellopu
galu; jo vairak naudas vins izdos par celojumiem, jo mazak naudas vin$ vares izdot par
TV. Pienemsim, ka ctikgalas krajumu samazinaSanas tirgl izraisis tas cenas
paaugstinasanos; Un §1s izmainas ietekmes liellopu galas pieprasito kvantumu un tas
cenu. Ja cukgalas pieprasijuma saraksts ir pilnigi unitari elastigs visa sava diapazona, tad
tas paaugstinata cena biis c€lonis mazakiem naudas izdevumiem tas pirkSanai, bet vairak
naudas aizpludis tada tas substitiita pirkSanai ka liellopu gala. Pieprasijuma saraksts péc
liellopu galas palielinasies un arT tas cena celsies. Bet — no otras puses — ja pieprasijuma
saraksts péc cukgalas ir neelastigs, vairak patérétaju naudas tiks izdota par ctikgalu, un ta
rezultata vajadzetu pazeminaties pieprasijuma sarakstam péc liellopu galas un, ka sekas,
ari tas cenai. Sadas substitutivo pre¢u savstarpéjas attiecibas ir zinama méra patiesas
attieciba pret visam precem, jo visas preces ir viena otras substitiits; un tad€jadi jebkura
prece tiek iesaistita konkurencg par patérétaju naudas krajumu. Protams, ka dazi labumi
ir “identiskaki”/pilnigaki substitiiti neka citi, un to savstarp&ja sasaiste biis ciesaka, neka
citiem — mazak “identiskiem” substuitiitiem. Labumu substitutivas sasaistes cieSums ir
atkarigs no to patérétaju ipasajiem apstakliem un substitiitu izvele cilveki tiem dod
prieksroku, nevis labumu tehnologiskajai lidzibai.

Patérina preces, ciktal tas ir viena otras substititi, ir saistiti sekojosos veidos: kad
krajums A palielinas un tadgjadi A precu cenas krit, tad (1) ja A pieprasjjumu saraksti ir
elastigi, tad ar1 bus vérojamas B, C, D utt. pieprasijumu pazeminasanas tendences, un to
cenas pakapeniski kritis; (2) ja A pieprasijjuma saraksti ir neelastigi, tad tas izraisis B, C,
D utt. pieprasijuma kapumu, un Iidz ar to ar1 konsekventu to cenu kapumu; (3) ja elastiba
ir pilnigi neitrala (jeb pilnigi unitara), resp., tada, ka naudas daudzums, kas izdots par A,
nemainas, tada gadijuma tas neietekmes nedz pieprasijumu, nedz citu precu cenas.
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Naudas ekonomikai un civilizacijai attistoties palielinasies gan pieejamo precu
daudzums, gan to substitiiti. Tatad, rezultata, ir tendence dazadu precu pieprasijumam
klat daudz elastigakam, lai gan §is tendences diapazons var biit loti plass — no pilnigi
elastigas lidz pilnigi neelastigai. Ta ka substitiitu daudzuma palielinasanas tiecas padarit
individualo pieprastjumu grafikus elastigus, tad sak dominét pirmais no ieprieks
minétajiem mijdarbibas tipiem. Kad tirgi paradas jauni precu tipi, tie aizvirza naudas
pieprasijumu prom no citiem substitutivajiem produktiem un tas izraisa reakciju jeb
pretdarbibu, kura atbilst pirmajam iepriek$ min€tajam tipam.

Patérina predu substitutivas attiecibas parliecinosi izskaidrojis Filips Vaikstids®’
(Philip Wicksteed).

Ja kada sieviete iet uz tirgu, bet vél pilniba nav izlémusi vai vina grib pirkt jaunos
kartupelus vai calus, tad cenu, par kuru vina varétu pirkt, vina nosaka div§jadi ... Vina
apsver savas pirkSanas iesp&jas un pirmais un vissvarigakais cenas indikators ir ta
alternativa, no kuras vipa var€tu atteikties. Bet ir vienlidz redzams, ka ne tikai §1s
konkrétas lietas cena vinai ir svariga, bet ar1 daudzu citu lietu cenas ietekmé vinas
izlemSanas problému. Ja, pieméram, pietickami labi vecie kartupeli biitu dabtijami par
zemaku cenu, vina nebiitu uz miera maksat augstaku cenu par jaunajiem kartupeliem, utt.

Ja no patérétaja ka pircéja viedbkla visas patérina preces viena ar otru konkurg, tad tas
nozimgé, ka viena prece attieciba pret konkuréjoso preci ir komplementara jeb ir tas
papildprece. Komplementaras preces ir tadas preces, kuras no patérétaju viedokla ir
cie$i saistitas. Komplementaras patérina preces ir, pieméram, golfa niijas un golfa
bumbinas. Tas ir divas dazadas preces, kuru pieprasijumi kapj un krit savstarpé&ji
sasaistiti. Attieciba uz minéto pieméru var apgalvot, ka golfa bumbinu piedavajuma
palielinajums izraisis bumbinu cenu Kritumu; bet paaugstinas golfa niiju pieprasijuma
sarakstu un palielinas arT pieprasito golfa bumbinu daudzumu. Tas izraisis golfa ntju
cenu paaugstinajumu. Tatad atkariba no ta, cik liela méra divas preces A un B ir
komplementaras, pre¢u A piedavajumam palielinoties, to cena krit, preces B
pieprasijuma saraksts paliclinas un tas cena paaugstinas. Ta ka kadas preces cenas
kritums vienmér palielina tas pieprasito daudzumu, tas vienmer stimulé komplementaras
preces pieprasijuma sarakstu un tadéjadi izraisa tas cenas kapinajumu?®. Sadu norisu
rezultatam originalas preces pieprasijuma elastiba nav butiska.

Rezumé&jums par patérina precu mijdarbibam.

Substitutivds preces:
Ja precu A krajums palielinds un to cena pazeminds, tad ja
A pieprasijuma grafiks ir:

Neelastigs: B,C,D, ..... pieprasijums un cena paaugstinas
Elastigs: B,C,D,..... pieprasijums un cena pazeminas
Neitrals: B, C,D,, . ... neietekmé, nemainas

Komplementaras preces:
Ja precu A krajums palielinas, A cena pazeminas, tad
B,C,D,..... pieprasijums Un cena paaugstinas
(Kameér vien pieprasijuma grafiks ir vertikals, ietekmes nav. Vai: Lidz bridim, kamér
pieprasijuma grafiks paliek vertikals, komplementaro precu B, C, D, . . . tirgus netiek
ietekméts)
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Visas preces ir savstarp€ji substitutivas, bet tikai nedaudzas ir savstarpgji
komplementaras jeb papildpreces. Kad visas preces ir arT savstarpgji komplementaras,
tad komplementarais efekts tiek sajaukts ar substitutivo efektu, un tad katra atseviska
gadijuma raksturu nosaka ta faktora ietekme, kurs ir sp&cigaks, proti, vai nu
komplementarais vai — substitutivais faktors.

Lidz Sim aplukojam tikai tas pat€rina precu mijdarbibas, kuras saistitas ar precu
krajuma vai piedavajuma izmainu efektu. Ja notiek izmainas pieprasijuma saraksta, tad
ietekmes ir atskirigas — citadakas. Pienemsim, ka precu A tirgus pieprasijuma saraksts
pieaug — nobidas pa labi. Tas nozimé, ka pie jebkuras hipotétiskas cenas nopirktais precu
A daudzums un lidz ar to par So precu daudzumu izlietota naudas kopsumma ar1
pieaugusi. Bet, pie dota naudas piedavajuma kopiena, tas nozimé, ka bis vienas vai
vairaku citu preu pieprasijuma sarakstos samazinajums®’. Izdodot no eso3a naudas
krajuma vairak par preci A, mazak naudas atliks ko izdot par precem B, C, D, . ...
P&dgjo precu — B, C, D, . . . — pieprastjuma grafiki nobidas pa kreisi un $o precu cenas
krit. Tadgjadi visu precu savstarp€jas substitutivitates efekts ir tads, ka preces A
pieprasijuma pieaugums rezult€jas preces A cenas paaugstinasana un tas novedis pie visu
paréjo pre¢u B, C, D, ... pieprasijuma sarakstu pazeminajuma un to cenu krituma. Mg&s
sapratisim §Ts attiecibas pilnigak, kad apjegsim, ka pieprasijuma sarakstus determing
individu vértibu skalas un ka A vienibas marginala deriguma paaugstinasanas nozimé
Citu patéripa prec¢u deriguma relativo kritumu.

Divas preces viena otru ietekmé atbilstigi savai komplementaritates pakapei. Pieaugot
golfa niiju pieprasijuma sarakstam, iesp&jams, ka palielinasies ar1 golfa bumbinu
pieprasijums, jo abas nosaka relativi pieaugosa golfa sp€lésanas vélme. Ja mainas
pieprasijums, tad komplementaro precu cenas paaugstinasies vai kritis reiz€. Un Saja
gadijuma nevaram teikt, ka preces A pieprasijuma kapums noved pie komplementaras
preces B pieprasijuma kapinajuma, jo abam ir viens un tas pats pieprasijuma
paaugstinadjuma c€lonis, proti, viens patérina priekSmetu komplekts — golfa spéles riki.

Tagad més atkal varam rezumét abu patérina precu mijdarbibas, kuras saistitas ar So
precu krajuma un pieprasijuma izmainam (piedavataju rezerveéto pieprasjjumu Sai
gadijuma varétu nenemt vera, ta ka Sai gadijuma spekulativais elements tiecas koriget
bazes determinantu vert€jumus, patérétaju pieprasijumu).

10. tabula redzamas pre¢u B, C, D, reakcijas uz preces A determinantu izmainam,
atkariba no ta, cik liela méra §is preces ir substitutivas vai komplementaras attieciba pret
preci A. Zime “+ ““ rada, ka par&jo precu cenas reagg taja pasa virziena ka preces A cena;
zime “— “ nozimg, ka par€jo precu cenas reagg pretéja virziena.

10. TABULA
B, C, D,... cenuizmainas
JaAunB,C,Dir: Ja mainas A krajums Ja mainas A
pieprasijums
Savstarpgji + ja A pieprasijums ir
substitutivas elastigs

-- ja A pieprasijums --
ir neelastigs

Nekas ja A pieprasjjums ir

0 unitars
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Savstarpgji
komplementaras - +

Dazos gadijumos vecais krajums var&tu tikt vertets atskirigi no jauna krajuma, un tos
varetu uzskattt par atseviskiem, noskirtiem labumiem. Ta, pieméram, vecas bet labi
saglabajusas naglas ir uzskatamas par tadam pasam ka jaunas — tikko razotas naglas, un
arT veco Fordu var uzskatit par tadu pasu ka jauno Fordu. Saja gadijuma abi labumi ir
ciesi saistiti. Ja pieprasijuma saraksts péc jaunajiem Fordiem pazeminas, bet to cena
paaugstinas, paterétaji parsviedisies uz veco Fordu pirkSanu, tadgjadi izraisot veco Fordu
cenu celSanos. Tada veida vecie un jaunie patérina prickSmeti, kas ir tehnologiski Iidzigi,
klust savstarp€ji loti cieSi saistiti substitiiti un to pieprasijumi un cenas ar bis ciesi
saistitas attiecibas.

Ekonomikas literatiira patérina teorija daudz ir rakstits par “pienémumu”, ka katrs
labums tiek izvelets pietieckami neatkarigi no citiem labumiem. Faktiski, ka jau redzgjam,
dazadu labumu izveles ir nepiecieSama karta savstarp€ji atkarigas, jo visas tas ir ranz€tas
pateérétaju vertibu skalas. Visu labumu derigumi ir relativi. Labumu ranzgtas vértibas un
nauda lauj individam veidot katrai precei (un to kopumam) savu pieprasijuma sarakstu
naudas izteiksme.

7. liglietojamu precu cenas un $o precu pakalpojumi

Kadg] cilveki perk paterina preces? -- Ka més jau redz€jam S§is gramatas 1.dala,
patérina preces ir iekarots un pieprasits labums tadel, ka ricibas persona cer ar tam
apmierinat savas visaugstak vertétas vélmes, cer, ka ar tam vinai biis iesp&jams giit savu
vissvarigako vajadzibu apmierinajumu. Citiem vardiem, jebkura labuma vértiba ir tas
subjektivais baudijums, ko individs varétu giit, to patéréjot. Taustamos labumus, tadus
ka, pieméram, bariba, apgérbs, maja u.c., un netaustamos labumus, tadus ka, pieméram,
arstnieciska palidziba, koncerta sniegums u.tml. patérétajs vérté ka pakalpojumus, kuri
vinam dod gandarijumu.

Katrs patérina labums sp&j sniegt noteiktu daudzumu pakalpojumu laika vieniba. To
var nosaukt par labuma vienibas servisu jeb pakalpojumu. Ja pakalpojumi ir apmainami,
tos iesp&jams pardot atseviski. No otras puses, ja prece ir fizisks ilglietojams priekSmets,
to iesp&jams pardot patérétajiem pa gabaliem. Tas nozimé, ka $ada tipa prece satur
vairakas nakotné realizet iesp&jamas pakalpojuma vienibas. Kadas ir savstarpgjas
attiecibas starp pakalpojuma vienibam un ilglietojamu preci ka veselumu to cenu
izteiksme?

Ir labi zinams, ka, par&jiem noteikumiem esot vienadiem, daudz ilgsp&jigaki labumi ir
vertigaki neka mazak ilgspé€jigi labumi, jo pirmie satur vairak nakotne iesp&jamo
pakalpojumu vienibas. Ta, pienemsim, ka ir divi televizori un abi skatitajiem sniedz
vienadus pakalpojumus, bet televizora A projektétais kalposanas ilgums ir pieci gadi, bet
B — desmit gadi. Uzskatot, ka abu servisi ir vienadi, B sola divreiz vairak pakalpojumu
neka B. Lidz ar to B tirgus cena biis divreiz lielaka par A tirgus cenu®.

Neilgspéjiga prece nav noSkirama no tas palapojuma. Un tadel $adas preces vienmer
pardod ka veselumus. Sviests, olas utt. tiek pardoti ka veselumi. Veselumu veido viela un
pakalpojums. Turpreti personu ka garigi fizisku veselumu nekad nepardod. Ta to darfja
tikai vergu tirga. Ta, piem&ram, briva tirgus apstaklos neviens nevar nopirkt arstu,
advokatu vai pianistu uz visu vina miizu, t. i., lai vini sniegtu pakalpojumus péc savas
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brivas gribas, bet bez samaksas. Persona pardod savus pakalpojumus ka savas personibas
individualiz&tas vienibas.

Probléma pardot pakalpojumu pa dalam vai ka veselumu, rodas sakara ar ilgsp&jigu
patérina priekSmetu pirkSanu, tadu ka majas, pianino, smokingi, televizori u.c. M&s
redzgjam, ka labumus ka veselumus pardod pa dalam — nodalitam/atdalitam homogénam
vienibam, piem&ram, maizi pa $k&lém, olas — pa olu duciem u.tml. Ieprieks€ja diskusija
konstatgjam, ka labumu vargja pardot divgjadi — ka fizisku vienibu komplektu, piem&ram,
maja, televizors u.c., vai pa pakalpojumu vienibam uz noteiktu laika periodu. So
ilgsp&jigo labumu pardosanu pa pakalpojuma vienibam sauc par rent€$anu, izrentéSanu,
réSanu, iznomasu, bet pakalpojuma vienibas cenu sauc par renti.

Ta ka labums pats par sevi ir tikai ceréto pakalpojumu vienibu saiskis, tad ir pareizak
par miisu analizes pamatjédzienu pienemt pakalpojuma vienibu. Un ir ar1 saprotams, ka
patérina labuma pakalpojuma vienibas pieprasijums un cena tiek noteikti péc tiem paSiem
principiem, kas jau ieprieks izklastiti Saja gramata.

Ilgspéjigi labumi satur pakalpojuma vienibu kopumu, kas izmantojams ilgaka laika
perioda. ledomasimies, ka majas gaiditais kalpoSanas miizs ir 20 gadi. Pienemsim, ka §1s
majas gada Tres maksas tirgus cena, kuru nosaka tirgus piedavajums un pieprasijums, ir
10 unces zelta. Kada Sai gadijuma bus §1s majas ka veseluma tirgus cena, ja to tagad
vajadzeétu pardot? Ta ka ikgad€ja §1s majas rente ir 10 unces (un uzskatot, ka rentes
lielums gadu gaita nemainisies) majas pircgjs iegiis kopsummu, kas vienada ar 20 x 10,
vai 200 unces ceréta rentes ienakuma. Majas ka veseluma cena tieksies biit vienada ar tas
pasreizgjo vertibu — 200 uncém. Ertibas labad Sobrid pienemsim, ka nedarbojas laika
preferences fenomens, un, tadel pasreizgja vertiba 200 uncu apjoma paliek nemainiga ar1
turpmak. Saja gadfjuma majas ka veseluma cena tiecas lidzinaties 200 uncém.

Bet pienemsim, ka majas ka veseluma tirgus cena ir 180 unces. Saja gadfjuma biitu
liels pieprasijums péc §is majas, jo, noperkot So maju par 180 unc€m, var gaidit monetaro
pelnu, jo 0 maju var izrentét un git kopienakumu 200 unéu apméra. Sada darbiba ir
lidziga pirkSanai spekulativos noliikos, cerot vélak to atkal pardot par augstaku cenu. No
otras puses, majas pasreizéjam IpasSniekam tas pardosSana par 180 uncém bitu loti
nepatikams darfjums. Vinam daudz izdevigak biitu So maju izrentét, nevis pardot.
Tadgjadi, pie Sadiem nosacijumiem biitu ieveérojams pieprasijuma ekscess, kas ieveérojami
parsniegtu $ada tipa maju piedavajumu pardosanai par 180 uncém. Sada
ekscespieprasijuma situacija vairaksoliSana izraisis majas cenas paaugstinasanos,
tiecoties uz 200 uncu limeni. No otras puses, pienemsim, ka majas tirgus cena ir lielaka
par 200 uncém. Tad biis neliels skaits pirkSanas pieprasijumu, jo 1€tak biitu rentét So
maju, nevis par $adu summu to nopirkt. Gluzi pret€ja situacija atrodas majas pardevejs —
vins$ maju labpratak pardotu, neka izrent&tu, jo pardoSanas cena ir augstaka, resp. vinam
izdevigaka. Ekscespiedavajums virs cenas 200 unces par maju parsniedz pieprasijumu un
tiecas iedibinat lidzsvara cenu.

Kamer tirgus cenu nosaka ta ka tas aprakstits $is dalas iepriekseja sadala, tirgus ar1
nosaka cenu attiecibas. Més redzgjam, ka ir noteikta saistiba starp ilgsp&jiga patérina
labuma pakalpojuma vienibas cenu un §1 labuma ka veseluma cenu. Ja §is saistibas jeb
attiecibas tiek sagrautas vai nav lietojamas kada 1pasa laika perioda, tad individu darbibas
tirgl tiecas izveidot tas, veicot darbibas un ceriba bit pelpu un gala rezultata tas viss
neizbégami noved pie izdevibu likvidéSanas. Ta ir “arbitrazas” situacija tai pasa izpratné
ka vienas cenas izveide tirg kadai konkrétai precei. Ja kadai precei pastav divas cenas,
tad cilveki metisies pirkt So preci Ietakaja tirgli un vairak tas pardot dargakaja tirgd,
kamer §1s aktivitates ar precu krajumu un pieprasijumu abos tirgos izveidos lidzsvara
cenu un tadgjadi likvides arbitrazas nepieciesamibu. Ilgsp&jigu labumu un to
pakalpojumu gadijuma tirgus tiecas izveidot lidzsvara cenu attiecibas. Labuma ka
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veseluma tirgus cena ir viendada ar 51 labuma nakotné gaidita rentes ienakumu vai rentes
cenu summas pasreizéjo vertibu.

Nakotné gaiditie rentes ienakumi, protams, nav nepiecieSama karta vienkarsa
pasreizgjas rentes cenu ekstrapolacija. Patiesam, ta ka cena vienmer ir mainiga, tad
gandriz vienmer gadisies ta, ka arT rentes cenas nakotné biis mainijusas. Kad persona
noperk ilgt sp&jigu labumu, vina ir nopirkusi ta pakalpojumus uz ilgu laiku nakotng; tas
nozimé, ka vina vairak némusi véra nakotné iesp&jamo likmi, neka pasreizgjo likmi;
pasreizgjo cenu vina nem veéra tikai ka varbiitgju ievirzes faktoru nakotng™'. Tagad
pienemsim, ka daudzi tirdzinieki vertg, ka $1s majas rentes tuvakajas dekades biis daudz
zemakas neka pasreiz, ka cena nebiis vis 20 x 10 unces, bet atbilstigi mazaka.

Lai turpinatu problémas risinajumu, mums tagad nepiecieSams definét “labuma ka
veseluma cenu”, ka tas tirgus kapitalo vertibu, pat risk€jot ar neskaidribam sakara ar
jédzienu “kapitalprece”. Jebkura labuma kapitalvertiba ir §is preces naudas cena par kuru
to pasreiz tirgli iespejams pardot. Sis jedziens attiecas uz ilgsp&jigiem labumiem (
patérina precém, kapitalprecém, dabas dotiem faktoriem) un ietver sevi to nakotné
iesp€jamos pakalpo jumusgz. Patérina preces kapitalvertiba tiecas biit vienada ar nakotné
gaidito nomas maksu summas pasreiz€jo vertibu.

Jebkura bridi kapitala vertiba bazgjas uz nakotné gaiditajam ires cenam. Bet kas
notiks, ja §1s gaidas biis kludainas? ledomasimies, piemeéram, ka §1s majas tirgus gaiditas
rentes cenas tuvako nedaudzo gadu laika paaugstinasies un tas kapitala vertiba biis
augstaka par 200 uncém. Pienemsim, ka res cena turpreti reali kritisies. Tas nozimées, ka
majas originala kapitala vertiba tirgt ir novertéta parak augstu un ta parsniedz §is majas
res ienakumus. Tie, kuri pardeva maju, teiksim, par 250 uncé€m, guva pelnu, bet tie, kuri
nopirka maju noliika to izrentét, Saja transakcija jeb darfjjuma izradijas zaudetaji. Tada
karta tie, kuru paredzejumi bija pareizaki, ieguva, bet tie, kuru paredz&jumi bija
nepareizi, zaud&ja, un tas notika vinu spekulativo darfjjumu dél.

Ir labi saprotams, ka sada veida monetara pelna nerodas vienkarsi no pareiza
paredz€juma, bet gan no tda, ka vienu individu paredzéjumi ir pareizaki, neka citu individu
paredzéjumi. Ja visu individu paredz&jumi bitu bijusi pareizi, tad originalai kapitalajai
vertibai vajadzgja biit zem 200 uncém, teiksim, 150 unces, un tas tad galu gala biitu
zemas rentes cenu rezultats. Sada gadijuma monetara pelna nebitu iesp&jama®.
Vajadzetu biit saprotamam, ka pelna vai zaud€jums ir pasu ieguveju un zaudétaju brivas
darbibas sekas. Cilveks, kurs nopircis kadu mantu ta izrent€Sanas noliika, ir tikai pats
vainigs, ja, palaudamies uz ekscesivu kapitalo vértibu, bija parak optimistiskas ceribas
par iesp&jam giit pelnu no savas investétas naudas. Cilveéks, kurs pardod par kapitalo
vertibu, kura ir augstaka par iespgjamo 1res ienakumu ir apbalvots par savu gudribu
ieveérot visu pusu brivos lémumus. Un ta ka veiksmigi prognozgetaji realitate tiek
apbalvoti, bet sliktie soditi, atbilstigi savu pareizo un nepareizo spriedumu proporcijam,
tirgus tiecas izveidot un uzturét tik augstu paredz&jumu kvalitati, cik vien to cilveéciski
iesp&jams paveikt.

Tirgus ikdienas iedibina lidzsvaru starp kapitalo vertibu un nakotné gaidito rensu
maksu summu. Tas notiek lidzigi tam, ka tiek iedibinata ikdienas tirgus lidzsvara cena
jebkurai precei, ievérojot tas piedavajumu un pieprasijumu. No otras puses, lidzsvara
attiecibas starp pasreiz€jo kapitalo vertibu un faktiskajam nakotne iespg&jamam rentém ir
veiksmigo tirdzinieku paredzéjumu rindas. S attieciba ir finalais lidzsvars. Tas ir lidzigs
ikdienas iedibinatajai precu finalai lidzsvara cenal.

Kapitalas vertibas un rentes cenu pétisanai nepiecieSama piedavajuma-pieprasijuma
papildus analize. Vienibas rentes cenas noteikSana nesastada probleému. Kapitalas
vertibas cenas noteikSanu tomér nepiecieSamas modificét atkariba no rentes cenas un
sasaist€ ar to. [lgsp&jigas preces pieprasijums bis ne tikai sasaistits ar tas lietoSanas
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vertibu, bet bis arf citu vertibu dala, ka pieprasijums investicijam, kuras nakotné biitu
iespéjams izrentét. Ja cilvéks jaus, ka kada konkreta labuma kapitalas vértibas tirgus cena
ir zemaka neka ienakums, kuru vin$ varétu giit nakotne no $1 labuma rentes maksas, vins$
pardos So labumu un ieies tirgti ka izrent€Sanas maksu piedavatajs. Un lidzigi — §1 labuma
ka veseluma rezervétais pieprasijums biis ne tikai ta tiesas lietoSanas vai spekulativo cenu
kapuma sakara, bet arT atkarigs no $T labuma izrent€Sanas iesp&jam nakotng. Ja ilgspejiga
labuma 1pasnieks uzskatis, ka $Tlabuma pardoSanas cena (kapitala vertiba) ir zemaka par
ta rentes maksu, vins So labumu paturés sava ipaSuma, bet izrent€s to. Preces kapitala
vertiba bis tada pati ka visam krajums, un visiem preces pieprasijumiem ar1 vajadzetu biit
lidzsvara. Pirc€ju rezervetais pieprasijums, tapat ka ieprieks, biis radies ta iemesta dél, ka
pastav naudas rezervetais pieprasijums, jo abu So labumu ka veselumu — proti, paSa
labuma ka veseluma un ta vienibu pakalpojumi — apmaina tiks pieprasita naudu.

Citiem vardiem, jebkuras patérina preces gadijuma tas IpaSniekam ir divas izvéles — vali
nu to paterét tiesi vai pardot to par naudu. Ilgsp€jiga labuma gadijuma tas pasnieks var
veikt ar to tikai vienu no sekojosam darbibam: vai nu lietot to tiesi, vai pardot to ka
veselumu, vai izirét to — uz laiku pardodot ta pakalpojumu vienibas. M&s jau redz€jam, ja
labuma tieSai lietoSanai ir augstaka vertiba vina vertibu skala, tad cilvéks to izlieto pats,
bet nelaiz So labuma krajumu tirgd; ja §1 labuma ka veseluma pardoSanai ir augstaka
vertiba vina veértibu skala, tad vips§ ieiet kapitala tirgti ka $1 labuma piedavatajs. Ja §1
labuma izrent€Sanai ir augsta vertiba vina vertibu skala, tad vins ieiet “rensu” tirgii ka §1
labuma piedavatajs. Tas, kura no §im ped€jam alternativam bis augstaka vina vértibu
skala, ir atkarigs no ta, kura alternativa péc vina vértéjuma vinam dos lielaku naudas
ienakumu. Piedavajuma grafika veids abos gadijumos — kapitala un rensu tirgti —var biit
vai nu pa labi noliegts, vai pa kreisi noliegts vai vertikals, un jo lielaks ir gaiditais
ienakums, jo mazaks biis tiesai lietoSanai rezervétais daudzums. Un ir skaidrs, ka abu
tirgu piedavajuma saraksti ir savstarp&ji saistiti. Sie saraksti nonak lidzsvara tad, kad
starp tiem ir izveidota Iidzsvara cenu attieciba.

Un lidzigi -- ja cilvéka ipasuma nav kada labuma dotaja laika momenta, tad vinam
jaizvelas ka rikoties, proti, vai nu (a) nepirkt So labumu un tadgjadi saglabat savu naudu
sev, vai (b) nopirkt to veseluma, vai (C) et to. Vins, protams, izvélgsies to darbibu, kura
biis nozimigaka vina vertibu skala, un tas, savukart, ir daleji atkarigs no vina naudas
pieprasijuma un ar1 no ta, kur§ pirkSanas veids varétu bt 1etaks. Ja vins izlem;j pirkt, tad
tas vinam jaizdara taja tirgt, kurS p&c vina vertéjuma ir 1€taks; un, labumu nopircis, vins
var izvéleties vai nu pat€rét to tiesi vai atkal pardot taja tirgii, kur cena ir daudz augstaka.
Ta, lik, ja majas kapitala vértiba ir 200, bet pirc€js verte, ka tas kopé&ja rentes maksa
varétu but 220, tad vins pirks to ka veselumu par 200, un p&c tam jaunais majas 1pasnieks
var to izmantot tie$i vai ar1 piedavat to rensu tirgd, lai nopelnitu gaiditas 220 unces.
P&dgja izvele ir atkariga no vina vértibu skalas. — Te izskaidrotais ir cits arbitrazas
darbibas piemers, tas mérkis ir sasaistit ilgsp&jigu precu divejadu tirgu pieprasijuma
grafikus.

Te vajadzetu uzsvert, ka dazos gadijumos pats tres ligums atklaj kapitala liguma
raksturu un nakotné gaiditas pelnas novert€jumu. Tas verojams ilgtermina res ligumos.
ledomasimies, ka A ir planojis izrent€t savu maju B uz trisdesmit gadiem par ikgadg&ju
cenu un ta ir fikséta originala kontrakta. Saja liguma, nenemot véra to, ka rentes cenas
nepartraukti mainas, ir fiks€ta noteikta rentes cena. Piedavajumu un pieprasijumu
sarakstos, atbilstigi dazadu individu vért€jumiem atkariba no kursa mainas, figuré viena
un ta pasa tipa labuma variativas rentes. Un, ta, pieméram, ja ir divas identiskas majas, un
tiek gaidits, ka, pastavot variativam rentém, majas A rentes maksajums trisdesmit gadu
laika varétu but 300 unces, bet majas B ilgtermina rentes cena varétu but 10 unces gada.
Un te atkal ir vérojami lidzigi sakari starp tirgiem. Pasreiz izveidota labumu ilgtermina
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rentes cena tieksies biit viendda ar identisku precu gaidito svarstigo rensu summas
tagadejo vértibu. Ja vispargjais paredzejums ir tads, ka renSu summai vajadz&tu bt 360
uncém, tad 300 unces par ilgtermina renti biitu daudz prasits un biitu arT samazinats
rentes piedavajums par $o cenu. Un galu gala situacija ir atkal tada, ka vienmér esosas
nenoteiktibas apstaklos veiksmigakie prognozg&taji gust pelnu, bet neveiksmigie —
zaude™.

Laika preference ir redala un tadé] nakotnes rentes maksas tagadéja vertiba vienmer
biis mazaka, pastavot noteiktam diskontam, neka §1 rentes maksajumu summa. Ja tas ta
nebutu, tad loti ilgsp&jigu precu kapitala vertiba vienmér varétu biit bezgaligi liela, lai
gan faktiski tas nolietojas nemanot. Zemei ka miizam pieprasitam tpasumam, vajadz&tu
biit gandriz bezgaligi augstai pardoSanas cenai. lemesls tam, kadg] tas ta tomeér nenotiek,
ir tas, ka laika preference nakotnes preces diskontg, atbilstigi to domatajam eksistences
ilgumam. Kadu lielumu ir sasniegusi laika preferences likme, to iztirzasim nakamajas §1s
gramatas dalas. Bet, lai arT ka biitu, nakama skaitliska ilustracija rada laika preferences
ietekmi uz preces kapitalvértibu. Pienemsim, ka ilgsp€jigas preces, kuras domatais miiza
ilgums ir 10 gadi, gaiditas Tres maksas vértiba ir 10 unces gada. Ja laika preferences
likme ir 10 % gada, tad nakotnes rentes maksas un to pasreizgja vertiba ir sekojosas:

Gadi 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Gaiditas rentes 10 10 10 10 10 10 10 10 10 10
Tagadgja vertiba 9 81| 7,3| 6,7 6,0 54 49| 44 40| 3,6

(tagadgjo vertibu
iegiist, atskaitot
10% no iepr. gada
tagadgjas vertibas)

Tagad@jo vertibu summa = 52,4 unces = kapitala vertiba, salidzinajuma ar gaidito
nakotnes renti 100 unces

Ta ka laiku skaita uz priek$u — nakotné, tad saliktie diskonti klast arvien lielaki, un,
galu gala, visu pasreizéjo vertibu var reducét uz loti mazu lielumu.

Ir Joti svarigi apzinaties, ka laika preferences faktors nestrada tik pat precizi ka
nenoteiktibas situaciju relativi pareizie paredz&€jumi par pelnu vai zaud€jumiem.
Pieméram, ja laika preferences likme ir 10%, tad iepriekSmin&tas preces pardosana par
59,4 uncém, un tad tas izrent€Sana uz 10 gadiem, lai iegtitu 100 unces, tomér monetaro
pelnpu neradis, jo tagad€ja nauda ir vertigaka par nakotnes naudu, proti — cilveks ieguva
nakotnes naudas summu, kuru tirgus novertgja vienadu ar 59,4 uncém tagadnes nauda.

Rezumgéjot antreprenieru ricibu ar ilgtsp&jigam precém, més varam apgalvot, ka vini
tiecas investet, pérkot jau eksist€josas ilgsp&jigas preces tad, kad uzskata, ka patérina
preces tagadgja kapitala vertiba tirgll ir zemaka par nakotné ieglit ceréto renSu maksu
summu ( kas diskontéta ar laika preferenci). Vini preci pardos tad, kad vini uzskatis, ka
tagadgja $1s preces kapitala vertiba ir augstaka neka nakotn€ ieglistamo rentes maksajumu
diskontéta summa. Lietpratigakie prognozetaji iegiis pelnu, bet sliktakie — cCietts
zaud&jumus. Kameér paredz&jumi ir pareizi, “arbitraZa” nebis.

Lai gan més esam izanaliz&ju$i antreprenieru arbitraZas pelpu un zaudeéjumus gadijuma,
kad (Stils) vini pardod (nevis izrent€) , més esam arT pilnigi atsketinajusi likumu, kas
regulé antreprenieru ienakumus — ienakumus, kurus razotajs censas iegiit razoSanas
procesa. So problému analizésim arT turpmak®.
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8. Labklajibas salidzindjumi un paterétaju prasibu pilniga apmierinasana

Viss pirmaja dala teiktais par naudas ekonomiku ir pareizs un attiecas uz visam naudas
ekonomikas situacijam.

Bet pirmaja dala giitie analizes rezultati naudas ekonomika ir izmantojami ar cita
aspekta. Vispirms m&s varétu tos sasaistit ar patérétaju naudas asignéjumiem saviem
visaugstak vertétajiem lietojumiem saskana ar vinu vertibu skalam. Ta¢u mes nedrikstam
aizmirst patérétaju naudas izdo$anas visaugstako noliku. Sis visaugstakais noliks ir vina
visaugstakas vajadzibas faktiskais apmierinajums, ko vins giist lietojot nopirkto labumu.
Ta, lak, tirgus analizes noluka paskaidrojam — ja reiz DZons ir nopircis tris marcinas
sviesta, m€s zaud€jam jebkuru interesi par So vina nopirkto sviestu, jo pienemam, ka
vinam nav vairs nekadu iesp&ju to tirga atkal pardot. Sviesta pardoSanu
mazumtirdznieciba més saucam par patérina preces pardosanu, jo ta ir $1sviesta pédéja
pardosana par naudu visa garaja sviesta razoSanas procesa. Tagad Sis sviests ir galiga
pateérétaja ipaSums. Patérétajs sava vertibu skala ir apsveris So pirkumu un izlémis ko ar
to darit.

Pilnigi noteikti jauzsver, ka nemot véra cilvéka ricibas veselumu, més nevaram noverst
savu uzmanibu no ta fakta, ka Sis patérétaja pirkums nav tomer sviesta pedgjais tapSanas
un parvertibu beigu punkts. DZons So sviestu var aiznest majas un izlietot to saskana ar
savam visaugstak vértétajam konkrétajam vajadzibam: sviesta grauzdeniem, sviesta
kiikam, sviesta smalkmaiziteém u.tml. Izlietojot sviestu kiikam vai sviestmaizém, DZona
kungs, pieméram, varétu cept kiikas, pagatavot sviestmaizes un pasniegt tas cienasta. Més
redzam, ka pirmaja dala giitas atzinas par derigiem labumiem — zirgiem, sviestu un u.tml.
— paliek speka ar1 Sajos aprakstitajos gadijumos, proti, patérétajs nopirkto sviestu var
izmantot atbilstigi ta lietoSanas iesp&jam, apmierinot savas visaugstak vertétas
vajadzibas. Tadéjadi mes ar1 redzam, ka sviests, kas pardots par naudu ka pats pedgjais
sviesta razoSanas gala produkts, nav vis patérina prece, bet gan kapitalprece, kaut ari
viens no zemakas kartas produktiem, salidzinajuma ar visiem citiem ieprieks€jiem
dalproduktiem. Kapitalprece ir razots labums, kuru tomér iesp&jams turpmak kombiné&t
ar citiem faktoriem, lai sagadatu patéripa labumu — labumu, kurs$ galu gala sniedz galigo
gandarTjumu ta patérétajam. Vadoties no praksiologiska viedokla veseluma sviests klst
par patérina labumu tikai tai momenta, kad to galigais patérétajs faktiski apeéd vai arT kada
cita lidziga veida patére to.

No steni praksiologiska viedokla nav piclaujams nosaukt mazumtirdznieciba
patérétajam pardoto gala preci par patérina preci. Tacu no katalaktikas viedokla, t.i., no
praksiologijas tradicionalas apak§nozares — monetaras apmainas zinatnes viedokla—
tomér ir pienemts nosaukt mazumtirdznieciba patérétajam pardoto galigo preci par
patérina preci. Ta ir preces razoSanas procesa p&deja pakape, kas sasaistita ar naudu, un
vairuma gadijumu ta — §1 prece — ir arl peédgjais punkts, no kura sakot prece ir pieejama
paterétajam, lai vin$ izlemtu par savas naudas investéSanu tas razoSanas faktoros.
Nosaukt preci Saja preces-naudas sasaistes pakape par patérina preci ir pielaujams,
paredzot, ka més vienmeér apzinam ar1 ieprieksgjas §1 labuma kvalifikacijas, proti, preces
razoSanas procesa tai noteikta seciba piemitigas pazimes un/vai Ipasibas. Mums vienmér
jaatceras, ka bez finalas jeb gala pakapes un patérétaja gala asign€juma Sai sakara, nav
sapratiga pamata kopveselam monetaras apmainas procesam. Ekonomika nevar at]auties
partraukt procesu ar patérina preces razZosSanas galigo pakapi vinpus naudas sakariem;
patérina prece ir razoSanas procesa gala noliiks un gala produkts un arT monetaro
transakciju produkts sabiedriba.
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Pieversisimies vel §1s problémas noskaidrosanai. Tas ir jautajums par paterétaju
ienakumiem. TreSaja §1s gramatas dala m&s analiz&jam patérétaju naudas ienakumus un
vinu psihiska ienakuma maksimaliz€Sanas universalo gala noluku un més konstatgjam, ka
starp tiem pastav tada pasa apjoma un pakapes attiecibas. Jebkurs individs tiecas
maksimaliz&ét peédgjo no ieprieks min&tajiem diviem faktoriem, proti, savu psihisko
ienakumu. Tas sevT ietver visu patérina labumu plaso diapazonu, gan apmainamos, gan
neapmainamos. Apmainamie labumi parasti ir saistiti ar naudu, un tadgjadi tie ir
pardodami par naudu, kamer neapmainamie labumi tadi nav. M&s noradijam uz faktu, ka
maksimaliz&ts tiek nevis monetarais, bet gan psihiskais ienakums, un ar uz to, ko un cik
liela mera tas — psihiskais ienakums — ietekmé darba patérinu un nosaka investicijas kada
konkréta patérina prece. Patiesiba ir tada, ka psihiskais ienakums, esam tiri subjektivs,
nav izmé&rams. Turklat, no praksiologijas viedokla, més pat nesp&jam parasta veida
salidzinat divu personu psihiskos ienakumus vai derigumus. Un tadél més nevaram
apgalvot, ka A ienakumi vai derigums ir lielaki neka B ienakumi vai derigums.

Mes spejam, vismaz teoretiski, izmerit tikai to, cik liels ir kadas personas naudas
ienakuma papildinajums nauda, bet tas tomeér nav vina psihiska ienakuma meériSanas
Iidzeklis. Turklat tas nenozime, ka mes varbiit varétu domat, ka tas mums dod kaut kadu
eksaktu pakalpojuma daudzuma indikatoru, p&c kura varétu noteikt katra individa tiesa
veida sanemto apmainama labuma pakalpojumu. 50 zelta uncu liels ienakums viena gada
nenozimé, un visdrizak arT nevar nozimét vinam to pasu, ko vinpa ienakums 50 zelta uncu
apjoma no apmainama pakalpojuma kada cita gada. Naudas pirksanas spg€ja, kas izteikta
citu patérina priekSmetu nosaukumos, ir nepartraukti mainiga, un nav pané€mienu ka
1zmertt §1s izmainas.

Protams, mes, ka v€sturnieki nevis ekonomisti, varam izteikt neprecizus spriedumus,
salidzinot realos ienakumus noteiktos laika periodos, bet nevis monetaros ienakumus. Ta,
luk, ja Dzons viena gada ir sanémis 1000 uncu lielu ienakumu, bet nakamaja gada —
1200 unces, un cenas $aja gada ir normali paaugstinajusas, tad Dzona realie ienakumi par
naudu pérkamo precu nosaukumos ir paaugstinajusies salidzinosi mazak, neka naudas
nominalais pieaugums, vai, varbiit, pat pazeminajies. Tomér, ka més redz€sim turpmak,
ta nav preciza merisanas metode vai pat tikai naudas pirktsp€jas vai tas mainas
identifikacija.

Ja més analiz€jam ieprieks min&to laika periodu, tad jauzsver, ka naudas ienakumi nav
nekliidigs orientieris. Ir daudzas patérina preces, kuras ir iegiistamas divéjadi — apmaina
pret naudu un bez naudas attiecibam. Ta, luk, Dzons varétu izdot 18 unces ménest par
partiku, renti un majsaimniecibas uzturé$anu, turpreti Smits tikai 9 unces ménesi. Tas
nekada zina nenozimé, ka DZons sanem divreiz vairak $o pakalpojumu neka Smits.
Dzons var dzivot hoteli, kur vipam $os pakalpojumus sniedz par naudu. Smits, turpreti,
var biit precgjies un uztur majsaimniecibu, un gatavo Sos pakalpojumus bez sasaistes ar
naudu. Smita psihiskie ienakumi no §ada servisa var biit vienadi ar DZzona psihiskajiem
ienakumiem vai pat lielaki, jo vinam ir mazaki naudas izdevumi.

Megs netaisamies izmérit psihiskos ienakumus, ja aprobezojamies ar prec€m, to sasaiste
ar naudu. A un B var dzivot vienada tipa majas, bet ka ekonomists-apskatnieks var
deduktivi izsecinat, ka abi iegiist vienada apjoma baudijumus no savam vienadajam
majam? Acimredzami, ka abi Sie baudijumi drizak ir atSkirigi, bet skaidrais ienakumu vai
1paSuma fakts pats par sevi neatklaj Sis atSkiribas vai to pakapes, apjomus.

No ta visa seko, ka likums par izlietotas naudas marginala deriguma pazeminaSanos
attiecas vienigi uz katras atseviskas personas novertgjumu. Nav iesp&jams salidzinat
Sadus atseviSku personu naudas derigumus. M@s nevaram apgalvot, ka kads ekstra dolars
Rokfelleram sniedz lielaku gandarijumu, neka kadam nabaga viram. Ja Rokfellers peksni
klitu nabags, katrs viga dolars vinam klutu vertigaks, neka tas ir tagad; un lidzigi, ja
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nabaga virs peksni klitu bagats, vina vértibu skala saglabatos nemainiga, bet katrs vina
dolars vinam kliitu mazak vertigaks, neka tas ir tagad. Bet tas ir talu no méginajuma
salidzinat atSkirigu individu baudijumus vai subjektivos noveértéjumus. Noteikti ir
iesp&jams, ka Rofelleram katrs vina dolars sniedz vairak baudijuma, neka ask&tiskajam
nabadzigajam individam.

9. DaZi deriguma izpratnes maldi

Vairaki autori parasti atbalsta tadu deriguma doktrinas izpratni, kas postule, ka
paterétajs vienmér darbojas ta, lai vina giitais marginalais derigums no jebkura labuma
biitu viendds ar ta cenu. Lai izprastu So t€zi, méginasim izanalizet Dzona kunga
preferencu skalu apcerot vina viena vai vairaku uzvalku pirkumus, pienemot, ka visu
uzvalku kvalitates ir vienadas. Pienemsim, ka vina vertibu skala ir sekojosa:

---3,4 grani zelta
33 - --

---(pirmais uzvalks)
32 ¢ -
31 -« -

--- (otrais uzvalks)
—30 — « --
=29 — ¢ -
28 — ¢ -

--- (treSais uzvalks)
S Ry (SRR

Un, pienemsim arT, ka katra uzvalka tirgus cena ir 2,9 grani, un DZons grib pirkt nevis
tikai vienu vai tris uzvalkus, bet divus. Sada gadijuma vins atteiksies pirkt pédéjo jeb péc
skaita treso uzvalku, jo St uzvalka marginalais derigums pazeminds, un kliist mazaks par
tas naudas summas marginalo derigumu, kura vinam par to jaizdod % Tasir
actimredzami. Ja autors formulé problému, sadalot labumu loti sikas vienibas, pieméram,
sviestu uncés, naudu -- centos utt., tad ir pavisam viegli nonakt pie slédziena, ka
pateretajs sada veida grib darboties ar jebkuru labumu, ievérojot tirgus cenu, salidzinat
naudas summas marginalo derigumu ar konkréta labuma marginalo derigumu, kas
nopérkams par So summu. Tomer, vajadz&tu saprast, ka ta nekad nav kaut kada
“salidzinasana”. Uzvalku pirkSanas gadijuma, otra uzvalka rangs ir tomér ievérojami
augstaks par 2,9 granu rangu. Tade] Sos rangus nevar uzskatit par salidzinamiem
lielumiem. Pat siki dalamu labumu (prec¢u) gadijuma, pastav rangu diference, nevis
vienadiba, starp diviem labumiem. Cilvéks var nopirkt 11 unces sviesta par 10 centiem
uncg, tomér tas nav ranz&jums starp 11-to unci un 10 centiem vina vertibu skala; Saja
gadijuma ta nav rangu vienadiba, bet gan to atskiriba, jo pédéja nopirkta unce — 11-ta
unce sviesta tiek vertéta augstak neka par to izdota naudas summa. Protams, ka patérétajs
centisies izdot savu naudu ta, lai nopirktas preces rangs un par to izdotas naudas rangs
biitu savstarpg&ji iesp&jami tuvaki, tacu tie nekad nevar biit pilnigi vienadi.

Turklat atseviSka labuma marginalais derigums péc tam, kad tas nopirkts, péc sava
ranga atSkiras no jebkura cita labuma. Apdomasim un apsveérsim vienu zelta granu ka
monetaro vienibu. Teiksim, ka noteiktu dazadu precu tirgus cenas ir sekojosas:

olas — viens ducis par vienu granu,
sviests  —viena marcipa par granu,
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maize  — viena $k&le par granu,
konfektes — viena konfekte par granu.

Katrs individs pirks katru min€to paterina priekSmetu Iidz bridim, kad ta marginalais
derigums parsniegs viena zelta grana marginalo derigumu. Vienam individam tas
nozimétu nopirkt 5 marcinas sviesta, 3 skéles maizes, 2 konfektes utt. Tas, savukart,
nozimée to, ka 6-tas sviesta marcinas vai 4-tas maizes Sk€les marginalais derigums jau bus
zemaks, neka par to izdotas vienas zelta marcinas marginalais derigums. Tomer katra
labuma marginalais derigums péc sava ranga biis atSkirigs no jebkura cita labuma
marginala deriguma, tie nebiis savstarpgji vienadi.

Kada cita, ne mazak kurioza doktrina nosaka, ka lidzsvara cenu apgabala dazadu precu
marginalo derigumu proporcijas ir vienadas ar So precu cenu proporcijam. Detalizeti
neiedzilinoties ka autori nonakusi pie Sadiem secinajumiem, més skaidri saskatam to
absurdumu tai apstakli, ka derigumi nav kvantumi un tad€] derigumi nav ar1 dalami.

Sadi maldi rodas no idejas, ka katrs individs grib darboties ta, lai pielidzinatu jebkura
labuma marginalo derigumu §1 labuma konkrétam pielietojumam. Attiecinot So doktrinu
uz naudu, tas nozimétu to, ka naudas vienibas marginalais derigums ir vienads jebkurai
personai jebkura tas izlietojuma joma. Bet ta spriest nav korekti, jo, ka jau konstatejam,
dazadu labumu marginalie derigumi nav savstarpéji pielidzinami. Labuma vienibas tiek
asignétas secigi — vispirms visvélamakas savas vajadzibas apmierinajumam, tad --
nakamas visvélamakas savas vajadzibas apmierinajumam utt. Ja kadam labumam ir
dazadi iesp€jamie lietojumi, un katrs no tiem ietver sevi vairakas iespéjamas lietojamas
vienibas, tad katras §1s vienibas marginalais derigums sava pielietojuma turpina
pazeminaties, ja vienibu krajums picaug. Pérkot preces, katras nakamas nopirktas preces
marginalais derigums pazeminas, un cilvékam jaasigné sava nauda vispirms pirmajam
pielietojumam ,tad — citam utt. Tomér ta nekada gadijuma nav kaut kada marginalo
lietojumu pielidzinasana.

Marginalo derigumu pielidzinaSanas dogmu vislabak varétu paskaidrot $adi:

Ar s apzimésim kada patérina priekSmeta visu krajumu, uzskatot, ka tas ir sadalits
divas dalas un katra no tam var tikt lietota at3kiriga veida. So divu at3kirigo dalu
/kvantumu piemérotibu diviem atSkirigiem lictojumiem apzim&sim ar X; unyj, pie
nosacijuma, ka X; +Yy; =S. Persona var uzskatit par iespéjamu So veselo patérina
priekSmetu terét secigi pa maziem kvantumiem. Cilvéka dabai piemit nenovérSama
tendence izvel&ties to darbibas kursu, kas skiet paveram vislielako iesp€&ju dotaja laika
momenta. Tadgjadi, ja persona samierinas ar vesela sadaliSanu, tad seko, ka vesela dalas
kopa nevar dot vinam lielaku baudijumu. Ar ~u; un “u, apzimé&jam divu vesela dalu
deriguma picaugumus tos atskirigi térgjot. Ja viss veselums ir sadalits vienadas dalas tad
dul = du2. Galvenais rezultats -- patérina prick§mets jatéré maksimali lietderigi®’.

Maldu galvena butiba pastav tai apstakli, ka derigumu saprot ka noteiktu
kvantumu, ka noteiktu patérina priekSmeta pielikuma funkciju, un ka problémas
iztirzasana izmanto bezgaligi mazus elementus — solus, pakapes u.tml. Abas pieejas ir
maldinosas. Derigumi nav kvantitates, bet ir rangi, un patérina priekSmeta secigi lietotie
kvantumi vienmer ir diskrétas $1 kvantuma vienibas, bet tas nevar biit bezgaligi mazas
vienibas, resp., bezgaligi mazi lielumi. Ja kada patérina priek$meta vieniba ir diskréta,
resp. precizi noskirta no visam citam §1 priekSmeta vienibam, tad katras $adas vienibas
rangs atSkiras no Katras citas vienibas ranga, un tie nevar tikt savstarpgji salidzinati.

Daudzi maldi rodas diskusija par derigumu, pienemot ka derigums ir kaut kads
kvantitates veids, vismaz principa ar1 izmerams. Ja teikto attiecinam Uz deriguma
maksimalizéSanu patérétajam, tad tas nenozimé, ka mes to attiecinam uz noteikta
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krajuma vai uz kaut kada kvantuma maksimaliz&€Sanu. Bet m&s to attiecinam tikai uz
noteikta individa vertibu skala visaugstak ranzeto poziciju. Tas pats sakam par kvantuma
papildinajumu ar bezgaligi mazam $1 kvantuma deriguma vienibam. Tad problémas
risinaSanas noliikos pienem lietoSanai loti mazas vienibas, kuras pakapeniski pievieno
kadam kvantumam, skaidrojot uzskatu, ka derigums ir tapatigs kvantitatei, un tas noved
pie maldiem, skaidrojot marginalo derigumu ka matematisku atvasinajumu no kopvesela
veidojuma — totala deriguma, kas it ka sastavétu no dazadam §1 labuma deriguma
vienibam. Faktiski tadu attiecibu nav, nav ar tada lieta ka totalais derigums; ir tikai
lielakas vienibas mar§ine‘11ais derigums. Vienibas lielums ir atkarigs tikai no cilveka
ricibas ar 30 vientbu®,

Ieprieks teiktais ilustré vienu no nopietnakajiem kait&jumiem, kas rodas no
matematisko metozu lietoSanas ekonomika, jo So metoZzu izmantoSana balstas uz
nepartrauktibas hipot€zi, resp., uz priekSmeta sadaliSanu loti mazos elementos, procesu —
sikas pakapes (solos, fazes) u.tml. Vairums autoru, kuri raksta par ekonomiku, atzist
sadu pieeju par nekaitigu un potenciali loti lietderigu fikciju, uzsverot to izcili veiksmigo
izmantoSanu fizikas joma. Vini nerespekté milzigas atSkiribas starp fizisko pasauli un
cilvéka ricibas pasauli. Probléma nepastav tikai tai apstakli, ka fizika ir izstradajusi
mériSanas instrumentus mikroskopiskam paradibam un veiksmigi lieto tos. Butiska
atSkiriba ir tada, ka fizika nodarbojas ar nedziviem objektiem, kuri kustas, bet nav spéjigi
darboties un/ vai rikoties. Fizisko objektu kustibas varétu pétit, vadoties no preciziem,
kvantitativiem likumiem, tie labi formuléti matematisko funkciju terminos. Ta ka likumi
apraksta noteiktu kustibu trajektorijas, tad vispar nevar teikt, ka tas ir kaitigi, rosinot
vienkarSot nepartrauktibas hipot€zi un loti maza lieluma pakapju lietosanu.

Tomer cilvéciskas biitnes nevar kustéties tada veida. Tas darbojas mérktiecigi, lietojot
lidzeklus sev vajadzigo galigo konkréto lietu iegtiSanas noliikos. Cilvéka ricibas pétiSanas
pamats ir biitiski atskirigs no fizisko objektu kustibas likumu p&tisanas pamata. Ipasi
jauzsver, ka cilvéciskas butnes darbibas baze ir tas lietas, kuras ir vina ricibas prickSmeti.
Un cilvéciska biitne nav sp&jiga saskatit kada fenomena bezgaligi mazus solus un/vai
pakapes, elementus; tam nav nekada sakara ar vina ricibu. Ta, luk, ja viena unce ir
mazaka vieniba, kuru cilvéciska biitne ir sp&jiga atskirt, tad unce ir pamatvieniba, un mes
nevaram vienkarsi pienemt lémumu bezgaligi turpinat unces daliSanu sikakas vienibas.

Deriguma teorijas pamatprobléma, pret kuru matematiki izturas neverigi, ir konkrétas
vienibas lielums. Raugoties no nepartrauktibas matematiskas hipotézes, ta vispar nav
nekada probléma; ir nepiecieSama loti liela prata piepiile, lai izprastu matematiski
definéto bezgaligi mazo vienibu; burtiski tas nozimé, ka vienibai nav lieluma dimensijas.
Bet cilvéka ricibas praksiologiskaja analizé kvantums / lielums klast par pamatjautajumu.
Vienibas lielums ir vienibas biitiska dimensija un Sis lielums vari€ atbilstigi situacijas
seviSkumam — atSkirigumam no jebkuras citas situacijas. Un katra no $im atskirigajam
situacijam vienibas lielums ka tas butiska dimensija kltist par marginalo vienibu.
Marginala vieniba ir skaitliska attieciba starp vienibas derigumu un tas variativo lielumu.

Tendence pamatigi iztirzat cilvéka ricibas problémas, lietojot deriguma vienadibas un
bezgaligi mazu solu jedzienus ir ari redzama nesenajos rakstos par “indiferentajiem
planiem/ kartém”. Gandriz visas miisdienu publikacijas matematiskas ekonomikas joma
par pat€résanas teoriju balstitas uz “indiferences” hipotézi. To baze ir traktats par divu
plasa diapazona kalibrétu labumu klaSu kombinaciju, pret kuram individs savos
vertéjumos ir indiferents (vienaldzigs). Turklat §is atskiribas ir loti mazas. Iz8kirosie
nozimigi ir maldi par to, Ka indiference nevar biit ricibas pamats . Ja cilvéks patiesam ir
indiferents pret divam alternativam, tad vins nav spgjigs izdarit izvéli un rikoties. Mis
interes€ cilveka ricibas analize. Jebkuras ricibas gadijuma var uzradit faktiski izdarito
izveli, kas pamatota ar individa preferenci, proti, prieksroka tiek dota vienai no divam
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alternativam. Un te nav vieta indiferences jédziens — ne ekonomika, nedz ar1 kada cita
praksiologijas zinatng. Ja jautajums ir par cilvéka indiferenci izlietot 5,1 vai 5,2 unces par
sviestu, tadé] ka §1 atskiriba — 5,1 vai 5,2 — ir maza un vipam nenozimiga, tad ta ari nav
alternativa noteiktai vina ricibai. Vin$ grib sviestu veselu uncu vienibas, nevis unces
desmitdalas. Ta pasa iemesla dg€] cilvéks neizdara, resp., nesper bezgaligi mazus solus.
Solis un /vai pakape ir tikai un vienigi kaut kas tads, kam ir nozime no cilvéka ricibas
viedokla; un tadel tie vienmér ir galigi un diskréti.

Kludaino spriedumu pamats ir jédziens “indiference”. Sakara ar $o jédzienu maldinos$i
verte to faktu, ka probléma, kura ir svariga psihologijas joma, var nebiit svariga
praksiologijas zinatnes joma, kuras apaksnozare ir ekonomika. Psihologija nodarbojas ar
problému ka vai kapéc individs izveido savu vértibu skalu, un $T jautajuma sakara ir
svarigi saprast vai individs ir izIémigs vai tiecas but “indiferents” pret dazadam
alternativam. Lai ar7ka tas biitu, bet praksiologija tomér ir logiska zinatne, kura balstas
uz ricibas per se eksistenci; praksiologija izskaidro realo ricibu tas visparéjas jégas, nevis
konkréta satura izpratné. Tadel praksiologija diskusija par vértibu skalam ir deducéta no
cilveka ricibas bitibas, bet ta nav filosofiska eseja par prata ieks€jo darbibu. No
praksiologijas viedokla nav svarigi ka cilvéks izdara savu izvéli — vai vins ir izvéles
sp&jigs un veic noteiktu izveli vai izdara to, metot monétu — cipars vai gerbonis. Ta ir
psihologiska rakstura probléma. Praksiologija nodarbojas vienigi ar pasu izvéles faktu,
proti, ar to, ka individs izv€l&jies A nevis B, un, ka, tadgjadi, vin$ A verté augstak sava
vertibu skala, neka B. Deriguma teorija nenodarbojas ar psihologiju vai ar prata iek$¢jo
darbibu, bet ta ir dala no patstavigas zinatnes, kuras baze ir realas ricibas logiskas sekas.

Praksiologija nebalstas uz biheiviorismu. Realitatg, tiktal, cik liela méra praksiologija
saskaras ar psihologiju, japaskaidro, ka praksiologijas principi ir tomér pretgji
biheiviorisma principiem. Ka més jau redz€jam, talu no tadam darbibam, kuras var vérot
un pierakstit tada pasa veida ka akmens kustibu, praksiologija bazgjas uz
fundamentalakam atSkiribam, kadas pastav starp cilvéka ricibu un neorganisku vielu
kustibu, proti, cilvéka riciba ir motivéta un vin$ tiecas sasniegt un iegiit sev vajadzigo
galigo konkréto lietu. Lidzekli un resursi tiek izlietoti $adas lietas iegtiSanai.
Nenovirzoties no teorétiska pamatmodela, vélreiz jaatzZime, ka praksiologija sava
dzilakaja butiba balstas uz cilvéka ricibas aksiomu, kas nosaka, ka cilvéka ricibu izraisa
un mérktiecigi virza cilvéka prats. Tomér praksiologija nav saistita ar cilvékam
vajadzigas galigas konkré&tas lietas saturu, ar §1s lietas iegtiSanas metodi vai ricibas planu.
Ta nodarbojas tikai ar So cilvékam vajadzigo galigo lictu eksistences logisko implikaciju
analizi.

Dazi autori, maksligi nodalot vértibu skalas no realas ricibas, ir ilgsto$i méginajusi
atklat cilvéku indiferen¢u planus/kartes, lietojot aptaujas anketas. Sadi méginajumi starp
citu deva ar iesp&ju bargai kritikai, ka iebildumi pret indiferenci nav praksiologiski
pamatoti, kladaini izprot to, ka vértibu skalas var mainities un mainas nepartraukti un ka
tadgjadi $adam aptaujam nav butiskas nozimes ekonomikas biznesa. Ekonomikai
neinteres€ vertibu skalas, kuras atklaj aptaujas dati, bet ta ir ieintereséta tikai tadas
vertibas, kuras funkcion@ sasaisté ar cilvéka ricibu. Sai sakara Ludvigs fon Misse
apgalvojis, ka:

...vertibu skala ir individa domas konstruéts instruments. Individa vértibu skala izpauzas
tikai vipa realaja darbiba; to varétu uztvert un apjaust tikai noverojot individa realo
ricibu. Tadgjadi ir nepielaujami individa vértibu skalu pretstatit vipa realajai ricibai un So
kontrastu izmantot ka realas darbibas mérogu un kritériju.*®

Indiference nav biitiska cilvéka ricibas iezime. Invidivids divam savam istam
alternativam nespgj pieskirt vienu un to pasu rangu sava vertibu skala, jo individa veértibu
skala ir savstarpgji saistitu, nevis savstarp€ji izolétu vértibu rangi. Ja nu divas
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alternativas, kas péc definicijas ir divas (vai vairakas) savstarpgji izsledzosas
iesp&jamibas, tomer tiek ranzetas vienadi, t.i., abam tiek pieskirts viens un tas pats rangs,
tad tas nav bijusas Istenas izveles alternativas, un tad€jadi tas arT nav svarigas darbibu
veikSanai ar tam. Tacu cilvéki ne tikai ranz€ alternativas savas vertibu skalas, bet vini tas
ar1 ranze bez to savstarpéjas sasaistes, resp. vienu alternativu ranz€ izoléti no otras, katrai
pieskirot atskirigu rangu.

Izslaveto t.s. Buridana €zela izturé€Sanos izmanto indiferences teorétiki, lai demonstrétu
indiferences svarigumu cilvéka ricibas sakara. darbiba. Ta ir fabula par &zeli, kurs$
izbadgjies stav vienada attaluma no divam vienadi vilino$§am siena kipam vai vienada
attaluma no divam tidens tilpném. Ta ka siena kipas vai tidens tilpnes ir vienados
attalumos no €zela un visada zina visas €zelim ir vienadi vilinoSas, €zelis nespgj
izvéleties ne vienu no tam un tadé] nobeidzas. Sis piemérs ir domats indiferences lielas
nozimes pieradiSanai ricibas lemuma pienemsana un ar1 tam, ka indiference ir atklajama
darbibas procesa. Vélreiz sarezgTjot apmulsumu, Sumpeters (Schumpeter) raksturo o
&zeli ka “perfekti racionalu”.*

Vispirms jaatgadina, ka, protams, ir visai gruti iedomaties €zeli vai cilvéku, kuri biitu
mazak racionali. Ezelis ir pretstata situacija nevis ar divam, bet gan ar trim alternativam.
Tresa alternativa ir vina nave. Pat no pasa indiferenta subjekta viedokla, ja tresa izvéle
biitu ranz€ta zemak ka par€jas divas, vin$ tomer navi neizvélétos.

Ja abas nidens tvertnes — kreisa un laba, buitu vienadi vilinoSas, un €zelis nerastu
iemesla vienai no tam dot prieksroku, &zelis vai ar1 cilvéks izmantotu iesp&ju mest
monétu, un ar tas palidzibu izv€l€ties vienu iesp&ju no divam. Bet kas vinam jaizlemj un
ko vins$ izlems? Mums interesg ta priekSrociba, kura atklasies, izdarot izveli, un nevis
priekSrocibu psihologija. Ja mesta monéta rada, ka jaizvélas kreisa tidens tilpne, tad galu
gala kreisa tidens tilpne ienem augstaku vietu darbigas personas vértibu skala. Un tas
atklajas tad, kad vins$ sniedzas pie §1s kreisas tidens tilpnes. Ar So piemeru ne tuvu nav
pieradits indiferences svarigums. Vienigi Buridana €zela izturéSanas ir ta fakta izcils
demonstréjums, ka indiference nespélé nekadu lomu cilvéka ricibas analizg.

Cits indiferences analizes attaisnoSanas veids ir $ads. Iedomasimies, ka cilveks,
Dzons, rodot iesp€ju atkartoti izdarit izveli, 50 % gadijumu izvélesies katru no divam
alternativam -- A vai B. Sada situacija liecina, ka faktiski DZons ir indiferents pret §im
divam alternativam. Kads tad ir sapratigais slédziens? — Neparprotami ir tas, ka viena
gadijuma A tiek dota prieksroka attieciba pret B, bet cita gadijuma pozicijas tika
parbiditas ta, ka prieksroka tika dota B, nevis A. Te nekada gadijuma nav vérojama
indiference starp divam alternativam. Izv€lu parbide uzrada parbidi preferencu skala,
nevis parbidi konstanta vertibu skala. Protams, ja mums biitu dariSana ar psihologiju,
mums biitu jaielaizas diskusija par preferencu intensitat€m un, respekt&jot vina
personibas pamatprincipus, jaizsaka savs viedoklis par to, ka cilveks bija relativi
indiferents, nevis spécigi izteikti neobjektivs attieciba pret Sim divam alternativam. Bet
praksiologiski més neesam ieintereséti personas vértibu skalas konkrétaja satura nedz ari
§1s personas pamatprincipos. Més interes€jamies tikai par vertibu skalam, kuras atklajas,
izpauzas labumu apmainas procesa.

PIELIKUMS A: NAUDAS MARGINALA DERIGUMA PAZEMINASANAS

DaZzi autori, piegemot visu citu labumu marginala deriguma pazeminasSanas likuma
validitati, tom@r neatzist ta pielietojumu naudai. Pieméram, cilvéks var asignét katru savu
naudas unci sev visizdevigakajam izlietojumam. Iedomasimies, ka vin§ nolémis izlietot
60 unces automobila iegadei. Par 60 uncém vins var nopirkt automobili, bet par mazaku
summu, teiksim, par 58 vai 59 uncém vins to izdarit nevar. Tatad 60 unces $aja situacija
vinpam ir daudz vertigakas neka 58 vai 59.
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Mingtais arguments pauz klidainu viedokli, lidzigu tam, kas teikts “par olu marginala
deriguma picaugumu”, kuru izdiskutéjam jau pirmaja dala.** Tur mas izdiskutgjam
sekojosu probléemu, proti, ja cilvéks grib izcept Cetru olu kiku, tad tikai ar tris olam vins
nevar izcept ¢etru olu kiiku, un no ta seko, ka olu marginalais derigums paaugstinajas.
Bet, ka jau teikts, $ads apgalvojums ir maldigs. M&s ar1 redzgjam, ka konkréts “labums”,
un ka sekas tam, ari katra $1 labuma ,,vieniba” tiek definéta jebkura cita labuma
daudzuma izteiksmg, kura vienibas sniedz vienadi derigu pakalpojumu. P&dgja vardkopa
kursiva ir pamatkoncepcija. Ceturta ola nav vienadi deriga ar pirmo olu un tadel tas —
ceturta un pirma ola — nav savstarp&ji apmainamas, un tadéjadi atseviska ola nav
lietojama ka vieniba. Labuma vienibas derigumam jabiit homog€nam, un tikai uz $adi
definétu vienibu attiecas deriguma likums.

Ar naudu situacija ir lidziga. Naudas preces deriguma jédziens izsaka tas izlietoSanu
apmaina, nevis tiesaja izlietojuma. Un $aja gadijuma naudas vienibai, t.i., vienumam
jabut homogénam ar jebkura cita vienuma mainas vértibu. Ja vél viena unce lauj nopirkt
automobili, tad tom&r par naudas preces ,,vienibu”, resp., vienumu $ai gadijuma nav vis
uzskatama viena unce, bet gan 60 unces.

Te vajadzétu izskaidrot “diskontinuitati” sakara ar licliem pirkumiem, jo liela naudas
summa, kas nepieciesama lielam pirkumam, ir naudas vienumu atskirigi lielumi, un tikai
uz $adiem naudas vienumiem attiecas deriguma likums, preferences un izveles.*” To
visu cilvéks Un visu katrs cilvéks reali dara. — Pienemsim, ka cilveks ir izdomajis, ko
darit ar savam 60 zelta uncém. VienkarSoSanas labad pienemsim ari, ka vin$ ir nolémis
samainit savas 60 unces piecu unéu vienumos. ST, més teiktu, ir alternativa A. Saja
gadijuma pienemsim, ka vin$ ir izlémis izdot Sos piecu uncu vienumus saskana ar
augstakajiem ranz&jumiem sava derigumu skala. Tadgjadi pirmas piecunces vins izdos
par visaugstak vertéto to izlietojumu, ko vien var nodros§inat ar §im piecuncu vienumu;
nakamas piecunces — par nakamo augstak vertéto izlietojumu utt. Divpadsmito piecunéu
vienumu vins asign€s savam divpadsmitajam augstak vértétajam izlietojumam. Tomér nu
vins ir nonacis pretruna ar alternativu B. Alternativa B ir vina v€lme izdot visas 60 unces
ka vienotu veselumu, resp., ka vienumu kada sava viena vienigaja lietojuma, kas butu
visaugstak vertéta vina vertibu skala. Tas biis vienigais visaugstak vertétais vina 60 uncu
vienuma izlietojums. Lai izv€l&tos, kuru no §im alternativam realizét, cilvéks salidzina
visaugstak vertéto vienigo 60 uncu vienuma izdevumu (teiksim, par auto) ar “paketes”
derigumu, proti, piecunces par a, piecunces par b utt. Ta ka cilvéks labi parzina savu
preferencu skalu — pretéja gadijuma vins nevarétu izvéleties kadas darbibas veikt — vinam
nav lielu griitibu piepemt, ka vins sp&j ranzeét paketes summaro derigumu ar nopirkta auto
derigumu, jo vins$ ar1 sp&j ranZet katras piecunces izlietojuma derigumus. Citiem vardiem,
vin$ poziciong 60 unéu vienumu un nosaka, kurai alternativai ir augstaks rangs vina
vertibu skala: auto pirkums vai divpadsmit piecunc¢u vienumu pirkumu pakete. Katra zina
var apgalvot, ka 60 unces vins$ sadalija atbilstigi saviem uzskatiem par augstak
ranz€tajiem izlietojumiem, un tiesi to paSu var teikt ar1 par katru vina naudas apmainas
lémumu.

Te janorada, ka tas nav skaitliskas attiecibas starp dazado piecuncu vienumu
marginalajiem derigumiem un 60 un¢u vienuma marginalo derigumu, un §is apgalvojums
ir patiess arf tai gadijuma, ja pakete biitu sadalita citadas dalijumu kombinacijas. Viss, ko
mges Sai sakara varam apgalvot ir tas, ka 60 unc¢u vienuma derigums bis noteikti augstaks,
neka vienas piecuncu derigums. Bet ta nav skaitliskas diferences noteikSanas metode. Vai
paketes deriguma rangs bus augstaks vai zemaks par nopirkta auto deriguma rangu, to var
noteikt tikai pats individs.

Mgs jau vairakkart esam atgadinajusi, ka derigums ir tikai ranz&€jams, bet nekadi nav
izmérams. Tas nav skaitliskas attiecibas starp lielam un mazam labuma vienibam. Un,
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tatad tas nav arT skaitliskas attiecibas starp viena labuma vienu un vairakam vienada
lieluma vienibam. Tadgjadi, nav arT iesp&jama tada metode, ar kuras palidzibu varétu,
kombingjot marginalos derigumus, veidot savdabigu “totalo derigumu”; pedg€jais biitu
tikai lielaka kvantuma marginalais derigums, un, tadel, tas ar1 nav skaitliskas attiecibas
starp $o kombingto derigumu un ta atsevisko vienibu derigumiem.
Ludvigs fon Misse konstatg:

Par kadas lietas vertibu ir iesp&jams pareizi spriest tikai ievérojot §is lietas noveért€Sanas
specifiskas darbibas...Totala jeb veseluma vertiba ir apspriezama tikai atsaucoties uz
konkréta individa sevisko viedokli..., kur§ veic kada konkréta labuma izveéli no kvantumu
kopuma. Lidzigi visam citam verteésanas darbibam, ta ir pati par sevi pabeigta darbiba.
Kad krajumu vérte ka veselumu, tad ta marginalais derigums, ta teikt —ped¢jas
legiistamas vienibas derigums, ir sasaistits ar §1 krajuma totalo jeb kopderigumu, jo
totalais (veselais) krajums ir nedalams kra'ljums.43

Ir divi deriguma likumi, abi ir izsecinajumi no cilvéka ricibas apodiktiskajiem jeb
logiski neapstridamiem nosacijumiem, proti, pirmkart, konkréta labuma vienibas noteikts
lielums, katras vienibas marginalais derigums pazeminds, vienibu krajumam pieaugot,
otrkart, lielakas vienibas marginalais derigums ir lieldks, neka mazakas vienibas
marginalais derigums. Pirmais ir marginala deriguma pazeminasanas likums. Otrs ir
totala deriguma palielinasanas likumu. Attiecibas starp Siem diviem likumiem un starp
abam vienibam ir viena ranga, t.i., izteiktas ar vienu un to pasu kartas skaitli. — Ta, luk,
atbilstigi otrajam likumam seko, ka Cetras olas ir vértigakas par trim olam, tris olas
vertigakas par divas olam utt. Pirmais likums nosaka, ka pirma ola ir veértigaka par otro
olu, otra — vértigaka par treSo utt. Bet tas nav aritmétiskas attiecibas starp nosauktajam
vienibam (olam), nogkirti no to ranzeanas.**

Labuma vienibam / vienumiem japiemit homogénai apkalpojamibas spé&jai, un sakara ar
naudu, tas nozimé, ka dota naudas cenu rinda paliek konstanta. Naudas vienibas
noderigums pastav tas tiesas lietoSanas vertiba , bet it seviski — tas apmainas vertiba, kas
pamatojas tas neierobezoti daudzveidigo labumu pirktsp€ja. Mes jau konstat€jam miisu
naudas regresijas un tas marginala deriguma pétijumos, ka naudas preces novertéjums un
tas marginalais derigums balstas uz dazadu precu jau doto naudas cenu struktiru. Ir
saprotams, ka katra iepriek$€jo likumu konkréta pielietojuma laika naudas cena nevar
mainities. Ja ta tom€r mainitos, piemeram, intervences rezultata, un piekta naudas vieniba
tiktu vertéta augstak neka ceturta vieniba, tad $1 naudas vieniba vairs nebiitu vienadi
noderiga un tadéjadi to nevarétu vairs atzit par homogénu vienibu.

Ka jau ieprieks redz€jam, monetaras vienibas spé&ju pirkt dazadu precu daudzumus sauc
par monetaras vienibas pirktspéju. Naudas pirktsp&ja tirgi kada noteikta laika perioda
pastav ka visu doto naudas cenu sakartojums, kur naudas vienibas cena izteikta ar precu
cenam, lietojot So precu nosaukumus. Ka jau izsecinajam no regresijas teorémas, naudas
vienibas tagad@ja pirktsp€ja ir noteikta ar naudas un precu tagad€jiem marginalajiem
derigumiem, un to pauz pieprasijuma saraksti, jo Sodienas naudas marginalais derigums
ir tiesi atkarigs no naudas pirktspéjas vakardien.*

PIELIKUMS B: PAR VERTIBU

Ekonomika ir izveidojies tik Joti plasi lietojams jédziens “vértiba”, ka nebitu lietderigi
nepieveérst tam uzmanibu. Sis termins tiek lietots loti daudzveidigi. Ir loti svarigi nogkirt
§1termina lietojumu subjektiva vértésanas un preferencu izpratng, iepreti ta objektivam
lietojumam pirktspéjas vai tirgus cenas izpratng. Lidz $ai gramatas dalai novertéet

noziméja veikt subjektivi individualu preces noverteésanas vai ranz&Sanas procesu
individa vértibu skala.
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Saja gramatas dala termins kapitala vértiba noziméja ilgspéjigas preces pirktsp&ju tirgi
naudas nosaukuma izteiksmé. Ja tirgli maja varétu tikt pardota par 250 zelta uncém, tad
tas kapitalvertiba ir 250 unces. Atskiriba starp So noveért€jumu un subjektiva tipa
novertéjumu ir neapsaubama. Paskaidrosim precizak. Kad prece tiek subjektivi noverteta,
tad tas nozimg, ka ta individa vertibu skala tiek ranz&ta attieciba pret kaut kadu citu preci.
Kad prece tiek “noverteta”, lai izdibinatu tas kapitalvertibu, tad vertetajs izkalkulg, par
cik to var&tu pardot naudas izteiksmé. Sis darbibas veids ir pazistams ar terminu cenas
noteikSana vértéjot un ir noskirams no subjektivas novértésanas. Ja DZons saka: “Man
vajadzétu pardot $o maju nakamaja nedéla par 250 uncém”, tad vins$ ir “novert&jis” tas
pirktsp&ju, vai tas “objektivo mainas vertibu” 250 zelta uncu apmera. Turklat vins Saja
gadfjuma nav veicis majas un zelta ranzeSanu sava vertibu skala, bet ir izkalkulgjis $1s
majas naudas cenu, kada tai ta var&tu bt kaut kad nakotn€. Mes turpinajuma redz€sim,
ka cenas izkalkulésana ir fundamentala riciba pilniga netiesas apmainas ekonomikas
sisteéma. Ne tikai patérina precu renté€Sana un pardosana balstas uz precu cenu noteikSanu
vertgjot, un ceribu giit monetaru pelnu, bet tadas darbibas veic visi investgjosie
producenti, un ta ir visu attistito produktivo sist€mu stiirakmens. Mes redz€sim, ka
termins “ kapitalvertiba” tiek lietota ne tikai attieciba uz ilgtsp€jigam precé€m, bet art
attieciba pret visiem ne-cilvéka raZosanas faktoriem -- zemi un kapitala precém. Sadu
faktoru lietoSana un pardosana balstas uz cenu noteikSanu noveértéjot, ko veic
antreprenieri, cerot uz iespé€jamo pelnu naudas izteiksmé, un redz€sim, ka So faktoru
kapitalvertiba tirgii tieksies biit vienada ar diskontéto summu no vinu naudas ienakumu
nakotnes pelnas.46
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